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Kábeltévét Kilencesek jegyében 


Igaznak bizonyultak azok a találgatá; 
Sok, amolyek szeri a Bertelsmann 
És a Microsolt közösen tesz ajánlatot 
a Déuttóho Tólakorm tulajdonában ló: 
vó kábeltelevíziós hálózat egy részé 
nek megvásárására. Mindezt Thomas 
Middolhoft, a Börtelsmann vezérgaz- 
gatója erósítette meg egy interjúban. 
Pontos részletekkel egyik úrdekett tél 
sam szolgált. Annyi bizonyos, hogy 4. 
DT — amely még mindig Németország 
legnagyobb kábelhálózat üzemeltető. 
je — az utóbbi hónapokban nagysza- 
bású rosdshow keretében mutatta be 
a kábelhálózatokban rejjó lehetősége 
ket az érdeklődő parinereknek. A rész- 
leges eladási megkönnyítheti, hogy 
a DT kilenc regionális vállalkozásba 
osztotta szét kábeltévés tevékenysé- 
gél. Ezek mindegyike önállóan műkö. 
cik, ónállóan dönthet arról, hogy meg 
teszi-e az ínteraktív televíziózáshoz 
szükséges belekletéseket Ugyanak- 
kora DT nem száll ki tejesen az üzlet. 
ből: mind a 9 cégben megtart legatább 
251 százaléknyi részesedést. 

A Bertelsmann és a Microsott nevét 
azóta emlegetk a lehetséges befekte 
16k között, amióta a OT nyilvánosság; 
ra hozta, hogy partnereket keres. A 
Microsott stratógiájába kiválóan belei - 
lene egy ilyen lépés: egyrészt a tévé- 
Könverterek révén újabb felhasználó: 
kat hódíthatna meg a Windows CE. 
nek, másrészt pedig már eddig is sú- 
1yos dollármilkókat fektetett be kábel 
társaságokba. Ami pedig a Berteis; 
mannt illet, újabb csatomán tudná ki 
nálni onine tartalmát és vásárlói szot 


gáltatásait (a Bertelsmann már tőbb 
európai országban árusít könyveket az 
intamoton korosztúl , 
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A tárolóhálózati (SAN) eszközökre 
vonatkazó globális technológiai és 
OEM-egyezményt kötött a HP és a ) 
Hitachi. A két cég már kilenc éve 
fennálló technológiai kapcsolatait 


terjeszti ki most a vállalati tá 
megoldások területére : 


A megál 
lapodás énelmében a Hitachi és a 
HP kutatási fejlesztési csapatai kö; 
zösen dolgoznak a vállalati tároló. 
a 


rendszerek 
két cég. együttműködésének 
eredményei a HP SureStote E Disk ) 
Array MC256-ban jelentkeznek; ezt 
már ki is adta a HP. A további kö. 
zös munka során megszülető termé 
keket mind a HP, mind a 
gyártani fogja 

Ani a másik megállapodást illeti 
a hároméves OEM egyezmény ér 
telmében a HP gyártani fogja a 
Hitachi nagy teljesítményű lemez. 
tömbtermékeit, és ezeket igény 
rint saját technológiájával 
! ware, Fibre Channel) egészíti ki. 
) Kiterjed az OEM-egyezmény több / 
! olyan tárfelügyeleti alkaimazásra is. 


továbbfejlesztésén 


Hitachi 


(firm. 


lemezt 


megoldást kínáljon SAP. és Oracle. 


alkalmazásokboz ban. és mint ilyen. fontos alkotóele: 


! Stórage Node Manager, valamint szerepet játszik majd az ] zésre állású tárolómegoldászinak ni: ata, a hú D 
OpenVicw OmniBack II sz. jó: ez az első nagy teljesítmé. ] Az őt kilences" j. 1p 5bb ar 
be, hogy leállás nélküli archiválási ] 999 ndelk ál. a a 4 n nm 
Kártérítést fizet [e 
Középpontban 
az Informix fel áló 
enter golírtáne ate 9 ailió érrósé 91! A felhasználó 
rítést ajánlott fol a vele pereskedő ! millió dollár énékben a biztosítók 
a bírósághoz, bogy az Informix kor- ) zetők biztosításának terhére ( használói konferencián Marc A a A ah 
- td ] ezért a végfelhaszná: a ik 
Könyvszabvány Sz 36 bim 
öny JV [éztsísáee evíőó Bi 
megszületett az elektronikus köny- ( mostani spocifikáció nem ad vá- [ arra a Netscape AOL Nem 
vekre vonatkozó The Open eBook ) laszt, így a szerzői jog védelmére ( tanulmányra, . amely v 13. 
10 specifikáció tervezete: ezi az [ sem. Több olyan cég ís tagja a cso- ( szerint, az mberek . ára. 100 
Open elsőok Authoring Group dol- [ portnak, amelynek már van elektro- / egyre több időt töle T üzenet érkezett 
gorta ki. A HTML-re és az XML-re  nikus könyve a piacon (ilyen a Nu nek el a hálón, s lassacskán a fel ktronik (ben. inédizae 
épülő szabvány lehetővé teszi, hogy [ voMedin ís); ezek vá hogy ! használók demogrútiai összetétele is ) popsztár. onlin evegőpartijára 
a kiadók a tartalommal törődjenek, ) termékeiket átállítják majd az új spo- ) megváltozik Ma már több pedig 240 deklódő jelentk: 
] és egyszerűsödik a weblapok és ) cifikációra használja a webet, mint két és fél ! zen be 


éve, ám az igazán drámai változás 


könyvek letöltése is. Vannak azon: 


di Szakértő disztribútor a teljesség igényével 


Számalk Rt. Disztribúció 1115 Budapest, tele út 68. Tel.:203-0306 Fax: 203-0367. bnpdistrib 


mal 


HIRDETÉS 


CKICisco 


Mekkora jelentőségű ez az új logo? 


Nos, legutóbbi újdonságunkat úgy hívják: Internet. 


j Ha az Ön Internet szolgáltatója feltünteti a Cisco Powered hogyaz egymással kommunikáló emberek eredményesen 
! TEN kkést, az azrjék 9. kornmaikáció tudják végezni napi munkájukat, akár vidéken is, anélkül, 
j ra azzal a Cisco technológiával működik, amely hogy elmennének otthonról 

lalkozások milliói számára teszi elérhetővé az Internetet Keresse Internet szolgáltarójánál a Cisco Powered 


v n az egész világ Internet forgalma Cisco Network jelzést! Ez biztosítja Önnek a legmagasabb szintű 

j rendezéseken keresztül folyik — mindenütt, mindennap, hálózat-technológiát és eszközhátteret, mely világszerte 
Ez teszi lehetővé, hogy egy e-mail üzenet azonnal működtet internetes hálózatokat. További tájékoztatást 
megérkezzék a világ bármely pontjára; hogy egy 


kaphat arról, hogy mi mindent tehetnek a Cisco 
Cisco SISTEMS 


teljes biztonsággal 


] 
I vállalat budapesti irod. termékek az Ön üzleti sikereiért, ha meglárogat 
] 


okat küldeni londoni központjának minket a www.cisco.com/hu címen 
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Siemens Xpert 7 
(Horváth Lász 


innen és túl — 


Optikai gyűrű a fővárosban - 
GTS Magyarország 
(Mall fudit) 4. oldal 
UNÍMECH "99: gépésznap 
(Kenczler Mihály) 4. oldal 
Atszervezte viszonteladói 
hálózatát a Novell 
(Mártonffy Attila) 5. oldal 
Nokia-ház vezetékek nélkül szék 
(Mallász Judit) 5. oldal caé 
Mobil Compag-kínálat 
(Csórián Sándor) 5. oldat. ! ELEMZÉS 
laformix Magyarország Szervezetlenek 
(Seres lván) 6. oldal (Kelemen Zoltán) 
Száloptikai jóvó — Eurotel 
(Mallász Judit) 6. oldal 
Linux-konferencia HÁLÓZAT 
(Csórián Sándor) 6.oldal ) Hidak és válaszutak 
A nagy felhasználókra (Kelemen Zoltán) 
összpontosítva - 
Lotus Profesxional Services 
(Schopp Attila) 2.otáat ( MONITOR 
Robusztus wet 
Oracle Developer 6.0, 
VEZÉRCIKK race Reports 6.0 
Megtértüljés (Maggie Biggs) 
(Seres Iván) 6. oldal 
KARRIER 
TÉNYEK ÉS TRENDEK Strukturált ember 
Vissza az iskolapadba! — hármas egységben — 
Webről a Harvardra Veres Zsolt, IBM 
(Zimányi Katalin) 8-oldal ( (Mártonffy Aríta) 


Változások technológián 


Az euró hálójában 
(Mártonffy Arrila) 

Nincs parkett, sem hangzavar 
(Mártonffy Attila) 

Tőzsdék, egyesüljetek! 
(Mártonffy Attila) 


az amerikai tözsdéken 
Impresszum 
astos igás E számunk hirdetői 
rápeemerosááái MELLÉKLET 
(Scan Dugan) 10. oldal ! Távközlés 


Ikalmazások — 


26. 


oldal 


oldal 


oldal 


oldat 


oldal 


oldal 


oldat 


oldal 


oldal 


oldal 


oldal 


A HÉT HÍREI 
Alkalmazásíntegrációs 


a szolgáltatók attól félnek, [ poszék, amegyek megvásá 
Hogy őket ís be lehet porcíss ! hat. kivételes teljesítményű 
majd minden illegális máso. ] szaperszásmátégépekre van 


Milyen lesz a harmadik gene-  lásért, tászen a jogtalan pét- ) szákség. Az mézmény azzal 
rációs web? — erről beszélt a [ dány egy ideig az ó eszkő- ) kezdi működését, hogy hizd- 


Microsoft TechEd konderen- 


zeiken válik hozzálérbesénvé. ( ja a Vinzzitzaton Dsza Fa. 


ciáján a cég alelnöke, Paul ) Az pedig az intemet zökke- ( piorcr feeráskódjás, ezzel a 


Marítz. Jelenleg még a web ( nőmemes működését veszé 


szaftverrei vizsálisan jele 


második generációjának ko-  lyeztetné, ha a felhasználó  nihetők meg adatok olyan 
rát éljük, mondta Maritz, [ hitelesítése ció nen lekezse ! verüleneken. mint a kérmin 


amikor is a középpontban a ( az átmeneti tárba tenni 2 kér. 


vagy mérndás elemzés illet 


kiszolgálók állnak, valamint [ déses anyagokat. A javadat ( ve az orvosi képslkotás Je 


az, hogy miként jutnak cl az ) nak még el kell nyermús a ! lezdegi fe 
alkalmazások és adatok az Miniszteri Tanács gírvála 
egyes felhasználókhoz. A kö- 
vetkező fázisban a web al 
kalmuzásíntegrációs . archi: 
tektúrávár válik, és alapvető 
feladata icsz, hogy átjáró 
ként szolgáljon a vállalkozá- 
sok közötti tmnzakciókboz. 
Ebben a jövőképben az (teri Tanássa nem fog a 
XML áll a középpontban, 
ami ugyanaz lesz az adatát: 
vitel számára, mint amá a) internetes adatátvitel keiali 
HTML volt a weblapok 4r- ) gatását szabályozná. Az cs 
vitelének szempontjából, az  rópai illetékesek eredenieg 
öbjektumátvítelről pedig a egy 1995-ős. 
Microsoft COM gondosko- ) egyéb formáinak ietsligatá; 
dik majd. A Windows 2000 ( sáról szóló jogszabály ki 
Beta 3-ban (példányait asz. 


togatták a 


konferencián) ] gadtatni az Enfopolt. de több [ der 


álása terüle 
tri között sam az. időjárás 
Éyását in. és legkorábban ( minták megrajzolása. — olaj. 
2000 elején letet belőle ha- ) ársezáss szimelálása és egy 
tályos jogszabály 1200. éves perut templom 


/ mennyezztének  Összerzkása 
Mégsem lesz Enfopol? 


tőbb mat SCI darabból 
Hírek szerin az EL Minisz 


forráskód  közzésételévei a 
fedeszzők újabb szaftvern 

dskokat írtatnak a Data 
vazni az Enfopol néven el. ) piacerhez. az éppen használ 
híresült javaslatról, amely az ) ata Éajájától fügpúcn. és 


olysn alkalmazási teruir 
kzt találhatnak. amilyenekre 


nem gondoltak. 


a távközlés 


ver több pi 
UNIX. Windows, Lézer 
fiutszáható, a forráskód s 


terjesztéseként akarták 


újabb. COM-szolgáltatások ) jogvédő és szakmas érőekvé- / címzól tötthető ie. 
kaptak helyet. A cél áz, hogy ) delmi csopor ís aggodalmát 


megkönnyítsék a kiszolgáló: 
oldali alkalmazások fejlesz 


fejezte ki; szerintük nem az ! ÚJ kézben a Palo Altó-i 


elvárutó körültekintéssel és  nternetközpont 
tését: csak egy viszonylag ( alapossággal született meg a 


Kis darab kódot kelleme ír. 
ni. meri utána meg lehetne ) hiányosságok marzdtak ben. 
hívni egy COM-szolgáltatást 


az intemetjog 


tervezet, És emázit komoly ! Megveszi a Campagtól a 
Palo Alto Imemet Exchange. 
ne az adatok és a magánélet / et (PAIX) az AboveNet A 
védelmét illetően. A leg 
újabb hírek szerint a minisz. 
terek elhalasztották a dön 
tést, és csák akkor veszik új 


75 millió dolláros vétei 
jében az AboveNet hozzájut 
a PAIX 12 munkatársához. 
60. meresszolgáltató 


Az Európai Bizotrság által ra elő az ügyet, amikor az új ( neréhez, 10 tartalomszolgál 


kidolgozott javaslatok értel- 
mében az elektronikus vilég- / Ez pedig több hónapos ha 
ra ís kíterjedne a szerzői jogi ) tasztást ís jelenthet 
védelem, de egyelőre kérdé- 
ses, hogy a kiegészítés ki 
elégíti-e a tartalomszolgálta- 
tókat. A javaslat kiterjeszti 
Ugyan a védelmet az inter- 
netre és az elektronikus mé- ) cializáládott kutatási egysé 
diára, dc közben igyekszik ( get hozott létre az IBM. A 
megvédeni a távközlési és [29 millió doltáros befekte. 
intermetszolgáltatók érdekeit ( téssel alapított Deep. Com. 
ís. A legnagyobb ellentét az ) puting Institute célja, hogy a / nem valamely táv 
időleges másolatok megfele. 

16 védelme körül van: ezeket ( ág reprezentánsait összevon 
a jogtulajdonosok 


zés  nagyvállala 
álóiboz. amelyek 
szintén ezen keresztűl bo 
nyalítják . forgalmukat, A 
) Compag a Digital hozom 

nyaként" jutott a PAIX bir 
tökába; a PAIX egyike an 
mak a mintegy kérmuci 
imernetköz 


6 felhas 


Szuperszámítógépes 
kutatólabor 


A szupcrszámitógépekre spe. 


anyi 


ortrak. ah 
intemetszolgáltatók egymás 
közn forgalmukat kicserélik 
j és az egyeti 


tudományos élet és az ipar- ) működtetett. Az 


hamanosan bővíti 


szintén ] va olyan valós üzleti és u- / teljesítményét és belső háló: 
szeretnék védeni, miközben ! dorányos problémákon dol 


EMOFIS 


KET 


Budapes 


Tel/Fax: 321-1539, 140088 Szüksége van szaftvern 
GSM: (30) 9-428-132 


1146. Huni 


krt 131. Külföldi terméket széles ndlasztők 


honnan. hívjon minket 


Tor mali Huxines 42 § wer Akció 191430 Nartom Aotívirus 5.0 Eng Hun. 


TOZT0/ 16090 
Noctan Commander 20 WinY5/YENTJDEs 920 


Norton Utlütbes 10 Eng ZHun 18.550 / 17.200 


Alt ak kösepénzűvetésee ratkozáak és at ÁFÁ I nem tartalmat rák. Az érv 


Ari 3 for Don ( Ur 12 1450 
nék 198 Daagászat Sze Ér Wust / Wa CD DAM 
Cls Kp 4.5 Most / Hamut for Win / Dos If" 19.280 
a Tor err 
NT 
Tv [dér cb 


sre 


GERDA 97 VB fv Win / Wizétó CD. 


Oszrkkpros 49 így VIRS /YTCD 
Íz2 990 Oszávue 8 s ? azni gy 
4. 990 Spam Cszusátlet Dólany ÉV alt pata 


14600. WinZap 7.5 for Win ! Win5 / Wink / NT AS" 


kodoraményt kap minden vinártó 


aszt] 


GTS Magyarország táptaer vastagra 


sőbb stratégini befektetésekről 1, 
születtek. döntések, és megkezdő. 


sz H 4 z 
dött olyan mikrohullámú és szálop. 
a gyuru d OV tikai hálózatok építése, amelyeket 
hosszabb távú szempontok vezérel 
tek. Már 1994-ben elindították Bu. 
dapesten és a környező települése 
Megépítette budapesti száloptikai hálózatának első szakaszát a GTS Magyarország, A mintegy 90 kilométer ! ken a földi mikrohullámú hálózar 
hosszú, többszörös gyűrű topológiájú, 48 üvegszálat és 10 csomópontot tartalmazó hálózat teljes mértékben GTS ( építését, ezt később országos méj 


PE él 3 tűre terjesztették ki, Jelenleg 22 vá. 
tulajdonú alépítményben helyezkedik el. A közcélú távközlési hálózat — amelynek hossza a következő szakaszban ( rosban, illetve azok 30440; púgiszbéz 


120-130 kilométerre nő — gyakorlatilag korlátlan sávszélességű hordozóközeget biztosít. res körzetében tudnak adatátviteli 
szolgáltatást nyújtania mikrokhullá; 


Az 1998. májusában in- ) szerepét, a műholdas kommuniká- ) kapcsolásukra, illetve kommuniká- ( félnek. A műholdas technológia to- [ mú hálózat segítségével, A másik 


dították, az építkezés tavaly ! ciónak a jövőben is meglesz a he- ) ciós igényeik kielégítésére, Egy má- ) vábbélését segíti elő az úrak várható ) irány a fent említett. rövidesen elké. 
szülő budupesti optikai hálózat; en. 
más irányú tevékeny- ) nek fővároson kívüli terjeszkedését 
yekhez igazítják. 


ősszel kezdődött. A most lezd- ) lye. Olyan helyszínek jöhetnek szó- ] sik felhasználási lehetőség a virtuá- [ csökkenési 
nult első fázis költségei — a föld- ) ba, amelyek nagyon távol esnek a ) lis magánhálózat; itt VSAT-techno- JT 
munkákkal és a berendezésekkel ( vezetékes hálózattól, így ez az ) lógia alkalmazásakor a teljes háló- illetve. terjeszkedését. illet 
együtt — 14 milliárd forintra rúg- ) egyetlen gazdaságos megoldás be- ! zatmenedzsment kiadható az ügy- ! kezdetben kizárólag olyan projel 
tak; a teljes beruházást a GTS saját 
forrásból finanszírozta, Két vállalat ( 


építette a hálózatot: Budán a Syn- — gy 4 1-4 

erzon volt a fővállalkozó, a pesti li nu 

munkálatokat a Távkőzléstedhnika u 

Rt. végezte, A hálózatra SDH be- 

rendezéseket telepítenek, ezek árvi. 

teli kapacitása 622 megabit/másod- ) Május 19-én UniMECH "99 néven ( Két tervezőrendszer, egy 3D geo- [ zicionálja gyártója a Unigrapbics ( tosítjai Míg mintegy 22000 pél 

perc A teljes hálózatot a GTS Ma- ) gépészeti napot tartott az Intergraph ) metriai számító modul (kemel) és ) termékcsaládot, míg a közepes katc- ) dányban használják jelenleg a Win. 

budaőrsi. központjából ) Magyarország Kft. Hennel Tamás. a ) egy termékadat-kezelő rendszer ad- ) góriába sorolja a Solid Edge gépé- ) dows NT alatt futó Solid Edge rend. 

felügyelik. cég igazgatója a rendezvényt meg- ] ja a Unigraphics jól méretezhető ) szeti tervezőrendszert. Mindkettő a ) szert, 300 ezresre becsülik a Paraso. 
A budapesti száloptikai bálózat ! nyitó beszédében elmondta: tudo-  megoldásválasztékát. Csúcskategó- ) Parasolid, nevű 3D geometrini mag ) lid használói bázisát. Parasolid ala. 
mása szerint az UniMECH "99 az ) riás.  többplatformos tervező- és ! köré épült, a különbség — ahogy az ! púak például a Dassault Solidworks 
első olyan — magyarországi — nyil- ! gyártás-előkészítő rendszemek po- yen többször ís elhang- ) és a Parametric DesignWave gépé- 
vános esemény, zott — a komplettség- ) szeti tervezői, valamint a Bentley 

( amelynek . kizáróla ben és elsősorban az ) Systems építészeti és gépészeti 
gos témája a gé adatkezelés — teljesít- ) szoftvercsaládjai. A legnagyobb 

valamint olyan szolgáltatások / pészeti gyártás-elő ményében, . méretez- ) Unigraphics-felhasználó a General 


gyarorsi 


rendeltetése ki 


ú távközlési há- 


lózat, ezen nyújtják a nagy sebesst 


tása. mint a home bankin készítés és tervezés hetőségében rejlik, ) Motors, ahol a műszaki információs 
).EDI vagy az elektronikus ke- ) számítógépes támo- mem a megjelenítés- ) rendszert jóformán kizárólag érre a 
reskedelen gatása Bejelentette, ben vagy a kezelőfe- ) szoftvercsaládra alapozták. 


A: 
20-I30 kilométerre nő. A 


kezés következő szak; terveik szerint 
vonala ( ezután minden Év 
rvek ) ben megtartják a 
a fővárosi űveg- ( rendezvényt 
lapest-Bécs ) Mint ismeretes, az 
tetés kiépítésé- ( Inte 


lületben, Az esemény sajtótájékoztatóján a 

A Unigraphics név ) magyarországi helyzetet firtató kér- 
ismertségét a külön ) désre az Intergraph Magyarország 
termékként is széles ) képviselői azt válaszolták, hogy az 
körben értékesített ( ipar élénkülésével egyre optimistáb- 
Parasolid kemel bíz- ! bak. Nem várható, hogy a jövőben 
bármilyen önálló gépé 


dapesti hálózat nyi 


összeki 


koözik a GTS nagy kapa. 


sú nemzetkózi optikai gerinchá szeti húzóágazat kiala. 
atához. kuljon, viszont igen sok 
Az egyesült államokbeli Global hazai vállalkozás vesz 
TeleSystems Group magyarországi részt különféle világcé- 


vállalata 6 évvel e az Intergraph számí gek tevékenységében fel. 


őet alakult 


VSAT tecimológiával in 


lultak, je: ek — Intel alapú, nagy teljesít. lemzően szerszám- vagy 
lenleg budaörsi központi földi állo- ) ményű műszaki és grafikai munka. lerméktervezőként . és/ 
másuki bb mint 1000 magyar- ( állomások — hazai forgalmazása, és ( vagy -gyártőként, még. 
országi és szomszédos országbeli ) ezért megkapta a jogot a név hasz- ] zá igen jó eredmény 
VSAT nálatára. Tavaly ősz óta a cég az A globalizáció 
ú Isrvá EDS-Unigraphics termékek dísztri- ! előrehaladtával az ilyen 
érigazgatói búciójával is foglalkozik, ennek ke- / cégek számára életkér: 
VSAT-piac ke gen mere. ) retében ték meg az Uni-] dés a világklasszis és 
dek növekedése mára lelassult, ) MECH "99. ebből fakadóan széles 


hi 
a vállalat CAD/ 
ak vezetője is. 


1999.ben a haz 
lékos bővü 


körben elfogadott esz 


CAMICAE üz közrendszer használata 


aphics cég tevé- 


kenységét és termékeit. 


Felvágás 
nélkül is 
lehet EZETEZTEZZETZEEI  EEZIETIZI EZT 


Cd 29 
nagyképű SZ. 3 üt zést 


" 2GW 30 Yamaha sztereó hangszóró" ZIW 3D Yamaha szlétvó hangszóró a ZIGW.3D Yamaha aztersó hangszóró 


K.M. 


: távrányítás  táváírányítás  távírányítás 

" előlről, hátulról és mennyozetre vatítós s elölről hátulról és mennyezetre vetítás a előröl, hátulról és mennyezetre vetítés 
Kirárótag 000 Ft" 000 Ft" 2.800-O00TT" 000 
zet maró DE 1490 Ft 1731 Ft 2390 Ft" 


KpsOX ILOTLINE, og 2m 415298 EPSON" 


Az irán APA mélt érerőőal 
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PartnerNet 


Átszervezte viszonteladói hálózatát a Novell 


A Noveli világszerte változtatásokat 
hajtott végre értékesítési stratégiájá. 
bunt ennek megfelelően a magyar. 
országi leányvállalat ís átszervezte 
vászontelndói hálózatát — jelentette 
be Szíttya Tamás, a Novell Magyar- 
ország Ügyvezető igazgatója egy 
nemrégiben tartott sajtótájékoztatán. 

A PartnerNet elnevezésű program 
keretében a Novell a pinci igények, 
nek még jobban megfelelő, új szak 
érői viszonteladói rendszer létreho. 
zását tűzte ki célul. Az átalakítás 
legfőbb szempontja az volt, hogy a 
Novell a meglévő és szakértőkkel 
rendelkező partnerek számára még 
intenzívebb és személyre szabott tá 
mogatást. nyújtson — azonban már 


Nokia-ház 
vezetékek nélkül 


Jorma Ollila, a Nokia élnök-vezér- 
igazgatója és Katona Kálmán köz- 
lekedési, hírközlési és vízügyi mi: 
miszter május 27-én felavatta a 


Nokia budapesti irodaházát. A IX. 
kerületi City Gate Centerben helyet 


City Gate - Nokia 


Jóval szigorúbb feltételek mellett. A 
tavaly decemberben megrendezett 
feljogosítói konferencián 220. part- 
ner kapta meg a hívatalos Novell- 
partneri minősítést, mig azi megelő- 
z6en 350 viszonteladó foglalkozott 
a cég hálózati termékeinek értékes. 
lésével. A korábbi három kategóriát 
(feljogosított viszonteladó, hálózati 
Parner, rendszerház) most két kat. 
£ória váltotta fel; az üzleti partneri 
(BP) és az üzleti szakértői (BE) 
Magyarországon a Novell további 
két kategóriát is létrehozott — a ter- 
mékszakéntőit és a területi képvise 
lőt —, mégpedig azzal a céllal, hogy 
a Novell a már képesített hálózati 
mérnökökkel (CNE) rendelkező ré 


kap a Nokia összes fővárosi részle- 
ge. így a Nokia Telecommunica- 
tons, a Nokia Mobile Phoncs, a ku- 
tatás-fejlesztési, valamint a regioná- 
lis ügyfélszolgálati központ. Az iro- 
daház világviszonylatban az első 


pebbi partnereinek a jövőben. ís 
Kiemelt szerepet biztosítson, illetve 
hogy a vidéki központokban is 
megerősítsék a marketingmunkát és 
a felhasználók támogatását. A leg- 
magasabb képesítést — a Busíncss 
Expert címet — eddíg hat partner 
(Albacomp, Dr.LAN, — Mogtana, 
Networx, Systrend és VAR Con. 
Puter) kapta meg; ebben a kategó- 
riában egyébként a közeljövőben to- 
vábbi három partner feljogosítását 
tervezi Magyarországon a Novell 
A termékszakértői és területi képvi: 
selői kategóriában 30.30. partner 
szerzett minősítést. 

A korábbiakhoz képest komoly 
változás az is, hogy ez év június ! 


olyan Nokia-létesítmény. amelyben 
nincs belső vezetékes telefonháló- 
zat. A munkatársak csak móbiltele. 
fonjukat használják. a belső telefon. 
forgalmat — a fejlesztések befejezé. 
sét követően - a GSM-rendszerben 
kialakított virnuális magánhálózaton 
bonyolítják le. 

A Nokia 1993-ban jelent meg a 
magyar piacon, ekkor esett a Pan. 
non GSM választása a Nokia infra: 
struktúrájára. 1995-ben. megnyitot. 
ták a pécsi monítorgyárat; az üzem. 
ben tuvaly elkészítették az egymil 
Iiomodik . PC-monítort. 1998-ban 
kutató-fejlesztő központokat létesí. 
tettek, valamint döntést hoztak egy 
magyarországi mobiltelefon-össze- 
szerelő üzem felépítéséről, A több 
mint 1 milliárd finn márka értékű be: 
ruházással létesülő komáromi gyár 
előreláthatólag idén decemberben 
kezdi meg a termelést, A tervek kö- 
zött szerepel egy kelet-magyaror- 
szági kutató-fejlesztő központ létre 
hozása. Jelenleg a Nokia több mint 
1800 főt foglalkoztat Magyarorszá; 
gon. Év végére 2500-ra, 2000 végé: 


re pedig 3500-ra akarják emelni a 


jétől csak a feljogosíton üzlet par 
nerek és szakértők értékesítheti a 
Novell kedvezményes licenckonst- 
fukcióit. Ezt az indokolja, hogy az 
€ licenckonstrukciókat választó fed. 
használók általában többé sszolgálón. 
feladatkritiku hálózatokat üzemel 
tetnek, ezért számtára onos a vi: 
szomteladói partner megfcdeló szzk. 
értelme 


Új mobil eszközeiről és az első ne 
gyedév eredményeiről számolt be a 
Compag Magyarország május 28-án 
a sajtó képviselőinek. Eneloner Gyu 
la, a PC-üzletág igazgatója elmond: 
ta. az első negyedévben körülbelül 
40 ezer PC kelt el a hazai piacon: ez 
10 százalékos növekedés az egy év 
vel korábbi eladásokhoz képest, de 
elmarad a várakozásoktól Ez m. 
) gyarázza a Compagnak a vártnál 
( lassúbb növekedését is, viszont 15 
) százalékos részesedésükkel még így 
is az első helyen állnak a gyártók 
között. Második az Albacomp, majd 
az IBM, a HP és a Dell következik 
Különösen a kiszolgálók területén 
erősödött meg a Compag az elmúlt 
fél év során. Az idei első negyed: 
Éves adatok szerint egyedül a bor. 
dozható gépek kategóriájában előz. 
te meg őket egy-két százalékkal a 
Toshiba 

A tavalyi 16 ezer darabos hazai 
noteszgéppiac az idei első negyed: 
évben tíz százalékkal csökkent, de 
az IDC ennek ellenére tartja koráb. 
bi, 30 százalékos növekedést meg 
előlegező prognózisát 

Ma a mobil és az asztali gépek 
egymáshoz viszonyított aránya 154 
a piacon; viszont sokan jósoltak 

fontiton 


aránylag rövid időn belül 


arányokat, bár az árak ismeretében 


ez túlzásnak tűnik. Gotfie [xrván. 


létszámot. 
4 


a Compag szakembere szerint m 


Bcszdalt a Novcíl cádígi legna 
Eyobb oktatási kezdeményezése, a 
Novel) Chanel Academy v 
nek keretében a cég buztosítja a hi 
vatzlos Ne(Waer rendszermérnőkök 
(CNE-k) és kereskedelemi képvisz 
ták 6) minősítéséhez szükséges ok 
tatási a PartnerNet prograrrenal (né 
szefügzéshet 


M. A. 


Ellentmondásos negyedév 


Mobil Compag- 
kínálat 


százalék lát 
adásában kifejtett 
az általános trendnek megfek 
jriát alakít ki az 


ennek megfelelő tipasok júni: 
zepétől jelennek meg a kínálatban 
Az E család képviseli a mindenem 


pos használatra szánt felső kategó- 
riát, bővíthetőségi 
asztali gépekév 


A sokat utazóknak készül az M 
cszlsd, ezeknél a modelleknél min 
dent a hordozhatóságnak rendelnek 


alá 
ladja meg a 
ük az 1.3 kilogrammot. 
családot az árérzékeny felhaszná. 
ennek a k 
z a legjobb árfteljesítmény 


A gépek vastagsága nem ha 
23. millimét 


! töknak szánják: 
( nak le 


óriá. 


Három kategóriát all 


a dokkolóállomások 1 


tálhatók legyenek 


has 
Ferenc termékspe 
a Compag új palmiopját. 
100-ast mutatta be az új 
A színes TET kijelző 
6 megabájt RAM 


Window 
működő tenyérnyi eszk 
2040 grain 


mal felszerelt 


ICL Hungary Kft. 


Megtér(üljés 


Megvolt hát az első országos Linux-kon- 
ferencia: Eljönek szép számmal a mára 
már egyesületbe tömörült Linux-hívők, 
gondolom, a legújabb verziók és ezo- 
ferikus  Linuc-könyvek  meggusztálása 
mellett meghallgatni is az eddig inkább 
! csak  messzíről látott és látható nagy 

cégek képviselőit, És — mint az előbbiek: 

ből egyenesen következik — ott voltak az 

említet nagyok is, itthoni változatban, 
bevallottan azért, hogy kipuhatolják, mit remélhetnek a Límuxtól 
Magyarországon 

A hangulat más volt. mint egy műegyetemi kollégiumban, vagy 
két-három éve tartott linuxos összejövetelen: ott belügyekről volt s: 
Red Hat di; ról. Debianről, Sambáról, szkriptekről; és a fe: 
lenlev ek - némelyek a szerényebb képességűeknek 
kíséretében. mávok meg mintha az Ősgonoszt akarnák 

onyos operűciósrendszer-piaci, szin 
tén futott, sőt futó ikkor, ort megjelentek egy húron pen: 
dűltek: a nevet magát s lett kimondani, 

Az mindig érdekes pillanat, amikor egy eretnekmozgalomból 
bevet vallás lesz. Sör kiderül, hogy az ellentétek elsíríthatók az öku- 
mus jegyében. Az Antikrisztus még nem jött el. de aligha ís les 
Végítélet. mert mire eljő— ha egyszer majd eljő— már nem lesz Ahti- 
let ez egyik-músik — eztán talán majd remetexégbe 
mében. Némely eddigi hittestvére pappá lett-tesz, 
a szabadság, egyenlőség. testvériség szent 


mágiával kifüsi 


Arisztus. Furcsa I 


muló— eretnek 4 


olyik püspökké, túlt 


háromságán, és kamataztatja az eddig közösnek tudott tudást. 


Ki-ki láthatott már ilyet: tegutóbb talán akkor, amikor a mí 
Internetűnkből egyszerre csak — tényleg elég viharos gyorsasággal 
elektronikus kereskedelemnek (nemegyszer leánykereskedelemnek) ís 


remiő internet let. 

Különös volt hal a magy cégek képviselőit. Láthatólag 
gyekeztek figyelembe venni, hogy ez nem a szokott közeg: alighanem 
gyanakvóbb, kritikusabb az általuk megszokottnál. De némelyikük) 
azután belelendült, és rmészetességgel rajzolta fel jövőképét. 
It TCO-ról, mutatott angol nyelvű fóliákat (lehet, hogy igazából 

A hall 

ás. Valószínű 


rító. sőt 


helye 
]  kelyer 


be 


szlájdok voltak), mint rendesen zsáságból volt némi, de nem 
2 értették egymást, Mit ís tehet: 
a felfogásmóddal lehet közel kerülni. 
Az eredeti linuxos mentalitás az üzleti életbe nyilván kissé megváltoz- 
va kerül majd át. Az IBM képviselője nem titkolta, hogy jóllehet cége 
nemcsak kapni akar a Limutól, hanem adni is neki, évi két operációs- 
átésnél többet elviselhetetlennek tartana. Ugyanezt a 


nevezetes elszálling 


rendszer-fris: 


számot nevezte meg nemrégiben (a pult másik oldalán) a Caldera 
vezérigazgatója: hi 
Mire teher számítani? És kire? Az érdekiődőt, úgy fest, a magán. 
felhavzni az ízkolák köréből kerülnek ki, mert 
nekik nincs p reményteljes a Linux bizonyos vonó: 
0 sainak fennmaradása szempontjából, de csak hoxszabb idő múltán 
hozna hasznot a tömegméretű eladásban gondolkodóknak. 
Ha egy kicsit távolabbról nézzűk ezt a vegyes érzelmek kísérte 
mozgást, láthatjuk úgy — vantatkoztatási rendszer dolga -, hogy a Li. 


mux maradt, ami volt. csak most udvarolnak neki: az eddig egy operú 

]  ciós rendszerre alapozák tóbb lábra szeretnének állni, a más UNIX- 
szal fogtalkozók meg újabh esélyt keresnek a fennmaradásra. Egy 
máy vonatkoztatási rendszerben a linuxos közösség egy része mozdult 
meg, az üzleti élet felé, mert technológiailag és gazdaságítag ís ki 
! akarja próbálni az erejét. De e köztt a két vonatkoztatási rendsz 
köztt persze egész kontinuumnyi más vonatkoztatási rendszer ís el. 
gondolható. Az ígazi küzdelemhez — ezt talán a határon túli esemé. 
nyek ís igazolni fogják — a küzdő feleknek közet kelt kerülniúk egy 

máshor. Érdekes területe lehet ennek a birkózásnak az operációt 
rendszert ís használó mobil eszközök terepe. 

S még távolabbról figyelve a dolgot, azt kérdezherjük az erről a 
vallásháboráról: békéről talán mir sem tudó léglónyi pogány nevében, 
amit Karinthy Frigyes kérdezett egy Krakauer H. Ágoston nevezetű 
képzelt személy nevében: Hát velem mi lesz? 

Seres Iván 


ESSERE SES) 


Informix Magyarország 


Nemrégiben Nenad Indjíc, az In. 
formix magyarországi  eladásokért 
felelős kereskedelmi igazgatója, var 
lamint Sándor Gábor és Simon 
György, az ez év elején alakult 
Inventix Kft. két ügyvezető igazga- 
tója bejelentette az Informix Ma- 
gyarország megalakulását Az In- 
formix disztribútori szerződést kö- 
tött az Inventixszel, és most feljó- 
gosította az Informix Magyarország 
név használatára is. 

Mindez — mint Indjic kifejtette — 
beleillik az Informix közép- és ke- 
let-európai munkájának tavály el- 
kezdett átszervezésébe: a több, mint 
20 országot felölelő térség Infor- 
mix-központja Bécsbe került. Ta- 
valy jött Jétre az Informix Bulgaria 
és Informix Romania: ezek — az 
Informix Magyarországhoz. hason- 
lóan — nem Informix-leányvállala- 
tok, hanem helyi disztribútorcégek. 

Az Inventixről annyit mondtak el 


a bejelentők, hogy tulajdonosai a 
vezetői és dolgozói; magalaku- 
lásakor 7 főt foglalkoztatott, induló 
alaptőkéje. 5. millió forint Vala- 
mennyi munkatársának többéves ta- 
pasztalata van az Informix termé- 
keinek forgalmazásában és támoga- 
tásában, Az Inventix teljes. körű 
szolgáltatást ad: termékeket forgal- 
maz, kiszolgálja a  viszonteladó 
partnereket, forródrótos támogatást 
nyújt a termékekhez, oktatással, 
konzultációval szolgál, szakértői fel- 
adatokat lát el, és támogatja az in- 
formixos . alkalmazásfejlesztéseket. 
1999-es bevételi terve 200 millió 
forint, 

Az Informix Magyarország név 
használatának engedélyezése arról 
tanúskodik — mint a sajtótájékozta- 
tón hallhattuk —, hogy az Informix 
hangsúlyosabban szándékozik meg- 
jelenni a magyar piacon. Az Infor- 
mix Magyarországot az Informix 


saját leányvállalataként kezeli a bel- 
ső oktatás, a marketing, az informá- 
cióáramoltatás és a belső erőforrá. 
sok elérésének szempontjából. 

Az Inventix gyökeresen meg sze. 
retné változtatni a hazai partnerkap. 
csolatok tartalmát, az oktatást és a 
marketingmunkát; legfőbb célja a 
magyarországi ügyfelek, végfelhasz. 
nálók megbízhatóbb, magasabb szín. 
Vónalú kiszolgálása. 

Az Informix Software ugyancsak 
Budapesten tartotta meg a kelet-eu- 
rópai térség idei Partner Summit 
találkozóját. Itt. jelentették be az 
Informix Gateway to the Fururc. ne- 
vű termékét; azzal Clipper-. Cla- 
rion- és FoxPro-alkalmazásokat le- 
het a forráskód megváltoztatása nél. 
kül. Informix alapokra áthelyezni 
(az alkalmazás változatlan marad, 
az adatbázis azonban informixossá 
válik). 


SL 


Linux-konferencia 


Az ETB Hungary Kft. rendezésében 
május utolsó napján tartották meg 
az első magyarországi Linux-kon- 
ferenciát. . Megnyitójában  Zőldné 
Roska Marietta helyettes. államtit- 
kár méltatta a szabad szoftverfej- 
lesztők eredményeit, és úgy véleke- 
dett, hogy támogatni kell az áltema- 
tív. megoldásokat, amelyek közül 
ma már egyértelműen a Linux a leg. 
erősebb. 

Ezután Milus János, a Linux Fel- 
használók Magyarországi Egyesüle- 
tének elnökhelyettese mutatta be az 
alig tíz napja bejegyzett egyesületet, 
Mint elmondta, legfontosabb céljuk. 
hogy legyen magyar Linux-disztri. 
búció, illetve magyar Línux-válto- 
zat, mert a tapasztalat szerint a ho- 
nosított verzió ugrásszerűen növeli 
az adott szoftver felhasználóinak a 
táborát. Az egyesület részt akar 
venni az ismeretterjesztésben és a 
Szervezett oktatásban. A különbö- 
76 színtű ismereteket szerzett, siker. 
rel vizsgázott felhasználók bizonyít- 
vánnyal is igazolhatnák felkészült. 
ségüket a Linux területén, Az egye- 


sület tervezi egy novemberi bemu- 
tatókörút szervezését ís. 

A konferencia további programját 
egyrészt olyan cégek képviselőinek 
az előadásai alkották, amelyek érde- 
keltek a Linux terjedésében, illetve 
néhány olyan szakértőé, akik már 
tapasztalatot szereztek a Linux kü- 
lönböző alkalmazásaiban. 

Elsőként az Oracle Hungary kép- 


Száloptikai jövő 


Aktivabb távközlési szerepvállalás- 
ra készül a budapesti optikai háló- 
zattal rendelkező Eurótel Rt A 
nemrégiben 645 százalékban az 
Amtenna Hungária tulajdonába ke- 
rült. 900 millió forint alaptőkéjű tár- 
Saság 1998-ban 77.6. millió forint 
mérleg szerinti veszteséget köny 
velhetett el, ez azonban az 1997. évi 
számokhoz képest javuló tendenciát 
mintat, A jövőben az Eurotel — mit 

az Antenna Hungária cégcsoport 


viseletében Hargitai Éva mutatta be 
cégének Linux-stratégiáját. Az Oru- 
cle tavaly kezdte el termékeinek a 
forgalmazását erre a platformra. En- 
nek indoka, hogy egy év alatt a fel- 
mérések szerint 27 százalékkal bó- 
vült a Linux-felhasználók tábora, és 
különösen népszerű a fejlesztők kö- 
rében. 

€5.§. 


tagja — számára lehetővé válik. 
hogy fővárosi, közel 170 kilométe: 
res szálopúkui hálózata csatlakoz: 
7ék az AH országos mikrohullámú 
transzporthálózatához. A. társaság 
ezáltal kommunikációs megoldást 
nyújthat olyan megrendelőknek is, 
amelyek az ország távoli pontjain 
több telephellyel rendelkeznek, adja 
hírúl az Antenna Hungária sajtóköz- 
leménye, 

M.J. 


Idén Jönvártól új szervezeti formák 
között működik a Lotus szolgáltatá- 
si üzletága, A változásról, a leherő- 
ságokról és a tervekről beszélget 
tünk Rács Györggyel, a Lotus Pro. 
fessional Services Magyarország ve- 
zetőjével. 

— Hol van a helye a Lotus felépt. 
tésében a szolgáltatási üzletágnak? 

Tudvalévő, hogy a Lotus az 
IBM tulajdonában lévő, de önálló 
arculatát megőrző cég. Tevékenysé- 
e idén január elejétől két nagy z- 
letágban folyik: az egyik az új ter. 
mékek fejlesztésével, marketingjé- 
vel és értékesítésével foglalkozó Lo- 
tus Development, a másik pedig egy 
szolgáltatási üzletág. amely a váltás 
óta a Lotus Professional Services 
nevet viseli, Ez utóbbi foglalja ma- 
ába a tavaly év végéig külön szer- 
vezetként funkcionáló konzultációs, 
támogatási és oktatási részlegeket; 
ezek Lotus Consulting, Education és 
Support néven voltak ismeretesek 
Az összevonás mellett szólt, hogy a 
vezetés úgy érezte, ebben a felállás- 
ban átfogóbb és jobban testre szabha- 
tó szolgáltatási csomagokat tudunk 
nyújtani ügyfeleinknek. 

— Feltételezem, hogy a Professio- 
nal Services a három korábbi öl 
álló részleg munkáját folytatja. Mi- 
vel foglalkoztak ezek? 

—Nevükből egyértelműen követ 
kezik tevékenységi körük. A Sup- 
pont biztosította a különféle könst- 


7] 


- 2000. év vizsgálatok 


Support Team Kft. 
Telffizc 269223, 260-2797 
vemsupport Jut, infoltsupport hu 


MÉG BIZONYTALAN 
mi lesz 2000-ben? 


Megoldjuk kérdéseit! 


Lotus Professional Services 


fukciójú szerzódéseken keresztül el- 
érhető támogatást, Az Education a 
Lotus termékek köré Épített oktatási 
Csomagokat tere elérhetővé. Ezek 
között vannak az üzleti partnerek 
nyújtotta hivatalon oktatások, a ki 
emelt ügyfelek számára kínált egye- 
i csomagok, illetve elektronikus 
oktátások a LeamingSpacc vagy 
CBT formájában. Konzultációs te 
vékenységünk a Notes/Domino 
szöftverek, illetve az ehhez kapcso- 
lódó termékek köré összpontosul, és 
magába foglal üzleti konzultációt, 
vezetői tanácsadást, nfrastruktárn- 
tervezést, a kapcsolat megteremté- 
sét az öröklött és háttér -rendszerek- 
kel. (mainframe, ERP), valamint 
Nagy ügyfelek részére egyedi szoft- 
vetek fejlesztését, bevezetését ír. 

Érdemes erre a tevékenységre na- 
gyobb figyelmet fordítani, mert az 
elektronikus levelezés és komrmunú- 
káció. valamint a csoportmunkaral- 
kalmazások területén a Lotus olyan 
tapasztalatokat halmozott fel, amo- 
lyekkel egyetlen más rendszerinteg- 
rátor sem rendelkezik. Ez. pedig 
egyre fontosabb lesz, mert látszik. 
hogy a belső özenetvívő alkalmazá 
sok és a csoportmunka Magyaror- 
szágon is kezd stratégiai jelentősé- 
tűvé válni a cégek működésében. 

— Mennyire jellemző ma Magyar: 
országon, hogy egy cég csak ezekre 


egy átfogó infrastrukrúra, informati- 
kai rendszer részeként vezetik be az 
elektronikus kommunikációs meg 
oldásokat. Alvállalkozóként ebben 


az esetben ív van mód a közreműkö- 
désúnkre, és kamatoztatni tudjuk ta- 
pasztalatainkat. Várható azonban az 
is, hogy a világpiaci tendenciákhoz 
alkalmazkodva ithon is előtérbe ke- 
rülnek a külön messaging és group- 
Wware projektek, természetesen il- 
leszkedve a meglévő rendszerekhez. 

Az ís jellemzője a magyar piuc- 
nak, hogy a vállalatok egyelőre még 


a területekre kéres megoldást? 
- Egyelőre az a jellemzőbb, hogy 


TKAJAKTEKFELISMERŐ 
SZOFTVER 


mindig csak elektronikus levelező- 


az Ön 


befektetést 


Dominóra. Egyik feladanank éppen [ 
az. lesz, hogy tudatosítsuk a piacot 

a Damino egy munkacsopartos piat. 
form is, amelyre kíváló alkalmazá. 
sokat lehet írni. Úgy 1 lebet mosda- 
ni, hogy a Lotus NotewyDornino egy 
ragasztóanyag a vállalat külözééle 
informatikai rendszerei közöd. was. 
verzális felhasználós felületet kízal 
va és egységes elérést biztosítva a 
különböző adatforrásokhoz. alkat 
mazásokhoz. Gondolok ett relácsón 
adatbázis-kezelőkre. nagyzépes és 
vállalattrányítási rendszerekre, mire 
az SAP R/3, a PeopleSoft vagy a 
BaaN. 


ügyfeleik között látni? 

— Alapvetően azokra számítunk 
amelyek világszerte igénybe vetiék 
a. Lotus Consulting szolgáltatásait. 
Vagyis a több száz. több ezer fel 
használás rendszereket kiépítő cé 


kat, az államigazgatási szerveket. 
továbbá a bankokat és biztosítókat 
akarjuk megnyerni magunknak. Ez 
már az a kör, amelyet partnertiló. 
zatunk nem mindig tud megfelelően 
kiszolgálni, mert az 6 erőforrásaik 
nem elegendőek egy ekkora vállalat 
igényeinek kielégítésére — itt főként 
a multinacionális vállalatokra g00- 
dolok. Így biztosítható. hogy ugyan- 
azon a színvonalon és kapcsolattar. 


rendszerként. tekintenek a Notcs/ ! tó személlyel haladjon a munka Mz- 


Parométere 

sainak 

5 éven át garantál 
) tökélete 


uk 
szómóra 
s jelent 


—Milyén cégeket szeretnének az [ 


gekre. Ami a szektorokat illeti, elsó. ( 
sorban a nagy távközlési vállalata. 


A nagy felhasználókra összpontosítva 


gyzrországon, mint az anyaváltatat- 
ál, lokális erőforrások igénybevt- 
telével és a helyismeret kihasználá; 
sa mellett, Tertészesesen tem vesz 
szílk el partnereirik elől a munkát, 
sín. inkább alváltalkozákése bevan- 
( jak őket a nagy penjektekbe, ahat a 
később meankáik sarán ís hasznot 
butó tapasztalatokat szerezhetnek 


A Lotus ál 
hagyja a 5 

) csak a 

doocos 17 


E: 


jekrmél ep 


kívül 
p 
) belt kifejtesztem 


41 fejlesztésű szottveteket rzénvet 
ezekhez alkalmazácsink — a Note 
mellett a Lezmingőpace. a Domi 
na.Doc, a Szmetime vagy a 

) csak a hátteret adják. Persze 

) nm jelenti azt, hogy ne lennének 

felhasználható elemes a 

rendszereknek. Ezeket a 
n belül. assetnek 

gynak" nevezzük, céljuk. 
megkönnyítsék és felgyorsíts 
egy megoldás kifejlesztés 
zetését. Az egyik fontos asset a Lo. 
tus Solutions Framessork objektum 
onentált alkalmazásfejlesztési segéd 

! ter. de ide tartozik például 
helyek kialakításának módszere 

( egy mendszer MOO-kompatibálításá 
( nak felmérése ix 


Schopp Attika 


A European Cobekng System megfelel a Cs: . 
lehetséges normájánok 
oz informatika jövőbeni kihi 
működését 


vatár 


megfe ren 


ek 


(HW. SW. egyéb eszközök bevizsgálása) sa 
- 2000. év audit TANÁCSADÁS BEMUTATÁB, OKTATÁS, MEGBZTRÁCIÓ 


(BSI és ISACA standardok szerint) HM) ESZE, 
- SW jogtisztasági audit KOMI em 
- SW leltárkészítés 


nalizáló és hiba Clipper programokhoz 
- A futtatható (exe) állományokból előállítja a forráskódot 

- A forráskódon és a kapcsolódó adatbázisokon (db) elvégzi a 2000. év analizist 

- Rámutat a hibás programsorokra, és lehetőséget biztosít a korrekcióra 

- Dokumentálja a rendszer logikai- és adatstruktúráját 


További szolgáltatások: 

— Hardver- és hálózati elemek ellenőrzése 

- Hálózati- és Desktop operációs rendszerek ellenőrzése 
" Bevízsgálási tanúsítvány biztosítása 


Ha tesztjeínk során az őn o hibamentt vu, 


— 


[ds] ÁMEGATREND 1082 tutopett Önői út szt. T 
hr ni szárát esdszorak €-mall: yéképmegatrendjma Vet: nvemzmégatrend hulyük! 
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TÉNYEK ÉS TRENDEK 


z IDC adatai szerint jelenleg 
ASzössssse 
tanfolyam közül  válogathat- 

nak az érdeklődők. Mivel az Egye- 
sült Államokban az intemetelérésne 
felkészített PC hovatovább ugyan- 
úgy hozzátartozik a háztartás alap- 
felszereltségéhez, mint másutt a 
mosógép, nem számít extra anyagi 
tehertételnek a szükséges eszköz- 
park kialakítása. Az IDC becslése 
szerint jelenleg , csak" 734 ezren él 
az internetes továbbtanulás le- 
gével, de 2002-re várhatóan 
2.2 millióra nő a számuk. 

Figyelemre méltónak mondható e 
növekedési ütem, már csak azért is. 
mert a piackutató cég nem számol 
azokkal, akik a Scholars.comhoz 
hasonló számítógépes oktatási in. 
tézmények hallgatói, vagy akik kur 
tyaközönséges hobbitanfolyamokon 
részt 
Aki kíváncsi arra, hogyan is fest 
a pillanatnyi online képzési kínálat, 
annak javasoljuk, hogy keresse fel 
például a kanadai Telecampust. A 
hutpelítelecampus edu címen nem 
csupán az észak-amerikai kínálattal 
hanem más kontinensek internetes 
képzési programjainak bemutató le 
írásával is meg lehet ismerkedni 

Mivel ez a wehbely 700 felsőok- 
intézmény több mint 14 ezer 
c kurzusát sorolja fel tematikus ( 
ndben, még egy gyorslista köz 


gy példát említenénk csu- [ 
pán, azt is mkább csak a kurió- ) 

Mindössze egy ín- 
tézmény, a Simon Fraser Unűversíty 
(British Columbia, Cánada) oktat 
táncot (1) az intemeten keresztül 
D Cyberspace Creating ] 
with the. Vártual Body a szemeszter ) 
címe, és nincs szükség hozzá elő. 
zetes táncművészeti tanulmányokra. 
Ami a dolog anyagi oldalát illeti, ! 
a beiskolázási" költség valamivel 
200 dollár alatt van. 


Előnyök és hátrányok / 


Az online tanfolyamok többsége / 
úgy működik, hogy n hallgarák ellá- ) 
togatnak az iskola vagy a 

honlapjára. ott felve 
ket. a különböző feladatokat, továb- 
bá a felmérő teszteket. Az oktatók- 
kal c-maúl útján tartják a kapcsola- 
tot, az intemetes szemináriumokra 
pedig a esevegőszobák, illetve az 


zum kedvéér 


Webről a Harvardra 


Vissza az iskolapadba! 


Manapság nem okoz különösebb gondot az Egyesült Államokban, ha valaki munka és/vagy kisgyermek mellett akar 
továbbtanulni valamilyen felsőoktatási intézményben. Természetesen így is rengeteg időre, pénzre, intellektuális 
energiára és kitartásra van szükség, de vigasztaló lehet az a tudat, hogy a hagyományos megoldások mellett számos 
online képzési forma is létezik. Neves amerikai egyetemek — mint a Stanford University, a University of Wisconsin, 
vagy a University of California (Berkeley) — bőséges kurzuskínálattal állnak a (későn) továbbtanulók rendelkezésére. 


üzenőtáblák. nyújtanak. lehetőséget. 
De akadnak olyan tanfolyamok is, 
amelyeken valódi tantermi szítuáció- 
kat rögzítő. videobejátszásokat te- 
kintheinek meg a webes hallgatók. 
Az úgynevezett gyorstalpaló sem 
ritka a New York-i székhelyű 
New Schoolban pél- 
dául 9. hetes online 
kurzuson. lehet. elsa. 
Játítani mindazt, amit 
a normál képzésben 
részesülők 15 hetes 
adagban kapnak meg, 

Nincs szükség kü- 
lönösebb . pszicholó: 
giai érzékre ahhoz, 
hogy megállapítsuk, 
egy valamivel bizto- 
san szegényebbek lesz- 
nek az intemetes hall 
gatók, mint a rendes 
iskolába járók: jelesül 
a személyes kommu- 
nikáció — lehetőségé- 
vel. Terri Hedegaard- 
Bishop. a University 
of Phoenix távokta- 
tási programjának el- 
nőkhelyettese azonban állítja, hogy 
— mindent egybevetve — jóval több 
előnye, mintsem hátránya van en- 
nek a képzési formának. , Nem be- 
folyásolhat senkit sem egy csinos 
arcocska, a hallgatók neme, vagy 
egyéb szubjektív. szempontok; ezt 
a terepet kizárólag a mélyenszántó 
gondolatok uralják. 

Bevezetőnkben már említettük, 
hogy az online tanuláshoz is ko- 
moly anyagi háttérre van szükség, 
és ez sokakat eleve kirekeszt a hall- 


) gatóság köréből, Csalódnűa kell an- 


nak, aki arra számít, hogy az online 
képzés olcsóbb lesz, mint a megfe. 
lelő hagyományos változat. A gya 
korlat azt mutatja, hogy inkább drá- 
gább. mivel az oktatóknak jóval 
több munkaórát kell ráfordítaniuk 
egy-egy hallgatóra. A University of 
Phocnix online egyetemi tanfolya- 
mainak darabjáért 1410 dollárt 
kémek, míg a bennlakó hallgatók 3, 
de esetenként 15 százalékkal keve- 
sebbet fizetnek ugyanazért az okta- 
tási szolgáltatásért. 
Hedegaurd-Bishop tapasztalatai 
szt mutatják, hogy az észak-ameri- 
kai munkaadók szívesen veszik, ha 
továbbtanuló alkalmazottaik az ín- 
temetes képzési formát választják. 
Ezzel tehát nincs baj, azzal viszont 


már sokkal inkább, hogy az online 
oktatási szférában is megjelentek a 
név-, illetve márkahamisítók. Így az- 
tán, ha valaki nem akarja, hogy po- 
tyára fizessen, mondjuk egy ál-Har- 
Várd. Egyetemnek, akkor okosabb 
alaposan tanulmányozni a jelentke 


Ez a kapu nem a virtuális, hanem a , földi" Harvardra vezet 
(A szerző saját felvétele) 


zésre invitáló leírásokat , Földi" 
címnek és telefonszámnak minden- 
képpen szerepelnie koll az inteme- 
tes jelentkezési lapokon! 


Keresett tartalom 


Míg az imént tárgyalt oktatási intéz- 
mények klasszikus értékként kezel; 
hető tartalommal és szolgáltatással 
kereskednek, addig az egyesült álla- 
mokbeli webhelyeknek egy igen te- 
kintélyes hányada pomográf tarta- 
lommal üzletel. Mindez a Datamo- 
nitor legutóbbi jelentéséből derült 
ki. A londoni székhelyű piackutató 
cég adatai szerint tavaly a nyugat- 
curópai és az észak-amerikai online 
fogyasztót piac bevételének (hozzá- 
vetőleg 1.4 milliárd dollár) 69 szá- 
zalékát az úgynevezett , felnőtt tar- 
talom" adta. A tartalomszolgáltatás- 
ból befolyt összegeknek nem keve- 
sebb, mint 84 százaléka egyesült ál- 
tamokbeli székhelyű webhelyek üze. 
meltetőihez vándorolt. 

Azt még nem említettük, hogy a 
Datamonítor adatai nem tartalmaz; 
zák az elektronikus kereskedelmi 
forgalomba került termékek eladá- 
sat, kizárólag a tartalomközvetítés 
forgalmi mutatóinak közlésére szo- 
rítkoznak. Eszerint: 1998-ban Nyu- 


gat-Európában és az Egyesült Ál- 
lamokban egymilliárd dollárt köl- 
törtek pormográfnak minősíthető on- 
line tartalomra. Emellem az érték 
mellett eltörpül az íntemetes játé- 
kokra fordított 61. millió dollár, a 
sportra szánt 25 millió, a zenére 
adott 8. millió, vala: 
mint az egyéb tarta: 
Tomra költött 340 mil- 
1ió dollár: 

A — datamonitorosok 
előrejelzése szerint ha- 
sonló trend jellemzi 
majd. az elkövetkező 
néhány évet is, 2003- 
ra 54 milliárd dollá- 
ros tartalompiaccal szá- 
molnak: ebből várha- 
tóan 3.1 milliárdot tesz 
majd ki a pornográf 
tartalom, s az vegye 
bek" osztoznak a fenn- 
marudó összegen. 

Tavaly az egyesült 
államokbeli tartalom- 
szolgáltató webhelyek 
bevételüknek mintegy 
84 százalékát (körül- 
belül 1.2 milliárd dollárt) amerikai, 
illetve nyugat-európai ügyfeleknek 
köszönhették. Két oka is van annak, 
hogy épp az egyesült államokbeli 
webhelyek könyvelhetik el a leg- 
több , tartalmas" bevételt: egyrészt 
— mint már számtalanszor említet- 
tűk lapunk hasábjain is — az Egye- 
sült Államokban a legmagasabb az 
intemetelérésre felkészített otthoni 
PC-k aránya, másrészt világszerte 
az intemethasználók 70 százaléka 
érti, használja az angol nyelvet 

Az európai piacot alapvetően a 
Nagy-Britanniából üzemeltetett web- 
helyek uralják. (Az uralom mind- 
összesen 7 százalékos pitcrészt je- 
lent, Franciaország és Németország 
3.3. százalékot tudhat magáénak, 
míg a kontinens többi országának 
webhely-üzémeltetői együttesen is 
csak 3 százalékot.) 

A. Datamonitor most úgy látja, 
hogy négy éven belül jó esély van 
arra, hogy az Egyesült Királyság je- 
lentősen előre ugorjon a ranglistán, 
Akár az elfogultság beszél a lon- 
doniakból, akár nem, egyelőre nem 
tehetünk mást, minthogy megelőle- 
gezzük nekik a bizalmat. Egyébként 
a németországi tartalomszolgálta- 
tóknak éppúgy 42 százalékos pinci 
részesedést jósolnak, mint a britek- 


Vegye igénybe 
új hírlevél-szolgáltatásunkat! 


nek. Ha beválik a Datamonátor jó 
lar, akkor komoly piacvesztést kell 
lkönyvelniűk . az amerikai 
"webhelyelizemeltetőknek. 
(További információért a 444 
171 316 001es telefonszámon, vagy 
a. hítpolfwww.datamonítor com él. 
men lehet megkeresni a londoni 
Piackutató céget. - A Szerk.) 


Távol és mégis közel 


Még egy jelenség ismertetésére jur 
hely e heti. trendmustránkban, A 
Computerworld pincelemző munka. 
társától, Julia Kingtől kaptuk az in. 
formációt, miszerint az amerikai ke- 
reskedő cégek manapság urra töre. 
kednek, hogy a vállalatközponttól 
minél távolabbra helyezzék ki in. 
duló internetes vállalkozásukat. 

King a közismert, az amerikai 
mindennapokhoz szorosan hozzá. 
tartozó Macy"s áruházlánc példáját 
említette első helyen. A Macy"s anya. 
vállalata, a Federated Department 
Stores Inc. Cincinattiban működik, 
ugyanakkora Macys.com központ: 
ját a kaliforniai San Franciscóba 
helyezték, Ugyanígy a Toys R. US 
játékkereskedő cég New Jerseyben 
rendezte be főhadiszállását, de az in- 
temetes spin-off (körülbelül: lesza- 
kított, elkülönített) vállalatát a San 
Franciscó-i öbölbe helyezte ki. 

Mi lehet az oka ennek a trendnek? 
Elemzői körökben elterjedt az a vé. 
lemény, hogy a kereskedő cégek 
azért távolítják el maguktól az on- 
line leánykákat, hogy közelebb ke- 
rüljenek a fogyasztókhoz. Úgy kal- 
kulálnak, hogy a kibertéri értékesi- 
tés tökéletesen más kereskedői kva- 
lításokat igényel, mint a földi fizikai 
valóságban. bonyolított kereskede- 
lem. Ezért azután rendszerint az 
Egyesült Államok túlfelén, a másik 
óceán partján vélik megtalálni az 
igazán globális" tapasztalatokkal 
rendelkező munkatársak: 

Dwayne Walker, a shopnow.com 
elnevezésű online bevásárló portál 
elnök-vezérigazgatója váltig állítja, 
hogy az intemetes kereskedelem a 
megszokottól nagyban eltérő gondol- 
kodásmódot igényel. Más módon és 
főként más sebességgel kell gondol- 
kodni. Walker szerint az intemet 
Piac minden 90 napban gyökeresen 
megváltozik. A legtöbb észak-ame- 
rikai kis- és nagykereskedő pedig 
jó, ha egy évben legalább egyszer 
képes egy valóban drámai váltásra. 
Azt is csak akkor, ha tényleg jól 
megy az üzlet. 

Pillanatnyilag úgy tűnik, hogy a 
vállalati központ mozgatásával szí 
nesebb, kreatívabb külső képet 
akarnak felmutátni az egyesült álla: 
mokbeli kereskedő cégek, Rossz- 
májú ipari elemzők szerint inkább 
csak a Wall Street figyelmét akarják 
magukra vonni, Ehhez persze ma 
már annyi ís elég, hogy megalapít 
sák a kereskedő com társaságot. 


Zimányi Katalin 


pag, a HP, az IBM, az Adaptec, a 
3Com és a Cisco bábáskodásával 
megszületett specifikáció kiadását a 
Fúture [0 fejlesztői konferenciára Idő- 
zítették; ezen 70 vállalat vett rószt. A 
Konzorcium tagjai nem annyira tácb: 
nológiát, mint inkább megoldást akar 
nak nyújtani a nagy sebességű adat 
ályítelre. A menetrend szerint a végle- 
és tervezet még az idén megszületik; 
ezután kezdődhet a termékek fejjesz- 
tése és kipróbálása, így a megoldások 
valamikor 2001-ben várhatók. 


Nagy sűrűségű ogtikal tárolótech- 
Mológiát dolgozott ki a japán NTT. 
Fejlesztője. szerint a technológiával 
készült, hitelkártya méretű lapka 100 
cigabájtnyi információt tudna. elrak. 
tározni. Az egyelőre csak olvasható 
változatban kidolgozott. technológiát 
hordozható eszközök memórtakártyái 
Számára dolgozták KI. A lapka alapú 
kártyák előnye a lemezes megold: 
sokkal szemben, hogy nincs bennük 
forgó alkatrész. Az NTT a jövő év ele. 
Jén kezdi meg a lapka próbapóidás 
nyalnak gyártását, egyelőre 224 mé- 
Gábájtos kapaotással. 


Ülszerű kezdeményezéssel / állít 
elő - részben a Microsoft és a 
Cisco Nnanszírozásával — egy 
most Induló vállalkozás. Az Egy 
nix úgynevezett internet Business Ex. 
chango-eket (IX), ogytajta internétés 
kaposolóközpontókat akar. felálitanr 
zok a reglonális létesítmények egy 
tátő alatt hoznák ősszé az íntomat; 
szolgáltatókat, a wobos tartalomszól 
gáltátókal ós a komponensszolgálta 
tókat, hogy foközhassák a mogbizha- 
tóságot ós a tofesítményt, miközben 
Csókkentk a költsógokat. Ha ogy he- 
(yon tömörülnek az internettel kapcso. 
atos vállalkozások, móg a hálózat 


j Nat hírcsoportok és gerinchálózat bir- 
! 

További híreink; 
1 www szamtastóchnika hu 


HARDVER 


Siemens Xpert 7 


Otthonra, itthonról 


Most egy olyan számítógépet mutathatunk be, amelynek az a legfőbb érdekessége 
hogy immár Magyarországon készül. Persze mindez a Siemens név jóvoltából együtt 
jár a német precizitással és a márkás számítógépek megbízhatóságával 


assan eljön az az 
jóó, amikor az 
otthoni . szárító. 


gépek megvásárlásá. 
ban sem az eladási 
ár lesz az egyedüli 
szempont. Az innen. 


CD-olvas 


amiclepíté 
mulnemédiás k 


onnan, valamivel ol 
csóbban összeszedett 
számítógép 
ként. bizonytalanabb 
működése ellenében 
abb érv 
vé válik a garanc 
a. megbízható 
gyártás, a megfelelő 
 szervázháttér. Igen, a 
gyártási minőségről ís 
szólnunk kell, külö. 


eseten. 


egyre nyom 


! nősen egy olyan termék ismerteté- ) magyar Windows 98 (regisztrációs 


! sekor, amelyet a mi kis hazánkban / lap és CD 
Í szeretnek össze (1, képj, ( legnagyobb tel 


őzet é 
bájtos hajlékony 


etséges érték: a me. 
I mórin egészen 512 megabájti 


Alapok ( víthető, A lapkakészletnek me 


16 módon két PCI közvetlen sínes 
A Siemens Xpert 7 burkolata egy- ] és két ISA bővítőhelyet találtunk az / 
szerűen leemelhető, külön szerszám ) alaplapon — egyelőre üresen, Az EX 

nélkül, és előtűnik alóla a minito- / lapkák AGP illesztésre is alkalma; 
hi ( sak; az integrált megjelenítőmodult 


kapcsolják ezzel a rendszerbe. 


] Peritériák 


] A megjelenítés egy ATI Rage IIC 
lapka dolga a Siemens Xpert 7 alap- / 
az előbbiek szerint az AGP 

kapcsolódva. Nyolc megabájt 

grafikus memóriája 
van; ez elegendő ís 
az otthoni felada- / 

tok legtöbbjében a 

színeiben. valóság 

hű (16 millió árnya. 


) szi teljessé. S pe 


) alaplap ATI modulja a hag: 
alkal 


nyos ásokban  (Wintaci 


1. kép. A magyar összeszerelést 
igazoló embléma az Xpert 7-en 


3. kép. A hangmodul hiftorunyéhoz 
hasonló kezelőfelület 


latú), ábrázoláshoz 


-as gyárt. 
15 hűvely 
kes képátlójú, több. 
s MCM 
lonítort kap. 


15IV 
tunk a gép mellé. 
A szemnek minden 
üzemmódban villo- 


entesen mu 


tatta az ATTI modul 
képét; de a g 
további saját típu 
Sokat ís kínál, ha a 
vágyik 
eltés ma 
már fontos az ott 
honi számítógépek 
a Siemens Xpert 7 ezt is az 
Crystal lapkán 
Sound Blaster 


2. kép. Rendezett belvilág: mis 
) ültettek 


rony belseje (2. kép). A költség 
] sökkentés jegyében — ahogyan azt 
! megszokhattok az otthoni számító; 
! gépek körében — minden szükséges 
) illesztő az alaplapra került. A n 
lunk vendégségben járt Siemens 
Xpert 7-ban egy 338 megahertzes 
) Intel Celeron processzor volt a köz- ) szórópár csatlakozott; és persze 
ponti egység; ennek 128 kilóbájtos ( mikrofon. és hangbemenetet ís ki 
Fásodlagos gyontára van a lapká- / alakítottak a gép hátlapján. Egy ott 
Ján belül, A processzor illesztéséről ) honi . számítógépen , MIDI/botkor 
JÁ mel SZAOEX. lapkát gondos- ) mány csatlakozónak ís lennie kel 

kodnak. az Xpert 7-en van ís —, például a já 
Két DIMM helyre tehető memó- ] tékok könnyebb kezeléséhez. 

fin a Siemens Xpert 7 mini ATX (A hangmodulhoz belül kapcsoló 
alaplapján: mi az egyikben 32. me- ( dik a Siomens Xpert 8 Mitsumi CD. 
tabájtot találtunk. Ekkora operatív [ olvasója. Az alaplap egyik IDE 
ETMán tökéletesen fütött a telepített ! csatomájára kapcsolódó, 32-szeres 


16 bites, 
kompatibilis. hangmodullai szólal. 
angokat, 2a. 


lapuló, 


vizsgált gépen egy egyszerű hang; 


Horváth László 


171 


10 1A 


Tagbaszakadt kézi PC 


resni a telefonszámokat, Ez 
egyik leghasznosabb funkció, amit 


az 


minden más kéziszámítógéptől el 
on; ] várhatnánk. Azok, akik hunyorítva 
D- ) tudják csak olvasni Palm eszkő- ) kéziszámítógépeknél eddig látam 
et, nyomban rokonszenvet fog- ) A Jorada speciális lítium-ion akku: 
nak érezni a Jornada élénk színeket ! mulátorral működik, s az újratóltó 
nyújtó és jól olvasható megjelenítő. 


Egy tőlem származó szállóige 
nt kétféle embertípus él a vilás 
az egyikbe tartozók azért vásá 
nak kéziszámítógépet, mert múlhi 

tatlan vágyat éreznek az új eszkö. 
zök irúnt. a másikba tartozók meg 
könnyen használható esz 


csupán úe iránt, 
közre vá Ebből következik A Jornada funkcióválasztékáv 
hogy kétféle kézi PC van; ik ) igyekszik megkülönböztetni m 


fajta óvatosan egyensúlyoz a képes- ) gát a Palmtól és a Windows CE- 


ségek komplexitás határmezs- / futtató számtalan kéziszámító: 
gyéjén, s így mindenki megelégedé. ) géptől; funkciói mind haszno 
szolgál (mint a 3Com Palm Pi- ) sak. de jócskán rúlbanyolítják 
lotjaj, a másik fajta a megvásárlás ) az eszköz használatát. Van pé 
után két héttel a fiók mélyén végzi ) dául a Jornadának egy egy 
(az én gyakorlatomban ilyen volt az gombos hangrögzítője. Töké 
Apple Newton 120). Bár a Hew- ) letesen működik. de én nem 
lett-Packard Jomada 420 valószínű- ! tartozom a megrógzött üze. 
leg nem lesz a Newton társa a fiók- / netmondók közé. Egyperc 
bar, elsősorban azok őt nyer- ! nyi beszéd 500 kilobájtot 
ti akik mindenb dögö- ! vesz el a 4 megabájtnyi 
sebbet akarják, s nem feltétlenül a ! RAM-ból, aki tehát be 
leghas idrögzítésre szeretné 
intasztik ínes képernyő ) használni, az nagy kész. 
gelőször az embernek. ) letet ren be Com. 
páciFlash memóriakár 
tyákból. Viszont tény 
an tetszettek 
a Jornada oldalán ta. 
lálható billentyűk: 
távolról az Intelki 
miét a adom ! Mouse gombjaira 
Gyak emlékeztetnek. Haszná 
át ül ! latukkal lehetővé válik a bekapcso- 
1 s, a navigálás és a kiválasztás. Ez ) dik, mihelyt visszatesszük a Jorna; 
" lenítő m igen hasznos, például így egy kéz- ) dát a .bölcsőjébe": a vele adott dok: 


akku 


m rossz, erős hasz: 


nulátor 


kolóba. Egyébként az 


teljesítménye 


nálatban hat órát bírt ki, viszont ha 


A XXI. SZÁZADBA! 


Szeretné 


ha számítógép-há. 
zata. élenartam garanciával 


készülne? Ha igen, akkor hív- 
jon most bennünket 
sz 
2 a ma san 


4 mem vonni 


A HÁLÓZATMESTER 


Hunor u. 55., tel: 250-701€ 


h- xbytegxbyte) 


fax: 250 
internet: www.xbyte.hu 


kifogy, akkor nem elég kér újabb 
tenuznelemet a gépbe tenni 

Azok, akik már megtapasztalták, 
milyen az, ha az értekezlet közepén 
megszólal a Palm riasztóju, öröm; 
mel veszik majd a Jomuda személy. 
re szabható, más gépekétől megkü; 
lönböztethető. riusztási hangjait A 
Jorada 420-at Infravörös csatoló: 
val látták el az adatok küldésére és 
fogadására, s van egy Compact 
Flash. kapuja ís: abba további me 
móriakártya vagy például modem 
csatlakoztatható. De fejhallgató is 
beledughátó; 

Kézírás-felismerésre a Pilot Graf 
fiijéhez hasonló programot használ 
a Jotot. Nem kell vele olyan mester 
kélten írni, mint a Graffitivel, A Jot 
előbukkanó képernyőt használ, a 
Palm írófelületéhez hasonlót, de ez 
összezsugorítható, hogy más hasz: 
nos információt jeleníthessek meg a 
képemyőn. Ha valakinek nem tet: 
szik a kézírás, egy pici virtuális bil- 
lentyűzetet használhat 

Közvetlenül a mej 
négy gomb sorakozik. Ezek a cím. 


elenítő mellett 


JMMPUTÉRWORLI 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Élénk, színös megjölenítőjévél új törj. 
latokat nyil meg a kéziszámítógápok 
lőt Sajnos számos olyan, egyb. 
ként hasznos funkciója van, amolyak 
műatt ezt a kézi számítógépet nem ép. 
pár a lgkönnyebb használni 
Előnyók: tökéletes színes megjelen 
tó; toll nélkül menüvezértés, 
Hátrányok: kissé nehéz és vaskos; 
néhány felhasználónak meglehetősen 
bonyolult 

Ár: 519 doltár (becsült érték) 
Platform: Windows CE 2.11 a kézi 
PC-khez. 


sebb és még könnyebb Palm V-ot, 
ekkora méret mindenképpen merész 
választásnak tűnik, 

S most térjünk vissza a kétféle 
kézíszámítógép-felhusználóhoz. A 
Palm eszközök azért olyan sikere. 


Figyelje honlapunkat! ] 
www.humansoft.hu/Dell 


sek, mert nem csak az újszerű, for 
télyos szerkentyűkre fogékony cm. 
bereknek készültek. A Jornada és a 
Windows CE kicsit több annál, ami. 
re ezek a felhasználók vágynnk. Ez 
nem azt jelenti, hogy többletképes. 
ségei rosszak: csak. néha kissé bo- 
nyolultak, Az összetettség nem fel 


tár, a teendőlista, a feladatlista (ez a 
eszélt találkozókat és a be nem 
fejezett dolgokat tartalmazza), és a 
számológép gyors elérésére valók. 
A. számológép tartalmaz egy hasz. 
nos kiegészítést: ár tudja váltani a 
mértékegységeket, például a mér: 
földet kilométerre, és így tovább. 


(Ha valaki a belső zsebébe helyezi ) tétlenül válik előnnyé, vagyis nem 
) a Jomada 420-at. az tapasztalni fog- ) nőveli az eszköz értékét. De azok a 
ja, hogy a sok kalóriát" igénylő ( vállalkozó szelleműek, akik ezeket 

ellemzők a Jomada ..hasára rakód- a jellemzőket hiányolták a Palm. 
takz. Akik a karcsú Palm HI-hoz ) gépekből, próbálják ki ezta jó ké- 
) szoktak hozzá, azoknak a Jomada ) pességű eszközt. 


Sean Dugan 
(InfoWortd) 


kicsit kövér és nehéz. Minthogy 
a 3Com már bemutatta a még ki. 


PowerEdge" 
6300 server 


processzor 500 MHz/512 kB 
(max. 4 db Intel" Pentium" III Xeon!" 
processzor 500 MHz/2 MB) 


- 512 MB ECC RAM (max. 4 GB ) 
" 3-9 GB LYD SCSI HDD 
(max, 6 x 36 GB) Hot-Plug 
" Integrált Adaptec 7860 Ultra Narrow és 
Integrált Adaptec 7890 Ultra 2/LVD SCSI li 
vezérlők 
" 4 264, 3 x 32 PCI slot Hat Plug 
s 32 x SCSI CD-ROM dríve ] 
" Intelt Pro 10/100 Mbps PCI TX 
" Redundáns tápegység (3 db) ] 
" HP Openview Network Node Manager 


- Windows NT, 
NetWara kompatíbílis 


 Intelt Pentium III Xeon" 
! 


" 3 óv helyszíni garancia 
5 Y2K megfelelőség 
" Cluster kompatíbilis 


€-mai 


Szervezetlenek 


A Massachusettsi Műegyetem (MIT) egyik vállalatgazdaságtani kutatócsoportjának 
egy éve napvilágot látott tanulmánya szerint a vállalati átszervezések túlnyomó része 
kudarcot vall. A csoport által kidolgozott metodológia rávilágít az átmenetben rejtve 
maradó összefüggésekre, és olyan kérdésekben segíti a döntéshozókat, mint az át 
menet ütemezése, a változások sorrendjének megállapítása, vagy mondjuk abban 
hogy mikor érdemesebb a régi üzemet bezárni és tiszta lappal indulni. 


KE: el, hogy egy nagyobb 
termelővállalat viszonylag rö. 
vid időn belül az: tapasztalja, 
hogy befutott terméke veszít eddig 
közel százszázalékos piaci részese 
déséből. A vezetők összeülnek. 
megállapítják, hogy jóllehet a ter. 


mék nevének még mindíg nagy a ! 


Piaci elismertsége, az új versenytár. 
sak megjelenése miatt rövidebb 
szállítási időkkel és szélesebb vá. 
lasztékkal kell a piacon megjelenni. 


TA legiöbb bonyodalom abból szár 
mazik, hogy a változásmeneázs 
ment nem foglalkozik kellően a 
technológia, a napi gyakorlat és a 
Stratégia egymásra ható tényezőrvel. ] 
Bármily kiváló ís Önmagában egy új 
technológia vagy egy új döratéstá. 
nogató rendszer, az az igazi próbá 
ja, hogy az újonnan behozott elem 
hogyan miselkedik a szervezet egé. 
( szét tekintve (ásd következő olda. 
lon olvasható keretes írásunkat). A 


Í JELENLEGI GYAKORLAT 
! T Cdistökéstk tazzátats 
] Szün munkak kezztsők 
Hásákony, ET finnt áztam herásdt töcték a dörtásakt 
I ún kötnágű Gyártás "1 - A dörtésehet ératsárosak hajfják vége. 
A bngnáea egyrázs taggeteri doggarzak 
j A ACT BÁR] TENNÉ 1áÓA 
Érós a MEO szerepe 
j kinőségi ás merytokgj . [E A rvenányugat bajon készült 
köveáítányak Tadtasd —ÍT hagy rerogag ü vigerméveáire 
pelyssapiok 
í kiroszzzel zet mezes menyem ező 
! stelsöszág tenáráeárs töle nlöztg eztet 


Lábra, A jelen állapot összetevői 


A pillanatnyi technológia merev. ín. 
kább raktárra, mintsem rendelésre 
gyártanak, nagy a szállítási idő és a 
termék átfutási ideje. Egy szó, mint 
száz; a technológiát és a termelési 
rendszert alaposan fel kel) újítani 
Ebből a célból egy új, rugalmasabb 
Piaci stratégiát dolgoznak ki, s az 
szélesebb választékkal és a kereslet 
aktuális változásainak megfelelően 
Ütemezi a termelést. Ehhez a fel. 
adathoz új gyártósort telepítenek. 
Beindul az új üzemcsamok — és 
mindenki nagy meglepetésére. alig 
változik valami. A raktári készletek 


nagyok maradnak, az üzemvezetők ! tott, hogy át kell alakítani a termék- ) 


) BPR-eszközök nagy része azonban 
a változás végeredményét veszi cél 
) ba az átmenet kezelése helyett. 


!  Aszokás hatalma 


] A cikk elején ismertetett cset a való. 

ságból származik. A szóban forgó 
) egészségügyi termékeket tömegben 
gyártó vállalatnak nagyjából 100 
] százalékos volt a piaci részesedése. 

és ez az arány 1989 és 1991 között 
jórészt 
a japán import folytán. Emiatt a me. 
nedzsment arra az elhatározásra ju 


42 százalékkal esett vissza 


JÖVŐBELI GYAKORLAT 
eETKÖZÖK és munxavogzás 


j 
j A telügyétől Ő0N a lermelát VNEMOZÉSKŐL 
J mass ttes 


ASZONTA 


Folyartátós 
10 zaórástomatén 7 


2. ábra, A célállapot összetevői 


alig használják ki a technológia ru. 
galmasságát, és a — Piacon még 
mindig elismert minőségű — termék 
piaci részesedése sem nőti annyival, 
amennyi megtérítené a beruházást, 
Mi történhetett? — néznek össze az 
átszervezés vezetői 


MIT mentsünk át? 


Általános tapasztalat, hogy a vál 
lálati átszervezések nagyobb része 
kudarcot vall, s többnyire az átme- 
netet kezelő eszközök hiánya miatt 
— áltítja a massachusettsi MIT Sloan 
Schoól of Management három táná- 
ma, Érik Bryajolfsson, Amy Austin 
Renshaw és Marshall van Alstyne, 


azonnab indéítása, ha laszúbb a megazabotiaát 


Az Öta.ren ODorltoA azonos bávtábtáz a! szenn ast 


A hatyszíri munkacsaportonkért rendezik be 
A nészbetoket ksŐ szálltóara bizzák 


struktúrát, és rugalmassá kell tenni a 
termelési. technológiát, mivel 
bosszú volt az átállás egyik termék; 
ről a másikra, és némely céleszközt 
út sem lehetett állítani más termék 
gyártására. A technológia ennélfog 
va nem felelhetett meg a kereslet 
gyors ingadozásainak. Ráadásul a 
szakszervezeti szerződés szűken 
vett munkaköröket határozor meg, 
és ez tovább nöhezítette a rugalmas 
termelésszervezést 

A vezetők szemében nyilvánvaló 
volt, hogy pusztán új technológia 
vásárlásával a cég nem válhat sike. 
rexsé. Újra kelleti gondolniuk a pia: 


tan, emélfogya könyyes telamerhe 
ti az ázmenet keltette kölcsönhatás 
kat. a külcsönhatássk kezelése zzo0- 
ban rá marad 

Az átmenetet csemző rendszer tá 
tom a támaszkodik 
még kiegészülnek az érimemek érné 
ketésével. Ha mindez homákyosnzak 
túnik, ne ijodjánk meg. mézzűk az 
kátb magát a foly 


1. lépész A kritikus folyamatok 


Mégis az: tapasztalták 
termelékenység nem növekedett a 


várakozásoknak megfelelően. Mint t 
az a későbbiekben kiderült, az ój ( .kezőjük megköz 
eszközöket nem használták megfe- ) vezetőknek meg kell ht. tá 
lelő hatékonysággal: az új. rogatmai miosabb crlaka Mc 
technika ugyanis lehetőséget ha. ) ban forp kam 

gyott a régi munkamódszerekre is. ) merégnek jet, azér 

és működtetőikben nem volt nm tóség a k c 


hajlandóság a váltaztatásra. Nem 


volt elegendő az sem, hogy változ 


termelési. nu 


nászeren, akorlan szabályk 
( decentralizáltabbá tették a döntés tának körültekuntó m 
hozatalt Utóbb világoszá vált, hogy 1 nevezhetjük meg. A 


a gyáítés felügyelői egyszerben mág nől 
mmegszékták a égi módszereket; €4  éfietemek 
szentül meg va képviselőinek is. Ez őj 
Föggőleöes hároziszágenétriz 
! KÉSO 
Eregksz [d ! . Főtnéagyn 
j s jen] a 
] §/ 
hi ! id 
§ tj! 
élályiáig 
i $ HE $§ 
táátráb 94! 
dévéled gyakoral 
] A.ábra. A jellemzők közötti összefüggések 
! 
] hogy sokkal gazdaságosabb, ha mi- ) össze a mostani állapot -élálla 
nél kevesebbszer állítják át a gyár. ) pot legfontosabb j A 


tást valami másra. A termelési ( 7. és a 
felügyelet rándásul megkérdőjelezte összetevőkre bontás terrn 
az alatta húzódó szint opcrátorainak tesen több szint mélységű is lehe 


szakmai felkészültségét, ezért nem / Terjedelmi okok miatt most csak 
szívesen bízott rájuk felelősségtel- ) második szintet ismertetjük K 
jes feladatokat. gorizálhatunk funkciók (mark 


humán erői esáhegyeninrű 


élok 


Ha kicsit késve is. jó néhány 
probléma kiderült tehár MIT 
szakemberei szerint az általuk ki. 


ások 6 


a (mem hatékony ter 


dolgozott módszertannal ezeknek a ) Amint az ábrákon látható n 
meg. ! forgó cégünk a strat 
Ji rint bontást választ 


2. lépés: Kölcsönhatások 
megállapítása 

Ez a lépés a modell legegy 
lajdonsága: itt válnak láthai 
lemzők közötti keresztös 
sek. A 3. ábrán u két állapot je 
zői melleti háromszög találkozási 
pontjain 4-jellel ábrázoltak az egy 
mást kiegészítő hatásokat, és —jel- 
lel az egymást helyettesítőket. Így 
példáut a pillanatnyi rendszer szűk 
munkaköre megkönnyítik a norma 


Az átmenetmátrix 


Az MIT kutatói olyan eszközt akar 
tak kifejleszteni, amely részletesen 
elemzi a végeredményhez vezető [ 
utat. Az elv roppant egyszerű: hatá; 
rozzuk még a kezdő. és végállapo 
tot, majd foglaljuk rendszerbe a ket; 
tő közörti úrt. Persze mint minden 
( használható. technika, ez az átme- ( 
netmátrix is csak elsőre tűnik ennyi 
te kézenfekvőnek, A kezdeti és a 
végállapot közörti fehér folt elemzé- 
! sekor a technika a szervezet — sok. 
szor rejtett - egymásra ható esemé. 
nyeit igyekszik kideriteni, majd 
) kiértékelni. s ez egy nagyvállalatban 
egyáltalán nem magától értetődő 
! feladat. Ebben a metodológiában az 
) a legjobb, bogy a döntéshozó a gra. 


alapú bérezést. A helyettesítő folya. 
zont egymás ellen hatnak 
A lazább hierarchia a strarégrai 
tésekben teret enged a munkaválla. 
lók döntéseinek is. s ezzel csökkenti 
a normázás bevezetésének esélyőt 

z csak azért nem nyilvánvaló az 
ábrából, ment a pillanatnyi rendszer 


matok v 


ci stratégiát, és annak megfelelően ) fikus technikával egy .papíttapoo" 
szervezték át az üzleti folyamatokat / láthatja az összex érintett folyama. 


re nem igazán jellemző az alacsony 
fökú hierarchia). 


S —  — 
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COMPUTERWORLI 
SZÁMÍTÁSTEGHNIKA 


A 4-jel erős egymásmuut 


jelez. Az vegycétű eszközök 
dául a szűk munkakörökkel" egé. 
szül ki. a háromszög megfelelő 


Megközelítések 


A BPR koral felfogása szerint a régi gya- 
kortatot teljes egészében el kel telejteri, 
és a vállsiab folyamatokat úgy kell újra 

ervezn, mintha most lépnénk az iparág: 
módszer — képviselői szerint leg; 
— halálbiztos garanciát ad arra, 
ényeit a lehető leg 


tobban kielégítsék. Kevés vi 


tk még viszont, hogy felrüghasson r 
don eddigi 


pentiun/// 


intett Pentwn" HI 
128GL AGP vidoó vez 
PCI-os hangmodul, 401 ATAPI COROM meghajtó, ATX torony ház, 
opcionálisan OVO-ROM. 


négyzetében tehár 4-jelet láthatunk, 
Ez nem jelenti azt, hogy u kapcso 
jó", hanem csak annyit, hogy az 
összefüggés kényszerítő erejű. Ha 


viszont új problómál vetnek felt mivel az 
álmenet nem egy csapásra fog végbe: 
menni, valahogy túl kell élni a régi és az új 
módi között eltelő kiót. Az átmenet — még 
ha a célok tisztázva vannak is — sokkal 
bonyolultabb, mint azt kezdetbén sejtik. 
Például az atszervezők néha kimondatla- 
ús azt teszik fal, hogy az Új technológia 

in megolóka az emben erőlor 

sét ís. Tizenőt éve a Ge. 
vagy 650 milió dollárt költött 


egyik üzemének fel a mun 
kasrervezéshez nemigen nyult hozzá. En 


nek következményeképpen beruházása 


NEC Powertate VT 


Mbiz processzor, 128 ME SDRAM ( 100MH:), ATI tag 
10.268 SMART UDMA mer 


nincs elegendő bizonyíték vi 
(yik irányban, akkor u két jellemzőt 
összekapcsoló négyzet üresen mar 
átrix a szóban 


rad. A vízszintes 


nemhozoti nevezetes változást sem a ter 
melékenységben, sem a minőségben, 

A legtöbb BPR:1gohika nem fordít keltő 
figyelmet az álmenet lépéseinek megha 
tározására, A ma díválos BPA-áramia 
tok a decentralizált, sok visszacsatoláson 
alapuló tanulási folyamatot tartják jónak, 
csakhogy előfordulhatnak olyan. esetek 
amelyekben nem megy a lépésenkénti át 
menet. Nem ritka ilyenkor, hogy áz éfíntt 
tek hosszabb adaptációs időszakot igye: 
keznek kiharcolni maguknak. A 70-es 
években a svéd kormány úgy döntött, 
hogy a bal oldali közlekedésről áttér a 


forgó vállalat átalakítás előtt (apil 
lanatnyi") állapotát jeleníti meg; a 
kívánt állapot összefüggéseit ábrá 
zoló mátrixot hasonló módon lehet 


Jobbra tarts szabályra. Utólag természe: 
lesnek tönhet, hogy a változtatást egyet: 
len lépésben kell véghezvinni — bár az 
biózetos egyeztetéseken  lehotóségként 
tóbb lépés ís elmerült, Kissé moglapó len. 
ne azonban a résztvevők agy részl — 
mondjuk a. kámlonosokat — arra. kérni, 
hogy a hónap elején térjenek át a jobb 
sávba, a tóbbleket meg csak a hónap vé: 
gén. Svédországban végül az áttérést egy. 
lépésben, a legkevébé forgalmas éjszakai 
órákban intézték al. Miután meghatároz 
ták a változtatás időpontját, mindenkinek 
elemi érdeke volt a kogperáció, 


Az NEC PowerMate VT számítógépcsalád a 
legfejlettebb technológiát és a legnagyobb 


teljesíti 


ményt hozza az Ön asztalára, 
de mindezt elér- 

hető áron. Ha 

maximálisak 

az elvárásai, akkor válassza az 


NEC PowerMate VT.t a Szinva NET Kft.-től, 


mez, Auroal A30 


NEC HO" 


Www.szinvanet.hu 


2106 1 252 0545 


elkészíteni. A 4-jolok és a 
különbözőképpen. szár 
Legtöbbször - mihelyst megvan a 
folyamatok helyes osztályozása 
az összefüggések nyomban nyilván 
valóvá válnak. 


3. lépés: Az átmenet kölcsön. 
hatásainak vizsgálata 


Amint azt már jó néhány olvasó bi 
zonyára sejti, ebben a lépésben a 4 
ábrán látható módon ,összsereszt. 
jük" a két mátrixot. Az új mátrix ré 
vén láthatóvá válnak az átmenette 
kapcsolatos folyamatok kölcsönhai 
tásni, Első pillantásra kitűnik, hogy 
u szűk munkakörök ellentmondanak 
az eszközök ruga 
kozó feltevésnek (az új eszközöket 
a régi módszerek szerint. használ. 
ták), tú hierurohia pedig 
nem felel meg a nagyobb felelősség 
követelményének (u termelési fel. 
ügyelet nem bízik az operátorok 
ban), A vállalat vezetése tehát előre 
láthatta volna a csak a beruházás 
után kiütköző problémák; 

Néhány jellemző viszont egymást 
erősíti. A futószalag racionalizálása 
kiegészíti a céleszközök használa. 
tát, és ugyanez a helyzet a szűkebb 
Munkakörökkel. Ezek a kapcsolatok 
szöges ellentétbei 
új stratégiájával. 


lépés 

Az érintettek meghallgatása 
A negyedik lépésben fel kell méri, 
mit tartanak az érintettek a vállalat 
régi és új gyakorlatáról. A 4. ábrán 
tekintsük az Értékelés elnevezésű 
oszlopokat. A benniik foglalt mezők 
értékei jelen esetben -2-től 12-ig 
terjedhetnek. A 42 azt jelenti, hogy 
az adott vállalati folyamat külön. 
sen fontos, a -2 pedig azt, hogy a 
folyamatot abba kell hagyni vagy 
meg kell változtatni. Az esettanul; 
mányban szereplő vállalat érintett. 
jeit csoportokba sorolták (például 
munkavállalók. tervezők, közép- és 
felsővezetők csoportjába), és meg: 
kérték a csoportokat, hogy értékel. 
jék a vállalati folyamatokat fontos 
Ságuk szerint. A csoport tagjai által 
megadott értékekből ezután részát 
Iagokat számoltak, s a kutatócsoport 
ebból képet kaphatott az érintettek 
véleményéről. 

Noha a jelen példában v 


nyla- 
£os skálát láthatunk, sokféle mérési 
elv képzethető el — a lényeg az, hogy 
az értékeléseket össze lehessen ha: 
sonlítani (például pénzben). A Bal 
anced Scorecard megközelítés pél 
dul újabb érintetteket és dimenzió. 
kat emelhet be a vizsgáltak körébe: 
beruházási 
yi mutató 


vásárlói preferenciákat 
követelményeket, pénz 
kat. A rugalmas termelési eszközök 
kiértékelésébe bevehetjűk például a 
szélesebb termékkínálatot, illetve a 
várható költségcsökkentéseket ís 


Mire jó ez? 


Eddig a metodológia; § most lássuk. 
milyen megállapítások szűrhetők le 
a fenti esettanulmány mátrixából. 

4 Megvalósíthatóság. 
ánybeli régi rendszer megléhe 
tősen stabil volt. (Azokat a rendsze 
reket mondjuk stabilnak, amelyek. 
ben sok az egymást erősítő kapcso: 
lat.) Ebben nincs sok meglepő, hi 
szen a rendszer évtizedek óta műkö. 
dött. ilyenformán a vállalat küllönfé 
le részterületeinek (bérezés, gyártá- 
si technológia) volt idejük öss 


Az csetta 


(Folytatás a 23. oldaton) 


HUSBFAOI 


az IBM szerv 
az e-buskn 


"var Ag motorjai. 


Az Interneten 


az üzleti siker alapja 


a biztos há 


Egy megbízható szerver 


Aa A tötötafta szervert agyban 

mem szdemárt, Tőbbet 
ttárnető érve Wasowa 
AT, UN körégkatogóat e. 


amennyire a szervere engedi 
anelen e 


am 
legtöbb szervert a legtőb 
Több évtizedes tapasztak 


sakkal, az 


Ha nem biztonságos egy szerver, az az interneten vásárlók 
körében bizalmatlanságot szül, mive! ki 1 


2 Önnél nyílvántartott adataik véd 
Az HANA szeívarni , a Hotfany-tőt a 
harm az KÖNO tévének AZ 6-bi 
s tana Donna rtásárn. 


erez tésre ! Togtalkozik a vállalati hálózatok adatvádelmével, A b 
szorvarytava egytáben bb mennyi IBM. veleszületett" tulajdonsá 
man 20008 irva tethaznátó 


ettata a Latvt-Doatatt , fejlesztés eredménye. 


Az e-business világában mindenki annyira lesz sikeres, 


aság vala: 
nem pedíg utólagos 


L 


l 
ET. 


Ha egy szerver nem skálázható, az az Interneten az üzlet 
menetét veszélyezteti, Mivel a logy ik 


Ha egy szerver tönkremegy, az az Interneten ügyfelei 
kiszolgálását akadályozhatja meg. A web 


munka, a hé n napján, naponta 


IBM szervét kapc 
"www. ibm.com/servers/ebusiness. 


non 


Ma telepítek az egész hálózatra 
egy új levelezőprogramot, aztán 


30 további géppel kell 


bővítenem a rendszert! 


[/ 


Még szerencse, hogy mind HP Vectra. 


um" II processzor 450-S00MHz, Intel" Pentium? II procosszor 400MHz vagy intel" Celeron" 


VATA HDD : Matrox MGA G200 vagy $/S Super AGP grafikus kártya " 16 bit 
op ház 


HEWLETT" 
PACKARD 


Lépést tartani az egyre gyorsabban fejlődő számítástechnikával remek dölog. De vajon mia helyzet abban az esetben. amikor egy 


közepes vagy nagyobb vállalat számítógépes hálózata, hála a technológia rohamos fejlődésének, újabb és újabb gépekkel bővü 


Nem lehetséges-e, hogy a különböző hardware-elemek, BIOS-ok, driverek zavarokat okozhatnak az egész haj keresztút 


A válasz egyszerű: dehogynem. És amig az IT menedzserek tűzoltómunkát végeznek, nem marad idejük a fontosabb feladatokra 


A HP a közép- és nagyvállalatok számítógépes hálózatainak stabilítását szem előtt tartva fejlesz 


Ki a HP Vectra sorozatot A HP Vectra PC modellek életciklusa legalább 8-12 hónap. a felhasznált 


hardware pedig mind átfogóan tesztelt, egymással összhangban működő, kíváló minőségű alkatrész 
A MP Vectra sorozatával Önnek olyan stabil rendszere lesz, ahol az általános problémák könnyen fei 


ismerhetők és kezelhetők, az új számítógépek telepítése pedig nemcsak könnyebb, de jóval olcsóbb is 


További információkért látogasson e! weblapunkra: Mttp://eww.hp.hu/rectra 
vagy Dívja a MP Vevőszolgálatot: 343-0310. jelszó" Új Vectra 


Az előző még nem okozott problémát 
a számítógépes rendszerekben és adatokban, 
a következő már nem fog, 


de mi történik 


MOST, az 


A legnagyobb magyar számítástechnikai cég szolgáltatásai 
biztonságot nyújtanak Önnek a 


alkalmazásfejlesztés - hálózatépítés - rendszerintegráció 


e 


ALBAGOMP 


Albacomp Számítástechnikai Rt. 
8000 Székesfehérvár, Mártír. 
tet: (22) 31 

e-mail: infotalbacomp.hu 
http:/www.albacomp.hu 


semmi sem tett rám, mint a 


HEWLETT- PACKARD 
nyomtatói! 


A HP nyomtatók lehetővé teszik a két- és háromdimenziós 
képábrázolás megvalósítását egy új minőségben. 


Ön méltán büszke lehet nyomtatványaira! 


DC [4 LD Etsztt 


HIVATALOS MAGYKES 
ACE Kft, 1118 Budapest, Szurdok u. 1. Telefon: 246-4050 Telefax 246-4101 wwwroz.hu 


Ú a MPUTERWOAL 
SZÁMÍTÁSTE 


Csak a Xerox család 
ilyen tehetséges 


THE 


ni. COMPANY 


kg NER 


XEROX NYOMTATÓK 


A Accelerátor Kft. 


1065 Bp, VI. Lázár 10, Tal/Fa.102 0585 


A csúcs 
30-s 


Játékhoz, 
mult 


ME lar ree a ear 
eámantét [17 ér parkett. 143, 
SEAT SAYA To AZDAGE 1 


1 32 MB SGRAM 
300 MHz RAMDAC 

4x AGP 

) 190051200/ high color 

/ dobozos termék, játákokkal 


HNIKA 


DOCUMENT 


videókártya 


médiához III ) 


L.J 


Hidak és válaszutak 


Ha gyenge a hálózati teljesítmény, akkor lehet, hogy új hardverelemek vásárlásával 
segíthetünk magunkon a legkönnyebben — bár egészen biztos, hogy nem a legol- 
csóbban, és nem is mindig a legésszerűbben. Tény és való azonban, hogy a hidak 
és útválasztók kapacitása jócskán megnöveli a hálózat teljesítményét. Az alábblak- 
ban néhány ilyen hálózati megoldást hasonlítunk össze. 


hálózati teljesítmény elégte- 
lensége tehát új és gyorsabb 
eszközök beszerzésére surkall- 
hatja a szakembereket, A hidak és 
úrválasztók tényleg alaposan meg- 
növelik a hálózat teljesítményét, de 
meglehetősen drága áron. 


Hidak és útválasztók 


Még mielőtt döntést hoznánk, hasz- 
nos tisztáznunk, hogy mi a különb- 
ség a hálózati eszközök két alapele- 
me, a híd (bridge) és az útválasztó 
(router) között, A híd az Open 
System Interconnection (OSI) mo- 
dell adatkapcsolati rétegében műkö 
dő hálózati eszköz, és két helyi há- 
lózatot kapcsol össze. Az összekap- 
csolt hálózatok ettől fogva egyetlen 
helyi hálózatként látszanak a felhasz- 
náló szemében. A híd a két LAN 
között létesít csomagkapcsolt adat- 
átvitelt, és az adatokat — a teljesít 
mény növelése végett — szűri 15. 

Az útválasztó az OSI modell há- 
lózati rétegében működik, és általá- 
ban két vagy több különböző háló- 
zatot köt össze. Útválasztóval össze- 
köthetünk. például egy WAN-t és 
egy LAN-t, de az intemetre ís ráköt- 
hettink vele egy WAN-t vagy egy 
LAN-t. Az útválasztó az adatcso- 
magok szállításáért felelős a két há- 
lózat között; a csomagokat a fejlé- 
cükben megadott címek szerint irá- 
nyítja a rendeltetési helyükre, 

Némely hálózati eszközzel csak 
bizonyos protokollok használhatók, 
például a TCP/IP, az IPX, vagy az 
AppleTalk. A legtöbb eszköz vi- 
szont  többprorokollos . rendszerű, 
azaz gyártói igyekeznek a lehető leg- 
több protokollra felkészíteni őket, 
Természetesen n vásárlásnál nem árt 
megnézni, hogy a hálózatbővítéshez 
beszerzendő eszköz valóban isme- 
fi-e a cégünk hálózati protokolljait. 
Alapjában véve kétfajta — szoftver 
Vagy hardver alapú — megoldás kő- 
zül választhatunk. A hardver alapú 
hidak vagy útválasztók önálló hard- 
vereszközök a megfelelő szoftver- 
Összetevőkkel; dönthetünk azonban 
a meglevő kiszolgálókra vagy mun- 
kaállomásokra telepítendő. híd vagy 
útválasztó funkciókat ellátó szoftve- 
rek beszerzése mellett ís (ilyen pél- 
dául a NetWare MultiProtocol Rous 
ter, MPR), 

Jól járunk, ha hídra és útválasztó: 
Ta ix szükségünk van — az útválasz- 
tók ugyanis nemegyszer hídfunk- 
ciókra ís képesek. A hagyományos 
hídmegoldások ezzel párhuzamosan 
egyre ritkábbak, mivel egyre több 
útválasztó . tartalmaz. hídimegoldá- 
Sokkal szolgáló szoftvereket. 

Az alábbiakban néhány manapság 
közismert és széles körben haszná- 
latos eszközt mutatunk be. 


Cisco 2600 család 


A Cisco 2600-as sorozata olyan út- 
választókból áll, amelyek adat, hang 
És kép továbbítására kínálnak mo- 
duláris megoldást. A 2600-as sor 


rozatnak két Ethemet-kapuja. van, 
és Token Ring-kapuval bővíthető. 
Emellett a Cisco család a következő 
összetevőket képes befogadni: 

9 Két WAN csatolófelület-kártya. 
Az útválasztóhoz olyan WAN csa- 
tölófelületeket vásárolhatunk, ame- 
lyek a WAN-kapcsolatok bármely 
két típusát támogatják — az ISDN-t 
(Integrated Services Digital Net. 
work) és a CSU/DSU-t (Channel 
Service Unit/Digital Service Unit). 
6 Fejlett integrációs modul (Ad. 
Vanced Integration Module, AIM). 
Ez a modul nagy sebességű adattö- 
Mmörítő eljárásával máxi- 
mum 8 megabítímásod- 
perces adatátviteli sebes- 
Ségre képes. 

6 Hálózati modullal is bő- 
víthetjűk az  útválasztót. 
Olyan hálózati modulok 
közül válogathatunk, mint 
az Ethernet, az ISDN, 
az aszinkron átviteli mód 
(ATM), de vannak. olyan 
modulok is, melyek hang- 
Vagy faxkapcsolatokat ke- 
zelnek. Emellett a modu- 
Joknak. van. szoftvertámo- 
gatásuk; ezek ISDN. 
analóg távoli hozzáfi 
sel. intemetes vagy intrane- 

tes, csetleg VPN (Virtual Private 
Network) hozzáféréssel is szolgál- 
hatnak. 

Mivel az összetevők kiválogatá- 
sában viszonylagosan nagy a sza- 
badságunk, ezért az útválasztó ni- 
galmasan alkalmazkodhat a cég igé- 
nyeihez. A Cisco szerint a 2600-as 
sorozat összekapcsolható a 1600-as, 
a 1700-as és a 3600-as sorozatok 
elemeivel — mivel mindegyik modu- 
lárisan csatolható a 2600-as család- 
hoz. A 2600 ezenkívül még a Cisco. 
kapcsolóihoz (például a Catalyst 
1900-ashoz) is hozzácsatolható. A 
termékekről bővebb információt a 
Cisco honlapján találhatunk. 


A Magyarországon még kevéssé ís- 
mert, de Nyugat-Európában népsze- 
rűbb Ascend Communications tet- 
mékei közé tartozik a Pipeline 85: 
ez voltaképpen egy híd és egy ISDN 
títválasztó kombinációja. A Pipeline 
85 egy négykapus Ethernet-köncént- 
rátort tartalmaz; ezek segítségével 
távoli munkahelyeket csarolhatunk 
közvetlenül a vállalati hálóhoz — 
vagy az intemethez. Vannak továb- 
bá duál-analóg kaput is; azokon át 
pedig telefonokat, faxoküt, mode- 
meket kapcsotharunk össze a háló- 
val — ugyanazon az ISDN-vonalon 
át, amelyen a távoli hozzáférést le- 
hetővé tesszük, A Pipeline 85 auto- 
matikusan osztja szét a telefonhívár 
sokat a megfelelő analóg készülékre. 
emellett további telefonszolgáltatás 
sat ís vannak (hívástartás, átirányi- 
tás, konferenciabeszélgetés) , 

A Pipeline 85 több protokollt ís- 
mer (IP, IPX, AppleTAlk), és több 
munkaállomás-platformot (UNIX. 


igy 


Macintosh, Windows 98 és 95, 
Windows NT). Kezeli továbbá az 
SNMP- (Simple Network Manage- 
Ment Protocol), és a telnet proto- 
kolít, s rajtuk keresztül központilag 
felügyethető. 

Ha az Ascend SmogthConnect 
szoftvercsomagja ís. a birtokunkban 
van, akkor tovább egyszerűsödik a 
hálózatfelügyelet folyamata. Ebbe a 
csomagba többfajta felügyeleti esz. 
közt foglaltak bele: egy Java alapú 
konfigurációs eszközt, egy hálóza- 
tí címfordítót (Network Address 
Translation, NAT) és egy dínami- 


kus sávszélesség-kiosztó . eszközt. 
Ha többre ís kíváncsiak vagyunk az 
Ascend Communications termékei- 
vel kapcsolatban, látogassunk el a 
hpoliwunascend com címre. 


IBM 8229 híd 


A 8229 sorozatszámú híd modulá- 
ris, tárolószekrénybe szerelhető esz- 
köz, és helyi Token Ring-szegmenst 
kapcsolhatunk vele egy helyi Ether- 
net-szegmenshez. Két helyi Token 
Ring hálót, vagy egy helyi és egy 
távoli Token Ring hálót is összekap- 
csolhatunk egy WAN-on keresztül 
— legfeljebb TI sebességű vonalon. 
Ezáltal ez a híd LAN vagy WAN 
hídként egyaránt üzemelhet 

Ismeri az IP, az IPX, az Applc- 
Talk, a Banyan VINES, a DECnet 
IV és a DECnet V/OSI protokollo- 
kát, és az SNMP-t. Ilyenformán 
felügyelhetjük az IBM LAN Net- 
work Managerével vagy bármilyen 
SNMP-kompatibilis eszközzel (így 
a Novell Manage Wise-ával), 

Az IBM 8229 hídról az IBM hon- 
lapján. (hitpoffwaww.nenvorkingibm 
com) olvashatunk részletesen. 


OrficeConnect 


A 3Com által gyártott OfficeCon 
nect Remote 811 ADSL költségha- 
tékony ütválasztáként működhet az 
ADSL (Asymmerric Digital. Súb- 
szriber Line) hálózatokon. Az ADSL 
— az ISDN.-hez hasonlóan — közönsé- 
ges telefonvonalakon működő gyors 
ígítális adatátviteli technológia. Az 
ADSL-lel legfeljebb 8 megabívjmá- 
odperc sebességű adatátvitel érhe- 
tő el. a speciális újrakábelezés költ. 
ségei nélkül. 


Az OfficcCanneci minden szk- 
séges elémet megad a távol; mun. 
kabelyek és a központ közöt ősz. 
szeköttetéshez, méghozzá egyetlen 
eszközben, s ezzel további költség 
takarítható meg. Van például négy- 
kapus koncentrálara, s az a vállalat 
növekedésével arányosan bővíthető, 
vagyis lehetővé teszi, bogy egyre 
többen használhassák (vagy egyre 
több eszköz használhassa) az ADSL 
kapcsolatot. Éppígy  megnövethet- 
jük az Eihemet-koncentrátorok és 
kapcsolók. számát is. Az Office. 
Comneci Remote 811 ADSL-ben 
van egy telepítő varázsló, ami átve. 
zeti a felhasználót a telepítés műve. 
letein. 5 belefoglaltak egy felügyelő 
alkalmazást iw- az egy egyszerű 
webböngészővel (például Netscape 
Navigatorrel) elvégezhetővé teszi a 
távoli konfigurációt és a felügye. 
lettel kapcsolatos feladatok nagy 
részét is, E szoftverek segítségével 
rákapcsalódhatunk az útválasztóra 
és a varázslók utasításait követve 


be helyezhetjűk az úrválasztót. 


Az OfficeConneci az IP és az 
TPX protokollal is együttműködik — 
emellett megbirkózik égy WAN kap- 
csolat (például ATM) kezelésével. 
vagy egy SNMP felügyeleti proto- 
koll kezelésével ís. További infor- 
mációkat a 3Com honlapjáról kap- 
hatunk (http IIunew 3com com), 


Microcom 808 


A Compag által gyártott Microcom 
808 integrated Access Device (IAD 
— integrált hozzáférési eszköz) tőbb- 
funkciós megoldás: fő összetevői a 
következők: 

4 egy IP alapú forgalom kezelésére 
való útválasztó; 

$egy  nyolckapus  Ethernet-kon- 
centrátor a LAN csatolásokhoz; 

4 egy ISDN Basic Rate Interface 
(BRD) a nagy kiterjedésű hálózati 
csatolásokhoz; 

4 két analóg csatolófelület — eze- 
ken át az eszköz ISDN-en keresztűl 
telefonos jellegű adatokat fogadhat, 
illetve küldhet tovább; 

-6 egy 10Base-2 csatolófelület , old- 
tímer" LAN-ok kezeléséhez: 

6 egy bővítésre szolgáló kapu a ké- 
sőbbi méretezhetőséghez. 

Mivel ezeket a jellemzőket .do- 
bozban" kaphatjuk meg a Compag- 
tól, nem kell mindegyik kapcsolati 
Pusra külön eszközt beszereznünk. 
A Micrócom 808 Integratod Access 
Device emellett tartalmazza a Com. 
Pág Netelligent Management Soft- 
Wware (CNMS) elnevezésű, grafikus 
felületű felügyeleti eszközét is, s 
azon át Windows 95-ös, Windows 
98-as vagy NT-s munkaállomások- 
ról konfigurálhatjuk, — illetve fel- 
ügyelbetjük. 


A Microcom 808 IAD nem lé- 


könnyen felállíthatjuk, majd üzem- / 


nyegtelen jellemzője, hogy számos 
biztonsági megoldást ís tartalmaz. 
Lehetővé teszi például a profit ala- 
Pá csomsgszűrést. valamint a Paws 
word Aubenücabon Protocol PAPI 
és a Chaltenge-Handihukc Athens. 
catjon Protocol (CHAP) használatát. 
Megkönnyít a nem teljes IP-ct 

mes imternes-hozzáférést ív szoknak 
a felhasználóknak. akiknek nincs tel- 
jes IP-címük hálózatuk átjárója mó- 
gőzt; a felhasználó így ISDN vona. 
Jon kapcsolódhat a szolgáhatáboz 
Ezzel a megoldással több felhasz, 
náló osztozhat egyetlen IP-címen 
az imternetszolgáltatónál, s ez tete 
mes költvégmegtzkarítással járhat 
Közelebbi információkat a Cam 
Pag honlapján szerezhetőnk be 
demesebb közvetlenül az 
cég webiappára cílátogatni 


Több vas 
vagy több szervezés? 


) Mindehhez azonban bazzásetet 
hogy nem mindíg az új, na 
! teljesítményű kiszolgálók. Hzdzá, 
más hálúzati elemek — más sz 
avas" — bevásárlásával tesszük 2 
legjobbat magunknak, cégünknek 

Egy — a logisztikából kölcsószött 
— példával élve. a hálózatok terüle 
tén a hardver éppen úgy viselkedik. 
mint egy termelő üzemben a 
készletszint. Ha a ráktáro: 
letszint elég nagy ahhoz. h. 
melést semmi se zavarhassa meg. 
akkor a termelési folyamat problé 
máű láthatatlanná válnak. Amik 
egy karosszéria megsérült a futósza 
lagon, akkor egyszerűen félretotják 
— hiszen a készletszint elegendő ab. 
hoz, hogy a gyártás folytatódjon 
) és majd, valamikor később elemzik 

hogy ez a karosszériaclem vajon 
mitől lett selejtes. Az. hog 
ba esetleg , kóros". azaz tő 
előfordul, csak sokkal később ke: 
el érdekelni valakit a minőség-el 
lenőrök. közül — hiszen a magas 
készletszint miatt nem sürz 
problémát megoldani. Ennek foly 
telés kapacitásai nincsenek 
-gfelelően kihasználva, a ké 
szintek pedig — első a bizton 
indokolatlanul magasak. 

Sok hasonlóságot lehet felfe 
eme példa és a hálózat teljesít 
nye között. Egy nagy teljesítn 
handverelem ugyanis remekül 


anya 


a szervezési fogyatékossá 
kább új hardvert vásárolunk. 
sem megvizsgálnánk. hog 
féloldali alkalmazás és a ki 
között — esetleg — nem 
] nül nagy-e az adatforgalom. 
nincs-e ez az adalforgalom rosszul 
tervezve. Megnézhetjük, hogy a tá: 
rolóegységek particiónálása és frag 
mentálása a lebető legjobb válasz 
időket adja-e vagy sem. Csak jó né 
hány ilyen tervezési és szervezési 
kérdés megválaszolása után érdemes 
"magának a fizikai hálózatnak a tel 
jesítményével töródni. (Bár azt is 
megjegyezzük, hogy egy rosszul ter- 
vezett alkalmazáson sokszor már 
csak egy kellően , combos" hardver 
beszerzése segít.) 

Mivel a hálózati elemeket egyál; 
talán nem ingyen osztogatják, csak 
akkor érdemes új hardverelemek 
beszerzésén gondolkodni, ha telje: 
sen biztosak vagyunk abban, hogy 
a tárolóeszközök, az alkalmazási 
Jogika újriszervezésével, vagy ha- 
tékonyabb felügyeletével már nem 
növelhetjük meg a teljesítményt 


Összeállította: Kelemen Zoltán 


Robusztus webalkalmazások 


A. webre adatbázissalkalmazásokar 
vagy jelentéseket feltevő szerveze- 
tek igyekeznek csökkenteni a fej- 
lesztési időt, s olyan, robusztus ki: 
álókat keresnek, melyel 
vagy fongalommal ís megbirkóznak. 

Az Oracle két terméke, az Orscle 
Developer 6.0 (a korábbi Developer 
2000) és az Oracle Reports 6.0 si 
kerrel v 


ik mindazokat az akadá 
amelyeken 


lyokat az. informati 


kat részlegeknek túl kell jutniuk a 
méretezhető webadatbázis-alkalma 
ások és jelentések fejlesztésében 
ég használatában. A me. 


foglalt eszközök és üzembe helye 


oldásokba / eszközök, és 


zési funkciók azt ígérik, hogy leró: 
vidül a fejlesztési idő, és kevesebb 
képzés kell. Azoknak viszont, akik: 
nek terheléskiegyenlítésre és inter 


n ] netes alkalmazási támogatásra van 


funkcióknak 
4 teljessé válásához meg kelt vár. 
niuk a készülő kiegészítést. 

Korábbi változaraiban az Oracle 
Developer erős vetélytársa volt az 
olyan termékeknek, mint az Inprise 
Delphi és a Sybase PowerBujlder. 
A többféle adatforráshoz való hoz 
záférés. a termelékenységet növelő 
gyszerű használat 
jóvoltából továbbra. is versenytár: 


saival egyenrangú termék. A leg- 
újabb változatban pedig összemérbe- 
úi erejét számos alkalmazáskíszol- 
gáló-gyártóval is, péld 
Siream cég szintén SilverStream ne- 
vű, vagy a Novera cég jBusiness 
megoldásával. Az Oracle Develop. 
er elsősorban fejlesztőeszköz-támo- 
gutása és alkalmazási lehetőségei 
miatt állja a sarat. 

Éppígy az Oracle Reports is — ki. 
váló fejlesztőeszközei és megbízhua. 
tó alkalmazási képességei jóvoltá. 
ból — kesztyűt dob versenytársai- 


nak, köztük a Seagate Software ) Az Oracle Developer 


és az Intőnak. 


ystal Reportsán: 


Egyelőre mindkét termék (uz Or. 
ele Developer és az Orucle Reports 
ín). csak Windows-platformon . ad 
fejlesztésű környezetet, Az Orucle 
további tervei között szerepel a 
Linux és számos egyéb platform tá; 
mogatása, várhatóan már a követke- 
ző hónapokban. A plutformbővítés 
révén az eszközök sokszorta hasz- 
nosabbak lesznek, és az Orucle ta- 
lán lekörözheti versenytársait; 


Oracle Developer 6.0 


két részből 
áll: fejlesztőeszközökből és a Devel- 


HE DESKJET NYOMTATÓK 
MP PhotoREt Ui tecmológíávat 


MEGTÉVESZTŐEN VALÓSÁGHŰ. 


KESEETSe ELESEKEZSÉSEÖEKEÁSZENS 
keeps ttareayr ee bemertemet 
PT St ej ranesesiek 
e ee ee ee tse ee ITéok kegy mirdiz ksébráságroeia 


[ 


HEWLETT 
PACKARD 


Expanding Posstbilítíz 


"ág jelenlegi legfejlettebb üntaszgarát nyomtatási 
technológiájával, Éz az a technikai megoldás, amely 

inden parányi képpontba Az eredmény. 
ára menne, Egy szó mint száz, bármennyire 
údhhat felül. Kivéve persze magát a valóságat 


opot Serverként ísmert alkalmazás. 
kiszolgálóból, A. Developer eszkö, 
zel a jelentések, a grafikonok és az 
űrlapok létrehozását segfúk, a De 
veloper Server pedig az alkalmazó, 
sok webes megjelenítését, 

Ebben a változatban számos, ne. 
kem igen hasznosnak tetszó kiegé. 
szítés jelent meg. Például az Orucie 
Developer Forms Bulldere lehetővé 
teszi a JavaBcanek használatát, íly 
módon több funkciót építhettem be. 
e tesztülkalmazásomba. Az új webes 
megjelenítési képcsség jóvoltából 
még a szoftver telepítése előtt me; 
vizsgálhattam, hogyan is fog 
ködni az alkalmazás; 


Integráció 

Ahogy az elvárható, az Oracle 
Developert szorosan összekapcs 
ták az Oracle más termékeivel, A 
rendszergazdák a Developér-folya 
matokat központilag is felügyelhe: 
tik az Oracle Enterprise. Mau 
rével, De mindenképp installálni 
kell az Enterprise Manager 2.0-hoz 
való hibajavítót, mihelyt majd meg. 
jelenik. 

Az Oracle Developert és a válla. 
lat űj Oracle Si adatbázis-kezelőjét ís 
ztették, A fejlesztők 
tumokat (például az 
adatbázisban tárolt multimédia tar: 


Értékelés: Nagyon jó 
Oracle Developer 6.0 


Azok a fejlesztők, akiknek böngésző 
alapú ügyfelekhez kell adatbázis-alkal- 
"mazásokat fejlesztenlük és munkára 
fogniuk, azt tapasztalják majd, hogy az 
Oracle Developer jócskán megnöveli 
a termelékenységüket. 

Üzleti előny: A Develőper 6.0 jó vá. 
lasztás. azoknak a szervezeteknek, 
amelyek minimális kódolással szeret- 
nének web alapú adatbázis-alkalma: 
zásokat üzembe helyezni. A beépített 
Szolgáltatások jóvoltából a fejlesztők 
az üzleti logikára összpontosíthatnak, 
lerövidíthetik a fejlesztés időtartamát, 
és csökkenthetik a felhasználók kép- 
zésére fordítandó időt és költséget, Az 
(temetes . alkalmazáshoz . azonban 
szükség van az Orade által ígért ki: 
egészítő programra. 

Előnyök; 

az úrlapkészítés lehetőséget ad 
JavalBeanek és Java osztályok hasz- 
nálatára 

4 integrálták. az. Oracle. Enterprise 
Managerrel 

4 támogatja az Oracle 814 és a mult; 
médiás adattípusokat 

4 a nemorade-ős adatok elérésében 
15 jól szerepel. 

-6 új termelékenységnővelő eszközök. 
Hátrányok: 

"4 még korlátozott a platformválaszték 
4 néhány szervertunkció még. nem 
teljes. 

Platformok: . Windows . NT. . Solaris 
(májusban), Unux Gúntusban) , a többi 
Plattorm néhány hónap múlva 


talmakat) adhatnak. alkalmazásaik- 
hoz. Oracle Bi-ben elmentett Java 
komponenseket ís beépíthettem al 
kalmazásomba, és persze újra fel ís 
használhattam, 


Kiegészítésekre várva 
Bár jó választásnak tartom a Devel 
open, elszomorít, hogy a Developer 
Server nem minden területen nyújt 
ja a maximumot. Az Orcle koráb- 
ban azt állította, hogy ebben a válto- 
zatban már HTTP 1.1-en keresztül. 


vádógát támogatással lehetőség lesz 
az intenetes alkalmazásra; ezt azon 
ban most még csak béta-változatban 
szállította. Bár a Develőper Server 
TCPAP foglalatok (sockets) hasz 
nálatával módot ad az intranetes 
megjelenítésre, azoknak, akiknek u 
HTTP. T.ltámogátására van szúk- 
ségük, még várniuk kell a kiegészi 
tés elkészültéig. A Developer Serv- 
er szímén híján van n terheléski- 


egyenlítési  képességeknek. Ezek. 
nek a megjelenését is csak a lassacs; 
kán elkészülő kiegészítéstől remél- 
hetjük. 

Ezektől a fögyatékosságoktól el; 
tekintve, tesztalkalmazásaim meg. 
jelenítése kifogástalan volt. Akik a 
Developert választják, azt fogják ta- 
pasztalni, hogy intranetekhez 
megfelelő eszköz. Azok viszont 
akik intemetes vagy többkiszolgá: 


az 


lós üzemeltetést terveznek, jobban 
teszik, hu megvárják a bővítést 


Oracie Reports 6.0 


Noha az Oracle Reparts az Oracle 
Developer részeként ís forgalomba 
kerül, önmagában is használható 
vállalati jelentéskészítő eszközként. 
Az Oricle Reports négy területen ís 
vemenyre kelhet versenytárszíval: a 


jelentések megformázásában, a we: 
bes alkalmazásban, a méretezhet 
jelentéskiszolgálásban és az üzleti 
imellígencia-eszközökkel való in 


tegráció területén. 


Az általam elvégzett tesztek tanú. 
szeri 


éppoly egyszerű használni, 
Se: 
A fejlesztőkörnyezet a 
nyortatáshűen (WYSIWIG) meg: 


mint 
ate Software Crystal Reportsát 


Öricle Reportsot 


jelentést (ís 


MONITOR 


jelenítő szerkesztóeszközt és hasz 
nos varázslókat kínál a folyamat fel. 
gyorsítására. Az különösen tetszett 
nekem, hogy ugyanabba a jelenté 
be több lekérdezést is belefog 
tam, És az Oracic-ön kívül Sytuse 
vagy Informix adatbázisokból ís ve 
hettem adatokat 


Rugalmas formázás ] 
Az Orucle Reports kimeneti opciói 
Pél 


rugalmasságukkal tűnnek Ki. 
dául az Oracle Reports szabv 
) formátumaival is készíthettem je 
lentéseket, sőt Adobe Acrobat É 
HTML kimenet formájában ix előál 
líthattam őket. Az pedig igazán 
szett, hogy a jelentésekbe grafik 
ís elhelyezhettem, URL-tármogatá: 
son át a fejlesztők másféle állomá: 
Í nyakat is beleilteszthetnek a jelenté- / 
sekbe, s azokat a jelentések adattar 
talma szerint formázhatják. 

Az Oracle Reports által generált 
tartalak webes megjeleni 
Adobe Acrobat és a HTML kis 
tek használhatók. Az Oraci 
) ports támogatja a Cascading Style 
) Sheeret; a vele készített grafikonok 
a webes beállításokban támogatják 
ú. kapcsokat, s ezzel ígény szerint 
részletezett adatokat adhatnak 


Méretezhető kiszolgáló — 


) Tapasztalataim az Oracle 
Repans Server méretezhetőségben 


elhetőségben felér vetél, 
A S 
között megosztható, és a 
teljesűi 
a ) érdekében fürtözhető. 
Többszi 
alkalmas, 


T társaival ver több kiszolgáló 


ny és u jobb elérhetőség 


j 
progran 


Értérztés: Nagyon jó 
Oracie Reports 6.9 
Ez a vállza jinetéskászító megi 
dás fÓl tér lejeszóeszrüzőset. és 
3 jonrtésen witan akalmarásárak 
méretezhető turmását királja. Az ar. 
tuljes Reports Server egyézt mg 
Szorongafhatja a nyájzokat. tétté 
között a Seajate Sofwzrot 
Üzleti előny: Az Orade Regers 6.0 
megbíztsztó  válalzú jelerdekérszőó 
mégldás, téképg azokra. ék mi 
Cracia-eszközÖKBN ús haszráleak A 
hatékony használathoz nöm szúksé. 
ges hosszú tejesztő képzés. 
Előnyók: 
6 könnyen használható eszkövék 
6 éles zdatokkal dolgozhat a jalenté- 
zek létrehozászíkor is 
9 közvetenül a böngészéten vagy 2 
Developerrei kötejesztet zékalazi 
bar is zemettethető 
9 A Reports Server lehetővé teszi a 
füntőzési és a jelentések gyors 
sál fcachingi 
6 ütemezett vagy interaktív jelentén 
készítés 
4 rugalmas jelentéselosztó képessé 
gek, például elektronikus évéi 
Hátrány: 
9 még korlátozott a piattormvátaszták 
Piatformok: Windoas NT. 
(iúniusban], a 


tórap múlva 


18. 


Responsibílítses: 


Regyirements; 
5 BSc degree 


hungary hrűbate nökiacom or Nok 


akin will help. the suctessful eródidate in velacstá 


nww.nokia.hu 


jeis Server közposzíla 
ez rendkívül 


felügyel 


nagy segítse 


havonicae 


hdztok a webre 


Magge Bigys 


A 


KARRIER 


globális direktívákat az országokra kell szabni 


Strukturált ember hármas egységben 


Új szervezeti egységet (EMEA 
Emerging Market) hozott létre neme 
régiben az IBM az EMEA részlegén 
belül, hogy az a térség felemelkedő 
Piacain koordinálja a hardverrend- 
szerek értékesítését. Veres Zsolt, az 
IBM Magyarországi Kft, korábbi 
kereskedelmi igazgatója januártól 
ennél a bécsi székhelyű egység 
hardverrendszereket értékesítő rész- 
legénél kapott vezető beosztást, 
ahol elsősorban a közel-keleti és 
az afrikai piacokért felel, Minthogy 
családját csak a szeptemberi isko- 
lakezdésre kívánja kiköltöztetni az 
osztrák fővárosba, a 33 éves mene- 
dzser hétvégéit egyelőre rendszerint 
itthon tölti. Lapunk egy. ilyen sze- 
rencsés pillanatban kérte önyállo- 
másra c , visszajáró lelket" az IBM 
Méncsi úti irodaházában. 

—- Veres úr. talán ha említene né- 
hány szót arról a bizanyos kály; 
háról, ahonnét elindulva mára az 
MEA régió egyik csoportjának ve- 
ői székébe jutott! 

— Eredeti. foglalkozásom — villa- 
meosmérnők, bár ebben a szakmában 
egy percet sem dolgoztam. Már az 
egyetem második-harmadik évében 
éreztem. hogy nem szeretnék igazán 
mérnökként tevékenykedni, noha 
tényleg érdekesnek tartottam ezt a 
ikozást. Őtödévben beiratkoz- 
tam a Külkereskedelmi Főiskolára, 
s most ennek a két szakmának a 

Negyülékét" csinálom, immár ki- / 
fenc éve. Az IBM volt az első mun- ! 
kahelyem, s most ís itt vagyok. 

- Mé y év és eléri a törzsgár- 
got, bár azt hiszem, ez még 
semvni a több mini harminc éve 
6 IBM-veszránokhoz 


olyan. állomások, területek, ame- 
lyeknek az ellátásával az ember tel- 
jes képet kap a vállalatról, Eddig az 
ügyfélkapcsolatokkal foglalkoztam, 
most a hardvertermékek értékesi- 
tését, marketingjét, menedzselését, 
árazását végzem. Azt, hogy ez a 
munka Afrikához és a Közel-Kelet- 
hez kapcsolódjék, szintén az IBM 
döntése volt, És fontosnak is tar- 
tom további fejlődésem szempont- 
jából, hiszen más pers- 
Pektívából látom a dol- 
gokat. Mindazonáltal fe- 
le szívemmel még Ma- 
gyarországon vagyok, na- 
gyon jó emlékeim vannak 
az itt eltöltött évekről, 
teni kollégákról,  ügyfe- 
lekről és partnerekről, 


—Hát igen, az ember 


nos lesz önnek a külföldi 
munka 

— Már az elmúlt két-há- 
rom hónap alatt ís sokat 
tanultam. Ahhoz, hogy 
egy országban jól tudjanak dolgozni 
a munkatársak. meg kell ismerni, 
hogy a cégnek a különböző szinte- 
ken mik a kívánalmai, céljai, s ez 
igaz fordítva is: az IBM világszerte 
egységes arculat kialakítására törek- 
szik, ám az ennek érdekében kiadott 
globális direktívákat a különböző or- 
szágok lehetőségeihez kell szabni. 

— Maradjunk még az IBM káder. 
polítékájánál — bocsánat. emberí- 
erőforrás-gazdálkodási és karrier. 
tervezési módszereinél. Amit fönt el- 


nkahelye íránti kitartását. 
átvitte a családi életre ís 
-n, nős vagyok, két lányom 
van. nyolc- és ötévesek. a harmadik 
4 pedíg útban van 
- Fogadja őszinte gratulátiónka. 
s kívánjuk, maradjom ideje is a 
gyermeknevelésre, ne csak az Ji 
felekkel ápolja. a. hapcsolotókat, 
Egyébként mennyire jutott ebben az ) 
1BM-nsé 
Bécsi kínevezésemig végig az 
énéxesítéssel foglalkoztam, tényleg ) 
félkapcsolatokat ápoltam, bár 
más felállásban. Két évig 
dolgoztam a biztosítói területen, ] 
ezután újabb két esztendeig a banki: 
biztosítási csoport értékesítési veze- 
tője voltam, majd a kereskedelmi 
igazgatói székbe jutottam, további 
tárom évre. 1998 elején kerültem ki 
az IBM országszervezétéből, s bár 
fizikailag ítt voltan, egy évig a ke- 
let-európai közszolgáltató vállalato- 
kért és az energjaszektorért felettem 

- Ekkor jött Bécsből a parancso- 
tat, violaszím pecsét alatt, hogy ja 
nuártól Afrikával is texsék foglal. 
közni 

Több elképzelés ís volt arra 
nézve, hogy mit fogok csinálni, ere- 
detileg nem ís ezt a munkakört 
szánták nekem, de végül a handver- 
rendszereknél kötörtem ki, 

— Mint ahogy a sakktáblán tolo- 
gatják a bábukar. Hogy zajlik az 
BM-nél egy ilyen játszma? 

— Nem részemről volt nagyobb a 
tudatosság, hanem az IBM részéről. 
A vállalut nagyon ügyel arra, hogy 
2 személyes fejlődésben legyenek 


döntenek, szent és sérthetetlen, 
vagy önnek is beli lása? 

— Nem szeretem a kürriertervezés 
szót, mivel nem tartom magam kar- 
Hieristának. Az IBM azonban Ma- 
gyarországon is, Kelet-Európában 
is elég nagy ahhoz. hogy kerüljön 
érdekes és az eddigiektől különböző 
állás. Mondják, hogy jól ís jön két- 
három évente a váltás, mert nem fá- 
sul el az ember, De szó sincs arról, 


) hogy valamit rátukmálnának a dol: 


gozőkra, már csak azért sem, mert 
eleve tőbb lehetőség közül lehet vá- 
Tasztani. S hogy végül mi lesz a vá- 
tasztás, az függ az egyén saját elkép- 
zelésétől; nemet is lehet mondani. 

—S ezt vajon jó néven veszik? 
ekkora cégben az ember a 
legnagyobb érték, s ézt tudja az 
IBM is; ilyen esetekben igyekszik 
toleráns lenni. Mindazonáltal a 
megbízatásoknak a cég érdekeivel 
összefüggő konkrét céljuk van. Ami 
az én esetemet illeti, nemcsak arról 
van szó, hogy kipróbálok egy másik 
munkakört, hanem egy kicsit arról 
15, hogy kipróbálok egy másik élet- 
stílust. Megjegyzem, a külföldi 
munka teljesén természetes az IBM- 
en belül. 

- Csak nem ébredt föl önben a 
kalandvágy? 

— Eléggé nyugodt, kiegyensúlyo- 
zott embemek trtom magam, s 
nem keresem különösképpen a kihí- 
vásokat, de mont úgy gondoltam, ki- 
próbálom, milyen ís külföldön dol- 
gozni. mielőtt végleg bekerülök a 
nemzetközi vérkeringésbe. Rásdá- 


ís, és a terület jellege sem ismeret 
len, Gondolkodásom alapjában po- 
zitív, s mindig a jó oldalát keresem 
a dolgoknak. Mostani munkámban 
ís találtam JÓ néhányat, s találtam 
volna akkor is; ha továbbra íg a 
magyarországi szervezetben kellene 
dolgoznom. Ezzel azt akarom mon; 
dani. hogy nem kerestem az alkal- 
mat a minden áron való távozásra, 
Épp kínt voltam Bécsben, a részleg 


átszervezésével kapcsolatos mun- 
kán. s megkértek, hogy maradjak, 
Én pedig igent mondtam. 

—-Nos, Bécs elég közel van, de 
mégis csak külföld. Hogy érzi magát 
az új körülmények ki 

— Egyelőre kétlaki életet élek, mi- 
vel a családom még Budapesten 
van, Heti négy napot töltők kint, 
a többit ítthon, ahol vannak még 
folyamatban lévő napi ügyeim is. 
Egyébként jól érzem magam Bécs- 
ben, mivel teljesül az általam felál- 
ított hármas követelményrendszer, 
vagyis értelmes munkát végzek, ér- 
telmes emberekkel, és megfelelő 
elismerésben részesülök. erkölcsileg 
és anyagilag is. 

2 valamiféle általános érvényű 
szabály önnél? 

— Úgy vélem, a nyugodtság felté- 
tele ennek a három tényezőnek az 
egyensúlya, s még a családi élet ki- 
egyénsúlyozottsága, Ez utóbbi kü- 
lönöszn fontos olyan cégnél, mint 
az IBM, mert ítt tipikusan nem napi 
nyolc órát dolgoznak az emberek. 
Erre föl kell készülnie, olyannyira, 
hogy szinte hiányzik, ha nem pő- 
rögnek a dolgok. A komfortérzést 
tovább növeli az IBM-nek az a tő- 
rekvése, hogy minél nagyobb önál- 
Tóságot adjon a térség országainak, 
s az, hogy ezekből az államokból 
egyre több embert vonnak be a tér- 
ség irányításába. Ez azért jó, mert a 
vezetők jobban értik az ország szin- 
ten megjelenő problémákat, és mert 
mindenki előtt nyitva áll a fejlődés 
lehetősége. Mindkét tényező növeli 
az IBM megtartó erejét, s munka- 
helyként vonzóvá teszi a céget. 

— Önben mennyire tudatos a kar- 
rierépítés — bár tudom, nem szereti 
ezt a kifejezést -, az új feladatok ke- 
resése? Korábban említette, hogy 
nem ígazán tartja magár a kihívások 
emberének; hagyja tehát, hogy a 
dolgok csak úgy megtörténjenek, 

vagy tesz azért valamit saját fejtő- 
dése érdekében? 

— Alaptermészetemből — adódik. 
hogy nem vibrálok, nem hajszolom 
a gyors sikereket, de ebből még 


nem következik, hogy ne törődnék 
a jövőmmel. Alapjában. strukturált 
ember vagyok, s valósággal fdege- 
af, ha nem látok rendszert magam 
körül, Nem vagyok ideges termé- 
szetű sem, s igyekszem megfontol- 
tan, az érzelmeket kizárva cseleked- 
ni, Ha például választani kellene az 
alacsonyabb hozamú, de biztos ál- 
lamkötvény és a többszörös gyors 
megtérüléssel kecsegtető, ám rend- 
kívül kockázatos vállalati 
részvény befektetési lex 
hetősége között, akkor én 
az előbbit választanám, S 
nem esem az ellenkező 
végletbe sem, tehát nem 
bizonytalankodom el a 
döntéseket, nem. ütöm 
agyon az időt vég nélküli 
ülésekkel, Döntéseimben, 
úgy vélem, gyakorlatias- 
ság jellemez, 5 csak ak- 
kor vonok le következte- 
tést, ha végigjártam a le- 
hetséges stációkat, 

-A megfonroltság  di- 
cséretes dolog, s távol áll: 
Jon tőlem, hogy ezt am- 
bíciótlanságnak értelmez- 
zem. Az előrejutásért, a tudatos 
Jövőformálásért azonban néha koc- 
káztatni kell; ön hogy oldja fel ezt az 
ellentétei? 

—Nekem a cég tulajdonképpen 
sohasem hagyott annyi időt, hogy 
elkezdjek gondolkodni a következő 
lépésen, mit is csináljak magammal. 
Eddigi szakmai életem során két- 
évente történtek a változások, olyan 
időben, amikor még élveztem, amit 
éppen csináltam. Mindig a legjobb 
tudásom szerint végeztem a munká- 
mat, s ezt az IBM értékelte. Csak- 
hogy az informatika gyorsan válto- 
ző ágazat, nem tudni, milyen lesz a 
Piac öt év múlva, következésképpen 
azt sem lehet biztosan elhatározni, 
hogy mit akarok csinálni ennyi idő 
elteltével. Lehet, hogy van tíz el- 
képzelésem, de ezek mellé a válto- 
zások révén biztosan jön még vagy 
másik öt. 

— Mit jelent önnek, hogy a világ 
legnagyobb . informatikai cégénél 
dolgozik? 

— Többek között sok értelmes em- 
bert, s olyan termékeket, amelyek- 
nek a minőségéről nem kell győz- 
ködnöm az ügyfeleket, Mivel ne- 
kem ez az első munkahelyem, egy 
kicsit a felnőtté válást ís jelenti, az 
elmélet és a valóság közti különb- 
ség kikristályosodását. 

— Megfelelt-e az IBM a várakozá- 
sainak, előzetes elképzeléseinek? 

— Egyetemista koromban, mint az 
egyetemisták általában, nagyon ke- 
veset tudtam a vállalatról, szinte 
csak azt, hogy létezik, de hogy itt 
Magyarországon mivel foglalkozik. 
mekkora, azt már nem. Ezzel a ke- 
Vés tudással, véleményem szerint, 
nem vesztettem sokat, hiszen mind- 
ez 1990-ben történt, akkor, amikor 
az IBM Magyarország ís igazából 
fejlődésnek indult, Akkor a cég fő- 
ként karbantartással foglalkozott, § 
még megvolt a fénymásoló és az 
írógép üzletág is. A kilencvenes 
Évek elején indult be a kereskede- 
lem, s én abban a szerencsés hely- 
zetben voltam, hogy végigélbettem 
ezi az evolúciót. 


— Véletlenül jött az IBM, vagy 
már jó előre kiszúrta magának? 

— Véletlenül, Ötödéves koromban 
elkezdtem gondolkodni, hogy azén 
csak jó volna olyan szakmában elhe. 
lyozkedni, amelynek van némi köze 
a. mérnöki tudásomhoz, Már a kül. 
kert végeztem, amikor a köllégium. 
ban megláttam az IBM hirdetését, 
Azzal az elhatározással jelentkez. 
tem, hogy heti egy napnál több mun. 
kát nem vállalok, azt ís csak azért, 
hogy ne felejtsem el teljesen a mér. 
nőki tudományokat, Mivel nem volt 
létkérdés az állás megszerzése, az 
esélytelenek nyugalmával mentem el 
a meghallgatásra, ahol előadtam az 
elképzeléseimet. Végül azt mondták, 
hogy megfelelnék, csak hát azt a na. 
Pi nyolc órát, vagy még többet is, bi- 
zony bent kellene töltenem. Gondol. 
tam, üsse kó, elfogadtam az ajánla. 
tot, a külkereskedelmi főiskolán meg 
átmentem esti tagozatra. 

— Hosszabb távon is az IBM-nél 
képzeli el a jövőt, tehát jóban-rossz. 
ban kitart cége mellett, vagy ha 
holnap jön egy fejvadász kecsegtető 
ajánlattal, veszi a kalapját? 

— Van számos kifutási lehetőség 
az IBM-nél, hiszen az állásalkalmak 
már nem korlátozódnak Magyaror- 
szágra. Ezenkívül, sok érdekes terü- 
let létezik, ahová át lehet menni 
cégen belül; a változatosságról az 
informatikai ipar állandó fejlődése 
gondoskodik. Én még úgy érzem, 
nagyon sokat tanulhatok itt, s van- 
nak motiváló tényezők is. Ami a 
fejvadászokat illeti, az ember néha 
elmegy egy-egy meghallgatásra, 
csak hogy fogalmat alkosson a piac 
igényeiről. Komolyan azonban s0- 
bhasem foglalkoztam ezzel a kérdés- 
sel, már csak azért sem, mert kevés 
olyan hely lenne, ahová az IBM 
után szívesen elmennék. 

— Őn korábban három tényező: u 
cég, az emberek és a megbecsülés 
egyensúlyáról beszélt mint feltétel: 
ről egy adott munka elvégzéséhez 
Ha kap egy minden szempontból 
legalább fél nagyságrenddel jobb- 
nak tűnő ajánlatot, mit tenne? 

— Ez lehet, hogy igaz, de ellenőriz- 
ni csak egy összetevőt, az anyagiakat 
tudom, a másik kettő kockázati té- 
nyező, Ezenfelül nem vagyok anya: 
£ias típus, tehát csupán jobb fizetés- 
sel nem tudnak levenni a lábamról. 

—A világ legnagyobb informati 
kai cége dolgozójaként hogyan véle: 
kedik a konkurenciáról? 

—- A piac nagyon izgalmas, mivel 
nem áll egy helyben, nincsenek mo- 
nopolhelyzetek, s hetek, hónapok 
alatt ís megváltozhatnak az erővir 
szonyok. A konkurenciaharc végül 
ís jó dolog, mert örökös éberségre 
kényszeríti a többieket. A verseny 
miatt az IBM ís kilépett a hatvanas 
hetvenes évek elefántcsonttomyár 
ból. és mára sokkal barátságosabb 
cég lett. Ami Magyarországot illeti, 
Én bizony isten drukkolok a komoly 
vállalatoknak, mert a verseny jót 
tesz a végfelhasználónak, s jót tesz 
a cégnek is, hiszen ez sarkállja t0- 
vábbi fejlődésre. A hazai vérseny- 
társak között egyébként sok jó ís 
merősöm van, de sosem ellenség- 
nek tekintem őket, hanem körrekt 


ellenfélnek. 
Mártonffy Attila 


Nest Kft. 


NI Budapest, Kende u. 13-17, 
Telefax: 466-7503 


Biztonságos, ellenőrzött kapcsolat 


További felvilágosításért forduljon hozzánk! 


OnWeb Host 


Web böngészőből indítható, 
Java alapú, biztonságos terminál emuláció 


Szerver bázisú telepítés, egyszerű kezelés 
Központi adminisztráció (böngészön keresztül) 


e. " KEZET CT a 


Keen kalozás sdtásskl 
Új spyAlta-es FLVO PC irva. 


Vakama mórtésztény a 
kalodzzi gyamabba 


ama 


enek uz 95 ager . Aktüdlís árlistárk PDF forszánuziban leuötthető 


ONYX Szoftverház Kft, 


SUPPORT TEVÉKENYSÉGRE 
keresünk gyakodott intormatikal 
munkatársat. 


Kinátunk: 
Sokrétű szakmai fejlődési lehetőséget 
(platformok, adatbázs-kezelők, intemet) 
versenyképes bérezést, Jó kollektívát, 


ELYÓLUDK: 

Szakmai levelezési szintű 
angolnyelv-smeretet, 
alkalmazástejlesztő eszköz 
használatában szerzett jártasságot és 
legalább kezdő szntű Magic-smeretet, 


Jelentkezés szakmai önéletrajzzal 
Nádasy Gábor 
Teleton: 30-9545-941 
E-malt enadosyítonyzhú 


28086. 


Országos hálózattal rendelkező 
pénzintézet 


Fi KERES Fi 
" INFORMÁCIÓBIZTONSÁGI 
MUNKATÁRSAT. 
Elvárásole, felsőfok szakirínyű finformatkat, 
het legalább középfokű angolnyev tudás, [6 
kommunikációs és elemzőképesség. 


BI Az informatikai biztonsági, informatikai ellenőri 

területen szerzett gyakorlati ismeretek előnyt 

a] felentének. 

Magyar és angol nyelvű, fényképes szákmai 
Önéletrajzát a megjelenéstől számított 


Felvételre keresünk 


Assistant EDV Manager 


munkatársat 
" Novell 4.x menedzser 
végzettséggel, 
- többéves (szállodai) gyakortattal, 
" angolnyelv-tudással, 


Előnyt jelent még az alábbiak 


" Windows NT 

" Lotus 1-2-3 

- Excel Winword 

- TCPAP 

- internet. 
Szociális juttatások 
A szállodaiparban szokásos juttatá- 
sokon kívül napi kétszeri ingyenes ét 
kezés személyzeti éttermünk kitűnő 
választékából, uszoda, valamint fitness 
club ingyenes használata és rend- 
szeres továbbtanulási lehetőség. 


4 429-3487-es telefonszámon 


1051 Budapest V., 
Erzsébet tér 7-8. 


he 


Kempinski 
Hotel Corvinus 


BUDAPEST 
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-AMAGYAR POSTA AT. VEZÉRIGAZGATÓSÁGA, INFORMAÁTKAI ÁGAZATI IGAZGATÓSÁG 
MÓDSZERTANI OSZTÁLYA INFORMATIKAI SZAKEMBÉREKET KERES AZ ALÁBBI FELADATOKRA. 
ADATBIZTONSÁGI SZABÁLYOZÁS, IT MINÓSÉGBIZTOSÍTÁS SZABÁLYOZÁS, SZERVEZÉSI ÉS FEJLESZTÉSI 
MÓDSZERTANOK, VÁLLALATI SZABVÁNYOK KIDOLGOZÁSA. 
AZ ALKALMAZÁS FELTÉTELET  lelsőtok iskolai végzettség, 

e angolnyehr-tutás 
2 bejegyzészmentes erkölcsi bizanyivány 


ELŐNY: szakmai gyakoriat 
BÉREZÉS: A Magyar Posta Kollektív Szerződéséret keretet köztüt. megegyezés szerint 


A PÁLYÁZAT TARTALMAZZA A PÁLYÁZÓ: 
a resztetes szakmai önéletragzát, 
2 lásérőlevelet, 
" iskolai végzettséget, szákképzetségét, nyevtudási igazoló olüratot másolatát 
7 bérigényét. 


JELENTKEZÉSI CÍM: Mzgyar Posiz Al. vezérigazgatóság 
Dr. Mészáros Ferenc személyzetlejjesztési osztályvezető 1540 Budapesi XII. Kriszta krt. 6-8. /Fzc 316-0864/ 
Pályázztokal a mégjelenési követő 4 héten tetül fogadunk el. 

jelentkezéssel kapcsolítban Bakai Jözset módszertarú aszttyvezető : 06-30/203-2505-és ieletonszíron 26 fali 


Informatikai cég felvételre keres 
SZERVIZMÉRNÖKÖT 


Váriuk jelentkezésed. ha: 
fiatal, ambíciózus, angolnyelv-tudással rendelkező, hardverben, 
installációban jártas és kihívásokra fogékony egyéniség vagy. 


Magunkról: 
Minőségi számítástechnikai eszközökkel, szervizeléssel, hálózatépítéssel 
egyéb szolgáltatással foglalkozó, fiatalokból álló. növekvő csapat vagyunk 


Amit kínálunk: 
Szakmai és emberi fejlődés, 
versenyképes jövedelem, rugalmas munkaidő, állandó kihívások. 


Fényképes őnéletrajzod várjuk: 1149 Budapest, Nagy Lajos király útja 127. 


Programozó 
Elvárások; 


— legalább szakmai angolnyetvtudás 
Rendszermérnők 


Elvárások: 
— üzemeltetői vagy szervízgyakorlat 
— legalább szakmai angólnyelv-tudás 
Amit nyújtunk; 
— versenyképes jövedelem 


"Jelentkezés: 06-30-9830-982 


( Rendszerintegrátor cég munkatársakat keres az alábbi munkakörökre: 


— Cs, Java, Lotus Script nyelvek valamelyikének mély ismerete 


— NetWare, NT, OS/2 hálózati operációs rendszer valamelyikének alapos ismerete 


— nagytokú önállósággal, köteten murikaidóben végezhető munka 
— korlátlan szakmai továbbfejlődési lehetőség 


! 

! 

j 

ssel ke Ez vez 
Ez e TT ÜK RÉGÉSZ ÉSÉÉN 
I! A CW-Számítástechnika 1999/23. heti számából a következő kódszámú hirde- 
I tésekről szeretnék tájékoztatást kapni: Í 
) ocozz a 210050 230090 230310 231020 1 
! 07043.CI — 220081 23013 23035 — 231030 1 
A 080090 22018 23014 C — 23036 23105 0 1 
160620 — 220300 23015 C 23037 40064 Ca 1 
I 161261 — 220440 23017 C 23038 410400 1 
h 170120 220460 230220 230390 500280 1 
l 170160 230030 230240 230400 I 
§ 190300 230070 230270 230410 I 
§ 191040 23008 230280 231010 fi 
1 A megfelelő kódszámokat kérjük szíveskedjék megjelölni és címünkre elküldeni . 1 
! 1012 Budapest, Márvány utca 17. " Postacím: 1537 Budapest, Postafiók 386. 
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GE Lighting Tungsram Bt. 


General Electric Lighting, is a leading supplier of lighting and machinery products in Europe and the United States. The 


company is at the leading edge of technology development in Europe. Our continuously expanding European and 


inf. 
systems in Europe and the US in the following fields: 


ion is seeking energetic, open minded, flexible people to support and develop 


EUROPEAN INFORMATION SYSTEMS MANAGER 


[ INFORMATION SYSTEMS PROJECT/TEAM LEADERS 


We are looking for a highly gualified IS Leader, with a 
degree in Computer Science, Maths or Engineering; strong 
leadership skills and people management experience; with 
a wide and solid Information Systems background and able 
to manage a European Team of Information System 
experts. 


An ideal candidate would be educated to degree level in 
Mathematics, Computer Science or Engineering; have 
project management experience preferably in a multinational 
company; be able to understand business needs and 
translate them to a systems language and be an effective 
communicator at all levels of the business. 


ORACLE DATABASE ADMINISTRATOR 


UNIX SYSTEM ADMINISTRATORS 


The ideal candidate would have a degree in Computer 
Science, Maths or Engineering; experience in developing 
relational database applications; working with C, Pro-C, 
SOL and PLSOL; and Oracle DBA experience in a UNIX or 
NT environment. 


We are seeking candidates, who have a degree in Computer 
Science, Maths or Engineering; experience in HP-UX 
systems development and administration; knowledge of 
elient/server . applications 8. TCP/IP  networking; and 
programming experience with C, UNIX scripting, PERL. 


I MicgosoFr SOL DATABASE ADMINISTRATOR 


] [ NT SYSTEMS ENGINEERS 


An ideal candidate would have a degree in Computer 
Science, Maths or Engineering; experience in developing 
relational database applications; working with C, Pro-C, 
SOL and PLSOL; and Microsoft SOL DBA experience. 


If you have a degree in Computer Science or Engineering; 
MCSE and/or MSD certification; experience in managing 
an NT Operating System; technical proficiency in a large 
NT enterprise (304 servers in Europe and North America) 
environment, you are the ideal candidate for this job. 


AÁSSOCIATED PROFESSIONALS/OPERATORS 


FOR OUR HELPDESK AND DATACENTER TEAMS 


Helpdesk and Datacenter support information system users all over Europe ín 3 shifts (79-20"), 5 days a week. We are 
seeking candidates with strong English language skills, a minimum secondary school degree and preferably some 
Information Systems education or background, to fill the above Operator posítlons on a Part time or full time basis. 


IN R: É 
" a challenging job in a dynamically changing environment 
" very good learning and development possibilities 
" strong advancement and international career opportunities 
" a competitive compensation package 


Tel.: 399-1182 Fax: 399.1227. 


Szervezetlenek 


se Folytatás u 12. oldalról 


kopni; A célállapot ís stabilnak 
mondható, bár van benne egy egy- 
mást kizáró kapcsolat is (futószalag 
racionalizálása — rugalmas technox 
lógiák), Ha tól sok a negatív kap- 
csolat, akkor a projektet el kell vet. 
ni, és valami mást kell kítalálni. Ha 
a célállapotban kevés a kapcsolat, 
akkor kevés jósolhutó a sikeréről; 
lehet stabil ís, de megvalósíthatatlan 
ís, Mostani példánkban a célállapot 
önmagában stabil, de nem annyira, 
mint a régi. Ebből arra lehet követ. 
keztetni. hogy az álmenethez erős 
felügyelet kell, A példában az átme- 
netet túlnyomórészt egymást kioltó 
kapcsolatok jellemzik, s ez. jól ma- 
gyarázza a BPR tevékenység egyik 
lényegi nehézségét: radikális vál- 
toztatások közepette a jó szándékú 
operatív vezetők tudatosan vagy ön- 
kéntelenül a maguk feladatait sze- 
retnék . optimalizálni; ezenközben 
igyekeznek visszahozni valamit a 
kezdeti, stabil helyzetből — s ezzel 
megbuktathatják a változtatást, Alul- 
nézetből mindegyik vezető ellenál- 
lása teljesen érthető és indokolható, 
sőt talán hatékony is, a rendszer 
egészét nézve azonban megakadá- 
lyozzák a szerkezeti változást. 

$ Mivel kezdjük? Legkönnyebb a 
jelen gyakorlatot is ellenző folya- 
atokat megszüntetni — ez persze 
azzal a veszéllyel jár, hogy tovább 
,júsztul" a jelen gyakorlat, és csak a 
meglevő gyakorlat racionalizálását 


ZRBesr 


microsoft pe szoftverek. 
operációs rendszerek. 

inden 98 hanveng] pg 

indowa 98 hurveng] 

elndova ot workatatáon 4.0 pg, 
server alkalmazások 

balfiee tbe 5 inersofiee 97 hun $ user 
hackoliae 4-5 $ cal 

eachunge tervet 55 5 user 


rosotti 


(Micr 


PACKARD 


végezzük el. Stabil állapotokban a 
semlegesek leszeletelésével  kezd- 
hetjük, Nagyon kell figyelni azokra 
4 stratégiai elemekre, folyamatokra, 
amelyekre nok más folyamat ís 
épül; az iménti példában a technoló- 
gin kérdése ilyen. Az új technológia 
erősen összefügg a többi stratégiai 
céllal, ha tehát a régi technológiát 
felváltjuk az újjal, akkor könnyebb 
előbbre jutni a bérezéssel és a kész- 
fetezéssel ís. Egy ilyen horderejű 
döntés világossá teszi az érintettek 
előtt, hogy a folyamat visszafordít- 
hatatlan, De a példában az új tech- 
nológia bevezetése mégsem hozott 
átütő változásokat. Rugalmas tech- 
nológia rugalmatlan munkaerővel 
párosulva (túl nagy hierarchia) na- 
gyon gyakran jár ilyesfajta követ- 
kezménnyel. Minél nagyobb cso- 
Portokban találunk egymást erősítő 
folyamatokat a régi rendszerben, 
annál nehezebb azokat felszámolni. 
Ilyenkor felmerülhet a kérdés, hogy 
mi a jobb: egymással párhuzamosan 
életbe léptetni az új gyakorlatot és 
megszüntetni a régit, vagy előbb 
felszámolni a régit, és utána neki- 
látni az új bevezetésének. Az MIT 
szakemberei szerint érdemesebb a 
két folyamátot egymástól elkülönít- 
ve kezelni 

$ Zöldmezős beruházás vagy át- 
Építés? Az átmeneti mátrixból meg- 
állapítható, hogy a tervezett változ- 
tatás mennyire lesz bomlasztó tratá- 
sú. A frissen született ötleteket 
nagyon gyakran védeni kell. Eleve 


Új rendszerek bevezetésében nép- 
szerűbb a zöldmezőn beruházás — 
még akkor is, hu a szervezetnek 
Évekig tu, mire belerázódik az új 
rendszerbe, A hely nemcsak a me- 
Chanikai változást könnyíti meg. ha 
mem a mentálisat is. 

$ Gyors vagy lassú — lépcsőzetes 
vagy radikális? Érdemes különbsé- 


get tenni a változás eme (gyors 
Vagy lassú), valarunt a váliozás ler- 
mészete között (lépcsőzetes vagy 
radikális). A tapasztalatok szerint a 
mudikális változásokat jobb időben 
elhúzni — különösen akkor, ha bizo- 
nyos elemek vélhetően nagy ellen. 
állásba ütköznek. 

A megfelelő tem kiválasztásá: 
ban három tényező segíthet: a folya- 
matok közötti függőség. a szervezet 
fogékonysága és a külső nyomás. 


A folyamatok közötti összefüggés [ 


erőssége dönti el, hogy a változtatás 


] 


A mugdásakat egytágeser test ) Á Ő 


Nevén ödrátti kiirt Ch-áp 


men 


Funoszyrag rmoonátrátás 


amilyen legyen: soeazstn vagy mer 
duláris. Az egymástól erősen füg- 
96 folyamatok modud álikotnak, és 
azokat érdemes gyorsán kecserélni 
A modulcszrék közötti idős már 
hosszabb ás letet. AZ esettamul- 
mánybeli vállatat rég; termelőtead 
szere sak erősen összefüggő folya. 
mutból vagy feladatból áll. a cél- 
állapot JTT raktározási rendszere vi- 
szant kevés alrendszertól függ. Az 
tmenermátríx tehár gyors ütemű 
váluszzatást saga, 

Ha a metodológia részleteibe bo- 
nyolódunk. esetleg kirmaradhaz a bé 
nyeg; mire is használjuk ezeket a 
mirrizokat? Ha az olvasd végsebe- 


) garászta idáig a cikket, akkor min. 


den Mironnyai világosak vált ci 
hogy a mátrixok a folyamatok tet 
) térképezését, egymáshoz vai 

szanyukat és  átalakíthatónágukat 
] igyekszik. egységes formaviléggal 
megfogni. A forma ónmagában per 
sze nem a kielégítő választ. a 
fix kiröllése és egy sör következte 
tés heursztikus marad, abban ped:g 
nem nélkülözhető a Iuzácsadó 
Í a döntésboró kreztivitása Bár I. 
punk általában véve szármítástochni 
) kai oldalról közelíti meg az üzleti 
) megoldásokat, a jelen modellhez 
igazából mégsem nustattunk be té 
maspecifiküs IT eszközöket. Ez a 
Példa rámutat ugyanis arra, hogy a 
BPR tevékenység elsősorban szer 
vezési kérdéseken és mesfológián 
) 411 vagy bakik. a számítástechnikai 
( eszközök csak egy későbbi fázis 
ban, a rendszerek kialakításában és 
a dokumentáció megalkotásában 


4. ábra. A tranzakciós mátrix erős ellentéteket mutat a jelenlegi 


És a tervezett feladatok között 


játszanak igazán jelentős szerepet 


I Kelemen Zoltán 


1137 Budapest, Jászai Mari tér 3. 


Telefoi 
Ad áápettás 1-4 án Jámdsát MIL-kzŐN, MS inden 
NT Server 4.3 Cal mrméket várárol f starab AZ 
Sor PS 970VA szünetmentes sápot 8 
felhasználó számtól váltazió tljezíményei ér 
darab NT Rez. Kiv magyar könyvet kap ajdadótba 
TANÁROK és Diákok figyelem! 

A akció keretében a magyarországi diákok és. 
tanárok kedvező áron 

verztéjú OMice 97 Prol, 


9 ener 70 41690 gi terméket Az akció 
tálsener 70 S eltent 939900 akzlóban résztvevő termébe akétőn érat, 
indo ni server 4.9. 10 elhent 2300 MSOMee 91 Prof Mum oktatási 0 16490 
inda ai tervet 40 $ellen 8930 MS Prontpag 98 EMEL öktntéi 10500 
trodal alkatmozások MS OMmee 97 Prot, frontpage 94 oktatási 
offxe 92 prot. hun 44900 amaz együtt 16008 
oMee 97 proC hun upg 3950 AM méretu 46, ég száptember J0-a kazót ES 
omee 97 Hand. han 119000 five 97 magár szafrert vázdrol a MS Öffer 
oífiae 97 van hon ugy 50900 2000 magyur sermál megjelenéneler tzyencsen 
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Képernyő itt 


Távoli alkalmazásfuttatás bármely kllensen, bármely hálózati kapcsolaton, bármely protokollal 


— Mindőssze 14 Kbps sávszélesség igény 
! böngészőn keresztül a kód újraírása nélkül 
— Mierozoft Window alkalmazások futtatása 


GSM, Intranet, Íntermet 


ax 


vo 
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zkt kintenetet megegy emgem: Men AJA selő 


választéka? Érdekiódjön fent számasi 


— Mierősoft Windows alkalmazások futtatása web 


heterogén platformon: M$-DOS, MS Windovs 3.1, 96, 98. NT; CÉ, UNIX, Mac. Java, OS/2, NC. Pálmtop 
- Bármely hálózati kapcsolat: normál telefonvonal. TI. T3. 56 


Natív Mierosoft Windoves NT Terminal Server támogatás 
.. Elvült számítógéppárk tuningolása 386-és konfiguráción 32 bites grafikus alkalmazás futtatása 


77000. év kompattfollissá tesz bármely hardvert 


"www.megetrend.hufoltrix efmen, vagy folyamatos 
Győződjön meg a technológia előnyeiről a 
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(öég ilyperbook a legolcsóbb" 
174 TFT LCD / AMO KB-2 300 MHz 
16 ME RAM [2.1 GB HDO / 24X CD-ROM 


68 000-táfa 


"MetaFrame 


437 SVGA LCO / AMD K6-2 300 MHz 
32 MB RAM / 4.0 GB HDO / 24Xx CD-ROM 


., 329 900-áfa 
! BEÉPÍTETT 56K FAX/ MODEM s WIN 98 / 


CLEVO . a legerősebb" ! 
141" XGA TFT LCO / 32MB RAM 


Kbps. X.25. ISDN, Frarne fielay, ATM, 


PENTIUM II 300 MHz 499 900 táfa / 


AMD K6-2 300 MHz 399 900 ráfa ! 
"PCMCIA FAX/ MODEM. ETMERNET, GSM 
Kiss László, es KÉST ASE 7 ú Ex KIT 
tel: 459-3- — égek S 
082 Budapest, Üllői út 52/4. kö 


3.2 GB HDO / 24X CD-ROMW DVD OPCIÓ 
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ánuhat la, ha a CA elad hat, 2 nagy 
égek és velik kapcsotstos tahnoló- 


1479. 454 ús 425 má dokásrai], ota 
az öegdás hasznák rem c€ a log 
agyibb arányú. Eurépában Török 
Góróg- és Spanyotmszágban a leg 
mosszatt, a helyzet, ahol 87. 74 és 57 
százatók a iopott szoftverek aránya. A 
BS4 2 PuC egyik elemzését 4 malé- 
hate jelurtásábez. Eszeert ha Euró. 
pában is az arrerikat szírtre (27 szár 
alék) szodtarák vissza a Szoítváéka- 
lérkodást, útb met negyedmélő új 
murkabely kelebezne, és 2001-g 
13.92 milkázd dodárral több adó fogyna 
be. valamit 374 sáltárd dolárra 
ermdkndnönek az eadása. 


Jól sikerült betekttetés rolt a Twe- 
tra 1995-ben költét 758 milió 
doktát — mordia Las Garstner, az 
EM erők vezérgazgatóa a Pianet 
Tivoli kerfetendián BlTOrGEN bezzé- 
díber. A cég sg hároer év alatt 1.5 
mátáró ó-áros vállakozássa "ÓDe kt 
magát, sászámazotb gárdája peóg 
250761 KKJ eeDKÓR. A Tövelt 
Borsos szerepet dtszot abban, hogy 
az (BM átzteZbasson gazt szatver 
sáázlatta, most peóg atban szgíbet. 
hogy elekbonikas kereskedelemi szok 
gázznó tegyen. A ál a mirderúlt ja- 
erül szárrétásámenesása, abol mér 
Gen eszkóz ba van kötve 2 tálózztba, 
hegy kihasztálhassa az irtemet eő- 
nyet A számtalan eszköz vészont 
"etanésat a mmászerfelügyelet meg 
ldásákat 18, és olyn területre kzt 
azgkat kterjesztért, abol edég nyo 
maj sem volt. Égpee ezért zz BM iz 
Dormtóraamatban már működik 2 3000 


GAZDASÁG 


Az euró hálójában 


Az egységes európai valuta, az euró régen várt bevezetése, szakértők egybehangzó 
véleménye szerint, igen nagy hatással volt a gazdasági, illetve az üzleti élet vala- 
mennyi szférájára, átalakította a folyamatokat, valamint bizonyos termékeket és szol- 
) gáltatásokat is. Az egyesített piac és fizetőeszköz arra késztette a vállalatokat, hogy 


páneurópai dimenziókban gondolkodjanak, s messzeható következtetéseket vonja- 
! nak le eddigi marketing-, termelési és szolgáltatási stratégiájukról. Az üzletmenet át- 


mg 


Ji szervezésében kulcsszerep jutott az információtechnológiának is. 


év január 1-jével visszavon- 
hatatlanul megszűnt az EMU 
tagok önálló valutája, megje 
( lenek az euróban árazott termékek, 
az euróban vezetett bankszámlák, 
hitelkártyák, csekkek. s mind-mind 
támogató rendszert követeltek. Az 
üzleti könyvelési rendszereket tehát 

a kiskereskedelmieket is — fel kel 
kettős valutában való 
ásra és egyéb tranzakciókra. Az 
ópai üzleti vállalkozások egy ré. 


különösen a nagyobbak — már 
régen ahhoz, hogy 
Páneurópai vagy globális összefüg. 
gésekben tevékenykedjék. Többen 
tudatosan készültek a gazdaság 

mivel ha 


sze 
hozzászokott 


1 


üzleti lehetőséget láttak az egysége. 
ülő piacban. Azoknak viszont, akik 
jobb 


a hazai piacból élnek. a 11 
ág részvételével elindult EML 
(Gazdasági és Monetáris Unió) lé. 
c. A; 


új környezet. 
alkalmazkodás nem ér vé 
könyvelési rendszerek euró- 


tésének ki 
tattak az 


informati. 


ppen egys 
Felmérések szerint jó néhány 
nagyvállalat többet költött — s költ 
endszere curónak megfele 


széltünk 


azok vállalatairól 
az EMU 
kell 
rendsze 


tek be 
kik éppúgy 


alakítaniuk . nyilvántartás 


an kell futtat 


őket maradó nem 
nak 


Az eurózónán. azaz az 


alutának és a jövendő eu 


gek sem alhat 
nyugodtan, hiszen sokan kö. 
úlök nagy európai cégek beszállí. 
tói. partnerei. s ebben a minőségben 
íg nekik is több mint ajánlatos 
ú az euróelszámolásra 


Nehéz idők a bankoknak 


Az euró bevezztése talán a bankokat 
énmette a legérzékenyebben, ugyan. 
5 az egységes valuta bevezetésével 
páchuzamosan meg kellett felelniük 
a YIK, az elekironikus kereske 
delem és a home bankíng támasz. 
totta követelményeknek is. Michaet 
Endres, a Deutshe Bank informati; 
kai igazgatója még tavaly azt jósol 
ta. hogy nem minden pénzintézet éli 
túl ezeket a megpróbáltatásokat. so. 
kuknak rá kell majd döbbenníe, 
gy bizony mines birtokában az 


eurót kezelő technológiának, s még 
a legnagyobbak felkészültsége ís 
hiányos, Ugyanis az egységes fize; 
tőeszköz egyre inkább feleslegessé 
teszi a nemzeti pénz- és tőkepínco- 
kat, s a nagy ügyfeleknek klíring- 
bankra sem lesz szükségük minden 
országban len bank nem ís 
lesz képes európai méretú" tranz. 
akciók tömeges lebonyolítására. 
A bankvilágon belül különösen a 
) befektetési bankoknak kellett ugrás; 
készen állniuk január 1-jén; a la: 
kossági pénzintézetek még három 
évig készülődhetnek a teljes űzem. 
re, ugyanis csak 2002-ben , özönlik 
cl" az euróbankjegyek és -érmék az 
utcákat. A felkészültség országról 
országra különbözik, Az Arthur An- 
dersen tanácsadó cég felmérése sze. 
) rint a francia és a német bankok ala. 
) kították át legelőször rendszereiket, 
És czek kínálták januártól a legnu 
galmasabb pénzügyi szolgáltatáso: 
kat. Nem lehet panasz a többi kílene 
ország pénzügyi szekt 
Spanyolország például úgy határo: 
zott, hogy 1999-től kezdve egyes. 


) egyedül euróban működteti pénz- és 
tókepiacait. A nagyobb bankok nem 
kíméltek sem időt, sem fáradságot 
s még kevésbé pénzt az átállásra; 
elemzők ezenközben aggodalom 
mal figyelték a kisebb bankok felké. 
szülését, mert félő volt, hogy nem 
lesznek meg időre. Az Andersen 
Consulting egyik szakértője meg ís 
indokolta, hogy miért: a pénzügyi 
rendszer olyan. mint egy pókháló, 
minden mindennel össze van kap. 
csolva; s mint tudjuk. a rendszer 
biztonsága leggyengébb láncszem 
nek erejétől függ. Mindenki előtt 
világos volt, ha az Eurociear vagy 
a SWIFT elszámolási rendszerek 
li csődöt mondanak, akkor összeomlik 
a nemzetközi pénzügyi rendszer. 


Felgyorsul a tözsdék 
konszolidációja 


Becslések szerint 2010-re Európá. 
ban a mostani nagyjából 30-ról 10- 
nél is kevesebbre csökken a tőzsdék 
száma. Ez a tendencia nem új keletű 
már a hetvenes évek óta 


ugyan 


Alkalmazkodás vagy csendes agónia 


megálgyelhető -, de az euró meg. 
jelenésével és a technológia fejló. 
désével várhatóan gyorsulni fog. A 
börzék eddig nemzeti határokon be. 
Mil fogytak, a karcsúsodás most 
azonban átlép a határokon, mivel az 
curó előtérbe kerülésével a honi va, 
lutában denominált pénzügyi ingtru. 
mentumok elveszítik fontosságukat 
Az euróországok befektetői immár 
árfolyamkockázat nélkül fekrethet 
nek be más curóországokban ís, a 
kiemelkedő - úgynevezett blue chip 
—- vállalatoknak pedig eggyel keve. 
sebb okuk lesz származási országuk 
tőzsdéjén jegyeztetniük részvényei, 
ket, x nem a kontinens legjöbb euró. 
börzéjén. 

Ez Év január 1-jétől az európai 
tőkepiacok más változásokon is át 
estek. Például az alapkezelők és a 
befektetési elemzők már egyre ke 
vésbé országonként végzik vizs 
gálódásaikat, sokkal inkább szek; 
torok szerint, Továbbá az egységes 
euróárstruktúra és az euróban való 
könyvvitel könnyebbé tette nekik a 
különböző országok hasonló rész 
vényeinek összehasonlítását. Szak. 
értők szerint a kötvénypiacot még 
inkább érinik a változások, olyany 
nyira, hogy a mostani tizenegy eg; 
re soványodik 

Az információtechnológia kulcs 
szerepet játszik abban, hogy ez vagy 
az a tőzsde megtartja-e vezető sze. 
repét, vagy előretör-e, ha eddig nei 
lett volna az élen; a tőke ugyanis 
odamegy, ahol a legkisebb költ 
gel üzemeltetik a kereskedési rend. 
szert. Az eurótőzsdéken előtérbe ke. 
rülő kereskedési rendszer — a közös 
valuta. térhódításával — egyszers: 
mind meghatározza majd a másutt 
] működő börzék technológiáját és 

ványait is, 


! Új lehetőségek 
/  akiskereskedelemben 


! 

Az euró EMU-tól független infor 
atikai trendet ís támogat, nevéze: 
n a vállalatok közti elektroni. 
xkedelmet, Noha az egysé 
ges valuta bevezetése fárasztó üzleti 
próba az európai kiskereskedőknek. 
) a fogyasztók előtt az átláthatóbb ár. 
] képzés és az új közvetítői csatornák 
révén izgalmas lehetőségek nyílhat 
nak meg. Az IBM szakértői szerint 
a bankok euróval kapcsolatos infor 
matikai kiadásai vagy 9. milliárd 
dollárra tehetők, a kiskereskedők 
azonban ennél ís sokkal nagyobb 
próbatétel előtt állnak: Európa bolt; 
hálózatai 1998 és 2002 között 174 
milliárd dollárt lesznek kénytelenek 
számítógépes rendszerük. eurókon 
formmá tételére költeni — informati: 
kat kiadásaiknak körülbelül 10 szá. 
zalékát. 

Az. ALT, Keamey tanácsadó cég 
egyik szakértője szerint az euró 

kiváló lehetőséget kínál ambiciózus 
kiskereskedelmi hálózatoknak, mer! 
az új páncarópai valuta arra készte 
tí a szállítókat és a gyártókat, hogy 
átszervezzék európai tevékenységű. 
ket. Az euró bevezetése lényegéber 
( sz olső lépés az Európai Egyesúl 
] Államok felé, s ez a törekvés visszi 
fog tükröződni a kiskereskedelm 
láncok. informatikai infrastruktórá 
jában is. Ma még bizonytalan, hogy 
mely szoftverházak, intemet: vag) 
adatbázis-szolgáltatók lesznek i 
nyertesei ezeknek az csemények 
nek, de a legnagyobbak — például a: 
SAP és az ÍBM — bizonyára közül 
lesznek 
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folta a szottvaroéget 1997-ben, 1998- 
ban nevezték Ki a Baan elnökének. 


További híreink" 
wuw.szamítastóohnika hu 


GAZDASÁG 


Nincs parkett, sem hangzavar 


A közhiedelemmel ellentétben, az online brókerek és a parkettataposó alkuszok közötti csata nem újkeletű. A tor- 
Zsalkodás" 27 évvel ezelőtt kezdődött, akkor, amikor az amerikai Értékpapír-kereskedők Országos Szövetsége, 
az NASD megalapította elektronikus kereskedési rendszerét, a NASDAO-ot. 


Összekapcsolt brókerek a ,hi- 

Vatalog" New York-i tőzsdére 
— az NYSEre — be nem vezetett 
részvények adásvételével foglalkoz- 
tük, Azóta a világ legnagyobb bör- 
zéjének számító NYSE (New York 
Stock Exchange) — ott még ma ís 
nyilt kikiáltásos rendszerben folyik 
a kereskedés, s az alkuszok kigű- 
vadi szemekkel, papírokat lobogtat- 
Va ordítanak egymás arcába - egyre 
Nagyobb irigységgel figyeli a NAS- 
DAO Stock Market Incorporatedet, 
ahogy egyre csak feljebb megy az 
elektronikus tőzsdén forgó papírok 
értéke. A NYSE üsztviselői hiába 
igyekeznek rábeszélni a szárnyaló 
informatikai óriáscégeket — például 
a Ciscót, a Microsoftot és az Intelt 
— hogy igazoljanak át hozzájuk, a 
technológiai részvények jobban ér- 
zik magukat az elektronizált kör- 
nyezetben. ott, ahol a brókerek 
csendben, gombnyomásra mozgat- 
nak óriási összegeket a digitális 
idegrendszeren. 

Két hónappal ezelőtt a NYSE — 
mintegy az IT irányába tett szimbo- 
likus engedményként — bejelentette, 
hogy tanulmányozza egy elektroni 
kus kereskedési rendszer kiépítését, 
5 arra vezetné be az eddig a NAS- 
DAO-on forgó papírokat. De az 
még nem világos, hogyan is gondol- 
ja ezi az igazgatótanács; lehet, hogy 
Partnerkapcsolatra lép az egyik 
olyan elektronikus kommunikációs 
hálózattal, amely a nap 24 órájában 
foglalkozik. részvénykereskedelem- 
mel a világ minden táján; azután 
lehet, hogy saját rendszert hoz lét- 
te; de az is lehet, hogy összeáll a 


RB sŐsintemetes" hálózaton az 


NASDAG dal. Ez utóbbi lenne a 
legkényesebb választás, mert ti a 
NYSE az utóbbi hónapok kutatásai- 
ból valamit ís megtanult, akkor az 
sz lehetett, hogy rendkívüli feladat 
olyan gyors, hatékony, ugyanak- 
kor biztonságos rendszert kiépíteni, 
mint a NASDAO-é, Az elmúlt két 
évben a NASDAG 80 millió dollárt 
költön központja modernizálására, 
És azzal rövidesen 10 ezer észák- 
amerikai bróken fog összekötni. 
Ebből az összegből legalább 50 mil- 
lió dollár ment el számítástechnikai 
berendezésekre, § ezért a  dróttózs- 
de" a világ leggyorsabb, legbizton- 
ságosabb, legmegbízhatóbb és legfi 
nomabban hangolt rendszerét kapta 
cserébe — persze ha nem számítjuk a 
katonai hálózatókat. Kell is a meg- 
bízhatóság, hiszen itt a hét őt mun- 
kánapján napi 22 milliárd dollár ér- 
tékű részvény forog. 

Az online brókereknek korán kez- 
dődik a napi őrület: mihelyst a log- 
-ón rubrika megjelenik a képernyőn. 
A bejelentkezés után az első lépés 
az éjszaka felgyűlt rendelések vég- 
rehajtása. A teljes napi forgalom 10 
százaléka a kereskedési nap első 
10-15 percére esik; ez 1 másodperc- 
re vetítve 1200 tranzakció. A leg- 
több napon a NASDAO kereskedői 
több mint egymillió külső bróker- 
nek szolgáltatnak adatokat, több 
millió pillanatnyi árfolyamjegyzést. 

az sem ritka, hogy a na- 
Pi kereskedésben részt vevő papírok 
száma eléri az 1 milliárdot, s ilyen- 
kor — lényegében egy óra alatt kelet- 
kezett — több gigabájtni 
ció áramlik a cybertérben. Ekkora 


mennyiséget még a NASDAO öreg 


rókái ís nehezen képzelnek el, az 
pedig végképp nem tudják felfogni, 
hogy a NYSE-n hogyan kezelnének 
ekkora mennyiséget. 

A NASDAG imponáló képessége 
egy Tandem 324 csúcsteljesítmé. 
nyű. nagy hibatúrésú szuperszámi- 
tógépen, több mint 50 Dell- és Com. 
Pag-kiszolgálógépen és 18 Unisys 
nagygépen alapszik. Ez a számítási 
erő minden mást figyelmen kívül 
hagyva két dologra irányul: a sebes- 
ségre és a megbízhatóságra. A rend. 
szer egyszerűen nem lassulhat le, fél 
másodperces késlekedés ís milliós 
üzleteket hísíthat meg. A tőzsdei 
tendszer következésképpen nem is 
"omolhat össze, s erről a NASDAO 
számítóközpontjában tucatnyi, több 
száz tonnányi akkumulátort tartal 
mazó — szünetmentes áramforrás- 
ként használt — vastag fémrekesz 
"gondoskodik. A szakemberek állan- 
dóan figyelik és ellenőrzik őket, s 
ugyanezt teszik az akkumulátorokat 
tápláló három hatalmas dízelmotor. 
ral, illerve a légkondicionálókkal, 
hogy ne hagyják ócskavassá töpö- 
rödni a felforrósodott számítógépe- 
ket. Ezt a csúcstechnológiát úgy ter- 
vezték, hogy a végsőkig ki lehessen 
használni: ha tehát a NYSE tiszt- 


NASD-vel rivalizáló rendszert hoz- 


technológiai feladatot vesznek a 
nyakukba. És persze új problémák 
egész sokaságát. 

A hálózati technológia a távolsá- 
got. meglehet. áthidalta, de az időt 
nem sikerült leküzdenúe, s emiatt az 
adatok továbbítása a központból an- 
nál tovább tart, minél távolabbi a 


Tőzsdék, egyesüljetek! 


Csaknem féléves előkészület után 
május elején nyolc európai érték- 
tőzsde vezető tisztviselője szándék- 
nyilatkozatot írt alá Madridban ar- 
ról, hogy egyetlen, közös számító- 
gépesített kereskedési rendszert hoz- 
nak létre főlárészünk legnagyobb 
részvényeinek  forgálmazására. Ez 
lényegében kibávíti a frankfurti és 
tondoni tőzsdék közti együttműkő- 
dési megállapodást; az amszterda- 
mi, a brüsszeli, a madridi, a milánói, 
a párizsi és a zürichi börze ís csatla- 
kozott hozzá. ,A szándéknyilatko- 
zat aláírása különösen fontos abból 
u szempontból, hogy egy tető alá 
hozza az európai részvénypiac jóko. 
ma részét! — jelentette ki Gavin 
Casey, a London Stock Exchange 
vezérigazgatója. A nyolc tőzsdére 
bevezetett cégek együttes piaci érté. 
ke több mint 6100 milliárd euró: ez 
a New York-i tózsde kopítalizáció- 
jának 60 százaléka. 

Az aláírók álta! kiadott ötporitas 
nyilatkozatban. azonban. nem volt 
szó a megvalósítás idejéről, sem a 
klíráng" és az elszámolási rendsze- 
rek harmonizálásáról vagy a közös 


tőzsdeindex bevezetéséről, "vagyis 
mindazokról a kérdésekről, ame. 


lyekről az eredeti novemberi beje- 
lentés még említést tett. Szakértők 
szerint ez a hír izgalmas ugyan, de 
nem tudni, sikerül-e majd kompro- 
misszumokra jutni a megvalósítás 
érdekében. Valakinek ugyanis fel 
kell adnia a szünnapokra vonatkozó 
terveit, a technológiáját, a nyitó és 
záró időpontokat, s valakinek le kell 
mondania piaca esetleg örök időkre 
tervezett átláthatatlanságáról. 

A tény az, hogy az európai tőzs- 
dék története tele van olyan megál- 
lapodásokkai, amelyek nem sokkal 
értek többet, mint az a papír, amely- 
nek a hátára írták őket. A mosta 
ni törekvéseket az különböztetheti 
meg a korábban pusztába kiáltott 
sok szótól; hogy most páneurópai 
kereskedési és befektetési szektor 
létrehozásáról van szó, és az euró 
január 1-jei bevezetése ís ebbe az 
írányba egyengeti az ügyet. 

A London és Frankfurt közti ta- 
valyi megállapodás a többi börzét ís 
válaszút elé. állította: vagy csatla- 
koznak, vagy elveszítik legjobban 
forgó papítjaikat. A brókereknek ís 
elegük van már abból. hogy több 
drága, egymással teljességgel inkom- 


Patibilis informatikai rendszer hasz- 


nálatáért fizessenek. jobban örülré. 
nek egy minden tekintetben harmo- 
nízált olcsóbb rendszernek. 

Eldöntendő még egyebek között. 
hogy melyik blue chip részvényeket 
vezessék be az új piacra, illetve az. 
hogy milyenek legyenek a tulajdon 
viszonyok a nyolc tulajdonos kö- 
zött és hogyan oszoljék el a bevétel, 
London és Frankfun azt közölte. 
hogy szövetségük körülbelül 300 
cég papírjait fogná össze; bizonyos 
vélemények szerint azonban ennél 
szélesebb spektrumot kellene kiala- 
kítani, s kevésbé népszerű részvé- 
nyeket is be kellene vonni. Szakér: 
tők úgy vélekodnek, hogy a tulaj; 
donhányadot és a bevételt célszerű 
lenne a hozott üzlet nagysága sze. 
rint felosztani, s ez engedmény len- 
ne a hat frissen csatlakozó partner: 
nek is, mert így nem kellene tarta- 
niuk London és Frankfuri dominan- 
ciájától, De eddig még a két nagy 
tőzsde sem tudott megegyezni eb- 
ben a kérdésben, mert Londontan 
jóval nagyobb a pinci kapitalizáció, 
a német börzén viszont nagyobb 
számban cserélnek gazdát a részvé- 
nyek. 


M.A. 


viselői azon gondolkodnak, hogy az 


nak létre, szinte elképzelhetetlen [ 


végállomás. A különbség igen cse 
kély. mégis az az sdatcsomag van 
előnyben, amelyik a legközelebbről 
) indul a NASDAO 22 hálózati cso 
) mópontjának (mib) vaizmelyikéhez. 
Minél messzebb kerübönk tohát egy 
csomóponttól. annál inkább megnő 
a késés csélye. Korrckció nélkül 2 
központi feldolgozó egységről tó- 
) voli bróker egy hajszállal később 
meri meg egy részvény pillanatnyi 
árfolyamát, mint az. aki közel ül a 
túzhöz", s emiatt hamarabb ad el 
Í vagy vesz. A NASDAG) ezt a prob 
( lérmát úgy küszöböli ki, hogy 2 gaz 
! dagép embargós időcímkével lát el 
minden feldolgozott üzenetet 
felcímkézett üzeneteket a csomó- 
pontok csak ennek az időnek az el 
teltével, egyszerre ereszthetik 10- 
vább. A NASDAO normája 500 
red másodperc. ám a rendszer c: 
4 felét teljesíti. Tudni kel, hogy az 
elektronikus tózsáe jelenleg 56 ki- 
lobites vonalakat haszmál, de gyors 
ütemben épül a nagy sávszélességű. 
! TI alapú rendszer. s amak minden 
] pontján azonos időben jelennek 
majd meg az adatok. 

A NASDAO nem az intemeten, 
hanem magánhálózaton működteti 
rendszerét, s ennek az a fő cél 
hogy távoltartsa a hívatlan látogató. 
kat. A virtuális tázsáe használóinak 
vagy betárcsázással. vagy vezetékes 
kapcsolattal kell csatlakozniuk. A 
felhasználó egy időben csak egy he- 
lyen fordulhat elő a rend: 
ha illetéktelenek próbálkoznak vala- 
melyik résztvevő már ej be. 
ütött. érvényes jelszavával, a rend, 
szer nem engedi be őket. A belato- 
kisi kísérletet gyorsan és biztosan 
büntetik. Az NASD vezetői egyelő- 
re bizonytalanok abban, bogy az in- 
temet alkalmas-e kereskedésre; az- 
zal érvelnek, hogy mivel a vilá 
nyitott, nem biztonságosak a trarnz 
akciók. 

Az információs iparban két koc 
kázzattal kell számolmi hang 
lyozzák szakértők E; 
ket szorítja, hogy nem 
marsániuk a verseny 
felszerelt konkurencia mű 


részt meg ott van a nyakul 
az örökös fejlesztés kényszere 
NASD eme kellemetlen: 
zal hárította el magától, hos 
lózát üzemeltetését külső cégre 
MCL-ra bízta, s ő maga csak a pr 
bákat végzi — de azokat vég nélki 
az ellenőrzések ellenőr 
NASDAG teljes 
backup részleget hozott létre a köz 
ponttól eltérő helyen. Ez ugyan bi 
) zonyos redundanciával jár, és 30 
százalékos költségnövekedéssel, ám 
a nagyobb biztonság megérte. Noha 
a második rendszer nem olyan haté- 
kony, mint a fő feldolgozó egység, 
mégis képes meghatározatlan ideig 
átvenni annak szerepét. Ennek gya 
korlására évente több héten át a mű- 
ködést átterhelik a tartalék rendszer 
re. bár az áttérés némú időt vesz el. 
Négy esztendővel ezelőtt ez az idő 
fél őra volt; az NASD vezetői 10 
percre akarják kurtítani az átmenetet 


Mártonffy Attila 


Előzetes 


közegből és bizonyos szoftvertech- 


A PC-kártyáknak se szeri, se száma; 
szemlének szánt cikkünkben elő- 
ször röviden bemutatjuk a Personal 
Computer Memory Card Internatio- 
nal Association szabványát, azután 
igyekszünk rendet vágni a sokféle 


ségbe. Ezeket a kártyákat eredetik 
két célra szánták: memónabóvítésre 
vagy a külvilág illesztésére. A sok 
féle cégtől verbuválódott. sokféle 
kártya közül bemutatunk tárolásra 
való kártyát (memóriakártyá 


revlem iká 
ciós eszközöket (jelesül módeme. 
ket, hálózati eszközöket és GSM 
eszközöket) valamint a ki- és be 
ysé ák néven 


s egységet), kommi 


összevont egyebeket 
zdve a SCSI-illes 


unk — olykor keserves — tele 
pítési tapasztalatainkr 
mit tegyen az. aki asztali 
Tudásmenedzsment: 
a siker lényeges része 
á teszi, csak részben tech. 
mmberierófosrás-gazdálko 


18 sema sorzzee és 
HURANBE KR 


, Az ismeretlen Bartók 


nológiákból, például a dokumen- 
tumkezelésből és a munkafolyamat- 
feldolgozásból. Persze ahány szak- 
mai kör, annyiféle a meghatározás 
sa: az információtechnológusok az 
adattárház-kezelés és az informá- 
ciólekérdezés kiterjesztését látják 
benne, az emberi erőforrással fog- 
lalkozák a vállalati tanulás egyik ré. 
szének veszik, a konzultációs cégek 
meg a szellemi tőke kiaknázásának 
vagy rudáscentrikus szervezetek ki. 
alakításának 


(CD-mustra. rovatunkban a Kroó 
György szetkesztette, a Hypermédis 
Systems készítette és a Magyar Rá. 
dió kiadta díguális Bartók-monog: 
ráfiát mutatjuk be. Ez a CD igen sok 
nézetből" mutatja be a zencked. 
velőket mindmáig állásfoglalásra 


késztető zenerszerzőt: láthatjuk őt 


mint előadóművészt, zeneszerzőt, 
népdalgyújtőt. fiút, férjet és upát 
Végigkövethetjük vele itt hat kor 
osztott életpályáját, készsé 


er értél 


gét a szomszéd népek zet 
nek felismerésére, nehezen induló 
zeneszerzői útját (a Fából faragott 


királyfi bemutatója előtt a zenekar 
Hangot. 
A CD 
Bartók 


brácsása ezt írta a kottára 
ni nem kell. 
ok dokumentumot közöl 
letéről 


és fölösleges"), 


leveleit, néhány 


Heázan NT Server 4 


Részvényárfolyamok 
az amerikai tőzsdéken 
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great átása mál ge az IBM középkategóriás szervere, melynek tefjesítménye az Ön üzleti sikereível együtt 
Szdét ab jgyan? A Netfinity 5000-es szervert úgy lerveztűk meg, hogy lehetőséget nyújtson a processzorok 
5 a diszkek teljesítményének megsokszórozására, Így az alapmodéli az Ön igényei szerint rackes vagy akár torony 

I modellé alakítható, A szervert Lotús Domino Mail Server és Nelfinity Manager szoftverrel együtt szálítjuk (De-busíness tools 
Egyszóval a Netfiníty 5000 biztosítja mindazt, amire Önnek az e-busínesshez szüksége van 
Megbízhat benne. További információért látogasson el a Wwww.ibm.com/pc/europe/netfiníty hontapunkra. 


Ma 200 találat. 
Holnap 200 000. 
Nem probléma. 


Netfiníty 5000-es szerver. 
Akár kétutás 450 MHz-es Intel" Pentium I 
processzorral is. a Akár 26B ECC 
SDRAM memóriával. a Akár 91. GB 
hot-swap HDD-vel, a Redundáns Netrifiüty sz 
tápegységgel (350/175W) ÉS SZEgVÁZ 
processzorral, a Lotus Oomíndk 
Mail Serverrel és Netfinity Managettelük 
s3évgarai v 
"Már 429790 Ft 4 áfa-tól). 


1068 Budapest. 
Rippl-Rónai u. 2 
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A megállíthatatlan 


Működik 
és működik és... 


ati operációs 


amforrás 


s és sokfunkciós 


rást ís kap mellé 1 


SMART UPS 420 
SMART UPS 620 


SMART UPS 700 


Piusz: 


Extra 


LEGENDÁS MEGBÍZHATÓSÁG 


További információért kérjük, hívja a Microsoft Ügyfélszolgálatot a 2MSINFO (06 1 267 4636) telefonszámon. 
Menjen biztosra! Akciós termékeinket is keresse a Microsoft Hivatalos Megoldásszállítóinál 


Kábeltelevízió és elektronikus 


úúniusi távközlési mellékletünk 
J két nagy témája — a kábeltele: 

víziózás és az, elektronikus ke. 
reskedelem — két aktualitáshoz kap. 
csolódik, Mint arról már több alka: 
lornmal. beszámoltunk. a Számítás: 
technika hasábjain, a távközlési tör. 
vény rövidesen hatályba lépő mó. 
dosítúsa jelentős mértékben érinti a 
kábeltelevíziózást; nevezetesen a fő 
irányvonal: a távközlési szervezetek 
ne építhessenek hálózatukkal párhu. 
zamos kábeltévé-hálózatot. Sokakat 
érintő kérdésről van szó, hiszen 
több mint 1300000 háztartásba ve. 
zették már be a kábelt, azt az in. 
formációátviteli közeget, amely ko- 
rántsem csak televízióműsorok 10- 
vábbítására, hanem annál sokkal 


Maradhat a monopólium? 


többre, kétirányú kommunikációra 
ís képes. Már ma vannak olyan kí; 
sérleti rendszerek, amelyek inter 
net-hozzáférést kínálnak előfizetőik. 
nek, de a telefontársaságok kizáró- 
lagos koncessziójának lejárta után 
minden akadály elhárul a kábelháló: 
zaton nyújtandó telefonszolgáltatás 
elől. Nem véletlen tehát, hogy meg- 


lévő és potenciális szolgáltatók — és 
a felhasználók is — árgus szemekkel 
figyelik a piac és lehetőségeik ala- 
kulását 
Összeállításunk másik témájának 

az elektronikus kereskedelemnek — 
egy többéves h: jányra vissza 
tekintő nyár eleji konferencia adja 
meg az akualitását Az EC "99 


Magyarországon jelenleg két kábeltelevíziós szövetség működik. Hajdanában egyet- 
len érdek-képviseleti csoportosulásba tömörült a szakma, ám 1994-ben kenyértörésre 


került sor, többen kiléptek a szövetségből 


, s létrehozták saját szervezetüket. Az ím- 


már közel 10 éves múltra visszatekintő csoporthoz — a Magyar Kábeltelevíziós Háló- 
zatok Szövetségéhez (MKHSZ) - tartozó tagok összességében közel 500 ezer előfi- 
zetőt szolgálnak ki, azaz valamivel többet, mint az ellátott háztartások egyharmadát. 


távközlési törvény. tervezett 
A:s megjelenésünkkor már 

elfogadott) módosítását — mi. 
szerint távközlési szervezet csak 
korlátozással építhet saját hálózatá. 
val párhuzamos kábeltelevízió-háló: 
zatot — Rajkai László, a szövetség 
elnöke nagyon későinek tartja, Vé 
leménye szerint akkor kellett volna 
ezzel a távközlés-politikai kérdéssel 
foglalkozni, amikor a távközlési 
vállalatok kizárólagosságot kaptak a 
maguk területén. Ez esetben mind; 
két szolgáltatási terület a kizáróla: 
Kosság lejártának. idejére megerő- 
södhetett volna, majd utána követ- 
kezhetett volna a verseny, Nem az a 
helytelen, hogy annak idején létre 
jött a monopólium — kétségtelen, 
hogy csak a koncessziók rendszerés 
vol lehetett a tragikus telefonhelyze. 
tet. megoldani —, az azonban már 
meglehetősén veszélyes, ha az 
Menetire tervezett monopolhelyzet 
gazdasági összefüggések miatt kon- 
zerválódik. A szövetség több terüle: 
ten is megkísérelte már érvényre 
juttatni, elgondolásait, azonban ez: 
ideig sikertelenül, Egyik javasla 
volt, hogy a kábeltelevíziós szolgi 


) tatás vállalkozásai a lakossági pénz- 
eszközök bevonásával, de más táv 
közlési szervezetektől és rendszerek: 
től elkülönítve, helyi önkormányzati 
koncessziós. konstrukcióban  jöjje. 
nek létre. Így a kábeltévés hálózato- 
kat — lévén helyi rendszerek — hely 
ben lehetett volna szabályozni, fi 
nanszírozni és Építési módjukról 
dönteni, Az önkormányzat ellátási 
kötelezettséget is előírhatott volna, s 
ennek következtében a ritkán lakott 
települések, városrészek sem ma: 
radtak volna ellátatlanul, 
szabályozhatta volna az árképzést és 
a szolgáltatáscsomagokat ís 

Az előzőekben vázolt elképzelés 
megvalósulása esetén tovább lehe. 
tett volna lépni a szélessávú műsor: 


továbbá 


elosztó-hálózatok távközlési lehető. 
ségeinek kihasználása irányába, ha 
ezek a szolgáltatások gazdaságosan 
megvalósíthatók a hálózatokon. Ez 
utóbbiak ni fontosak, azonban 
nem lehet eltekinteni attól, hogy 
ezen rendszerek alaptevékenysége a 
műsorelosztás, továbbá hogy min: 
den szolgáltatási ágnak önmagában 
ís önfenntartónak, sőt kifejezetten 
nyereségesnek kell lennie. 

És itt jutottunk el a mostanában 
szinte mindenütt emlegetett intemet. 
hez; kellő sebességű eléréséhez a 
megfelelően kialakított kábelteleví. 
zió-hálózatok kiválóan — a telefon- 
hálózatnál nagyobb sávszélességen 


(Folytatás a II. oldalon) 


elődrendezvényei kezdetben dön 
tően az EDI köré épültek, ám két 
évvel ezelőtt szime berobbant a köz. 
tudatba az elekironikus kereskede 
lemnek az EDI-nél lényegesen tá- 
gabb értelmezése, majd rohamoszn 
terjedni kezdtek 2 különféle 
alapú megoldások. Kéze 
hát a két téma egy mellékletben sze. 


repet . 


példát e 


atitsünk a 


Ja számára mi sem 
szbb, mint egy tévén 


tóen s kát 


detó 


lát 
boltjába, 


úmi a rendelést 


közi 


Mm. 


szülék tesztjét 
jákat. 


mobilkommunik 


Tendni A 


techn vagy kh 


Mallász Jadit 


Irány 
a telefonpiac 


A több mint 230 szervezetet és a hozzájuk tartozó mint. 
egy 880 ezer előfizetőt képviselő Magyar Kábelkommu- 
nikációs Szövetség (MKSZ) az élére szeretne állni an- 
nak a folyamatnak, amelynek során a kábeltévés társa- 
ságok fokozatosan távközlési szolgáltatóva alakulnak 
Tagjai egyetértenek azzal a törekvéssel, hogy az ország 
minél több területén a domináns távközlési szolgáltató 


hálózatával párhuzamos kábelhálózat épüljön ki 


2 MKSZ tagjai tőkeerő szem- hogy a kizárótagos koncessziók b 
BASSZ] fézer knálhase 
tatnak. Itt található a legtöbb ( telefonpiacon 
hazai előfizetőt magáénak mosd- ( erre nincs h 4 


ható társaság, vannak szerényebb 


ippen egyedűl 


háttérrel rendelkezők, sőt 100-ISO ( hosszú távan nem tudnak megélni 
társaságnak gyakorlatilag nincs szá- ) piacon 
mottevő tőkéje — hallottuk Kéry Fe- )  Határozon kormányzati támoga 


renctől, a szövetség nemrégiben 
megválasztott főállású elnökétől. A 


nagyok már ugrásra készen várják 


táskor több ol 


an gondolat r 


Még nem értük el a kritikus tömeget 


Ismét eszmét cserélnek az elektronikus kereskedelemről a szállítók, a szolgáltatók és a felhasználók. Június 9- 
10-én a Hotel Aguincum ad otthont az EC "99 konferenciának. Az első napon főként a vállalati és államigazgatási 
döntéshozók, a másodikon pedig a projektvezetők és informatikai szakemberek juthatnak hasznos információk- 
hoz. Gyurós Tiborral, az Informatikai Vállalkozások Szövetségének elnökével (a Synergon Intormatika Rt, elnöké- 


Az Ón olvasatában mi tartozik 
az elektronikus kereskedelem foga: 
lomkörébe 

— Számomra az. elektronikus ke: 
reskedelemnek alapvetően két faj 
tája létezik: a business-t0-business, 
azaz a dísztribútor és a denler közöt 


tí, valamint a business-to-consumer 
vagyis a kereskedő és a végfelhasz- 
náló közötti elektronikusan  lebo- 
nyolított ügylet. Tágabb értelemben 
minden elektronikus üzenetváltást 
— ügyintézést, marketingtevékeny 

séget stb. — ide sorolok, függetlenül 


attól, hogy a tényleges adás-vétel és 
a fizetés 15 elektronikusan történik-e 
vagy sem, 

Mielőtt az internet alapú elekr 
ronikus kereskedelem megjelent vol: 
na, gyakorlatilag mindenki csak az 
EDI ről, a strukturált adatok, 


vel) az elektronikus kereskedelem hazai helyzetéről, jövőbeli kilátásairól beszélgettünk. 


egyezményes szabványok 5 


számítógépek közötti eseréjér 
szélt. A helyze 
fővár jósol az EDI-nek. 


- Az EDI-t a szó igazi értelmében 


változásával milven 


( Folytátás az V. oldaton) 


Maradhat a monopólium? 


e Folytatás az I. oldalról 
— alkalmasak. Ideális volna, ha a ká- 
beltársaságok. minden előfizetőjük; 
nek felkínálnák az intemetelérést, a 
tapasztalatok szerint azonban a ká- 
beltelevízióval ellátott háztartások; 
nak átlagosan nem több mint 1-2 
izaléka érdeklődik a világhálózat 
A nagy kérdés tehát az, hogy 
olyan társaság, amelyik 1-2 
lékos behatolásra képes elindí 
mindenki számára bh 
férhető szolgáltatást. A jelenleg mű. 
ködő kábeltel 
rében aligha. E 
nem rendelke 


zzá 


HÁLÓZATALKALMAZÁSI RENDSZEREINKKEL LEHETŐVÉ TESSZÜK 
AZ ONÖK ÁLTAL FELHALMOZOTT ÉRTÉKES TUDÁS MEGOSZTÁSÁT. 


! Az LNX az elektronikus levelezés, a csoportmunka intranet megoldásai 
! és az elektronikus adatcsere (EDI) terén ís számos esetben bizonyította 
! 


Az LNX szolgáltatásai megrendelőinket versenyelőnyhöz juttatják. 


1135 Budapest, Hun u. 2. 


vel, Nem úgy a nagy nyereséget el 
érő hagyományos távközlési válla- 
latok, amelyek elvileg a keresztfi 
nanszírozás révén képcsek önmagá: 
ban veszteséges üzletágakat is mű. 
ködtetni, vélekedik Rajkai Ez a 
helyzet pedig a jogi akadályok el: 
hárultával is — csupán gazdasági 
okokra visszavezethetően — a mono- 
Pólium megmaradásának lehetősé. 
gét hordozza magában. 

További gálja a kábelhálózaton 
való intermetszolgáltatás terjedésé: 
nek, bogy a Hírközlési Főfelügyelet 
cddíg még egyetlen berendezési sem 
engedélyezett, 
Lás: 


tudruk meg Rajkai ! 
ótól. Annak a néhány üzemel- ! leg a legnagyobb. összes 


tetőnek a működése, amelyik már 
foglalkozik az internet bevezetésé- 
nek lehetőségével, e szempontból 
csak kísérleti jellegűnek tekinthető, 


Óhatatlanul felmerül a kérdés, hogy 
vajon miért tömörülnek a hazai 
kábeltévés társaságok két érdekkép: 
váseleti szervezetbe. Rajkai László 
szerint a törést egy nagy nemzetközi 
csoportosulás magyurországi meg- 
jelenése okozta. A mintegy Öt évvel 
ezelőtt színre lépett csoport — mai 
nevén UPC Magyarország — jelen. 


LIAS-NETWORA 


HALÓZATINTEGRACIÓS KFT. 


A MAJ SZÁMÍTASTECMNIKAI CSOPORT TAGIA 


hálózatintegrátori rátermettségét. 


Tel.: (1) 452-1400 


Fax: (1) 452-1401 


képviseli a hazai kábeltévépiacon, s 
ehhez mérten kívánta érvényesíteni 
saját érdekeit a szövetségben. Erre 
az MKHSZ-en belül nem nyílt lehe. 
tősége, kilépett tehát, és alapított 
egy másik szövetséget. Ez utóbbi 
nem elvonatkoztatott kábeltelevíziós 
iparági érdekvédelmet lát el, hanem 
elsősorban az egyes, megfelelő be- 
folyással rendelkező tagok közvet; 
len gazdasági érdekképviseletét, vé: 
Hi Rajkai, 

Később több, az UPC holdudva: 
rába került társaság szintén távo. 
zött, s az új szövetséget erősítette 
Némelyek időközben ráébredtek, 


erőt ! hogy létük forog veszélyben, hiszen 


zatot 


http://www.Inx.hu 


egyénelmű a felvásárlásukra írá. 
nyuló törekvés, ezért inkább vissza, 
mentek az MKHSZ-be. Időközben 
a MatávkábelTV Kft. és más erősö. 
dő társaságok ís ezt a csoportosulást 
választották, így mára egyre jobban 
kiegyenlítődnek a két közösség erő. 
viszonyai, hallottuk az MKHSZ el 
nökétől, 

Hosszabb távon Rajkai lehétsé. 
gesnek tartja, hogy hárompólusúvá 
válik a magyar kábeltelevíziós piac 
Az UPC — vagy egy azt felvásárló 
másik csoport — mellett megerőső. 
dik a MatávkábolTV KEL, harma 
dikként pedig ott maradnak a kicsik. 
Ez utóbbiak léte és hosszabb távú 
gazdaságos működése azonban több 
kkadályba ís ütközik. Sok hálózat 
műszakilag elavult, hiszen többsé. 
gük — még a "60-as években — kö. 
zösségi műsorelosztó hálózatként 
jött létre. A kábeltelevíziós célok. 
nak úgy-ahogy megfelelnek, de táv 
közlési feladatok ilyen rendszere. 
ken nem valósíthatók meg, 

Elengedhetetlen tehát a korszerű. 
sítés, aminek azonban komoly tőke. 
igénye van, Eredetükből fakadóan a 
kábeltelevíziós szolgáltatók árkép. 
zése is számos feszültséget hordoz 
magában. Kezdetben ugyanis ezek a 
társaságok — mint városi közösségi 
rendszerek - az erre vonatkozó ÉVM 
rendelet szerint 6 forintért szolgál 
tatták az első műsor jeleit, minden 
további program . szolgáltatásáért 
pedig 2 forintot számítottak fel, Ez 
a konstrukció hosszú évekig tartotta 
magát, így mélyen beivódott az em. 
berek tudatába. 

Emiatt igen komoly nehézségek. 
be ütközik a növekvő költségek és a 
kötelező fejlesztések fedezetét bíz. 
tosító árbevétel megfelelő mértékű 
növelése. Egyszerű számítással ki; 
mutatható, hogy — a programszám 
növekedést és az infláció mértékét 
figyelembe véve — a mai havidíjak 
vol 


2.3-szorot 
a jelenlegi ma 
képzelhetetlen. 


Gerinchálózatra 
kapcsolódva 


A kábeltelevíziós társaságoknak a 
területén . egyelőre 
megvan a de facto manopolhelyze 
tűk. ezt — a helyzettel való vissza 
élés nélkül — ki kell aknázniuk, t0- 
vábbá minden kiegészítő szolgálta 
tást meg kell vizsgálniuk gazdasá 
kossági. szempontból, Figyelembe 
kell venni például, hogy távközlési 
És műsorelosztási szempontból nem 
a ális méretnagyság 
Míg műsorelosztáskor akár 500 elő. 
fizetős területeken is lehet gazdasá 
osan szolgáltatni, addig távközlési 
szempontból. elengedhetetlen egy 
ségbe fogni a kisebb rendszereket, 
Azt pedig a szabályozó dönti majd 
el, hogy milyen mértékben engedi 
meg a távközlésben működő vállal: 
kozásoknak a médiahordozó- felület 
integrálását, 

Egy másik adottság. amivel szár 
molni kell, hogy a kábeltelevíziós 
szolgáltatók. mint helyi rendszerek 
nem rendelkeznek saját gerincháló; 
zattal, ezért távközlési szolgáltató 
saikat csak egy országos hálózathoz 
kapcsolódva lehetnek képesek nyúj: 
tani. Nem kétséges tehát, hogy a be: 
vételek nagyobbik része nem az 
egyes kábeltársaságoknál, hanem a 
gerinchálózati szolgáltatónál marad, 
vélekedik Rajkai, 


műsorelosztás 


Mallász Judit 


1 Folytatás az I, oldalról 


fogalmazódhat, amelynek megvaló- 
sításába eddig nem mertek belevág- 
ni a befektetők, s amely egyértel- 
műen az előfizetők érdekeit szolgál- 
Ja. véli az elnök, A pincvezető ká- 
beltársaság például — nem lépve ki 
a nyilvános telefonhálózatba — sajár 
előfizetőinek. körében. hangátviteli 
szolgáltatásban gondolkozik. Az új 
törvényi szabályozás biztosítékot je- 
lentene a kábeltelevíziós társasá- 
goknak, hogy a sokkal nagyobb tő- 
keerejű domináns távközlési szol- 
gáltató nem előzheti meg őket saját 
Párhuzamos  hálózatával, követke 
zésképpen érdemes . befektetnitik. 
Jótékonyan hatna a befektetői kedv- 
re, ha minél hamarabb ismertté vál- 
nu a kizárólagos koncesszió lejár- 
tának. pontos. dátuma. Korántsem 
mindegy ugyanis a piacra lépés idő- 
pontja egy olyan nagy tőkeigényű. 
hosszú megtérülési idejű befektetés- 
nél, mint a távközlés. 

Ha megépülnek a korszerű rend- 
szerek, számottevő árcsökkenésre 
számíthatunk a telefóniában. Kéry 
Ferenc nem bocsátkozik becslések- 
be, csupán a Nyugat-európából is- 
mert példákra hivatkozik. Német- 
országban és. Ausztriában például 
mintegy 30 százalékkal estek a tele- 
fontarifák a liberalizációt követően, 
a párhuzamos szolgáltatók megjele- 
nésével, Ezen túlmenően a kábelte- 
levíziósok olyan konstrukcióban is 
gondolkozhatnak, hogy például a 
saját hálózaton belüli telefonhíváso- 
kért csak egy jelképes összeget szá- 
műítanak fel előfizetőiknek. 


Még drágák 
a kábelmodemek 


Ami a kábelhálózaton nyújtott ín- 
temetszolgáltatást illeti, a szövet- 
ség tagjai igen kevés tapasztalattal 
rendelkeznek. Egyrészt nem alakult 
még ki számottevő igény a lakosság 
körében, másrészt pedig egyelőre 
rendkívül drágák a szolgáltatást le- 
hetővé tevő berendezések. A legol- 
csóbb kábelmodem ára nettó 50 
ezer forint, egy minőségi berende- 
zésért azonban 100 ezer forintot is 
ki kell fizetni. Mindenki félve indít 
Jaa beruházásokat, ugyanis hasonló 
folyamat játszódik le a kábeles esz- 
közök területén, mint esztendőkkel 
ezelőtt a számítástechnikában, Egy 
ma kaphátó kábelmodem vagy fej- 
állomás fél-egy éven belül elavul, s 
az árak is folyamatosan csökken- 
nek, A cégek tehát kivárnak, Türe- 
lemre int az is, hogy nem alakultak 
még ki a szabványok, így a külön- 
böző gyártók termékei a legritkább 
esetben működnek együtt Ezen a 
téren az utóbbi időben tapasztalható 
Ugyan némi előrelépés, de döntések 
még nem születtek. 

A szövetség tagjai között néhány 
nagyvárosban — Budapesten, Nyír- 
egyházán, Dunaújvárosban, Veszp- 
rémben — működnek olyan rendsze- 
rek, amelyeken a szolgáltató az 
teret elérését is felkínálja előfize- 
tőinek, 

Pontos ndutok egyelőre nem áll- 
nak rendelkezésre, Kéry Ferenc úgy 
6-8-ra teszi a társaságok és 50-100- 
ra az egy-egy területen fellelhető 
kábeles intemet-előfizetők. számát 


A szóban forgó rendszerek kísérleti 
fázisban vannak, jelenleg fölyik. a 
megfelelő technológia kiválasztása. 


Nagyhal, kishal 


Arra a kérdésre, hogy mién Két szö- 
vetségbe tömörülnek a szakma kép- 
viselői, az elnök úgy válaszolt, hogy 
5 évvel ezelőtt 13 társaság nem ér- 
tett mindenben egyet az akkoriban 
egyedüliként működő szervezet (6 
irányvonalával, ezért kilépett — és 
alakított egy másik szövetséget. Az 
MKSZ ebből a szervezetből nőtt ki; 
A jelenlegi helyzet azonban nem je- 
lonti azt, hogy egyszer ne lehetne 
megint egyetlen szövetségben a 
szakma. 

Sok kérdésben egyetért a két tá- 
bor, nem ritka az egyeztetés, nem 
arról van tehát szó, hogy ellenséges 
viszonyban lennének . egymással. 
Gyakran szükséges a közös érdekek 
miatt a tevékenységek összehango- 
lása, persze előfordul az is, hogy el 
térő a két szövetség véleménye. 

Ami az MKSZ-en belüli felvásár- 


Tásokat illeti, Kéry Ferenc nem tár 
erre utaló egyértelmű jeleket. Tény, 
hogy a legnagyobb tókeerejű ma- 
gyarországi kábeltelevíziós társaság 
felvásárlások útján érte el mai mére. 
tét, de ez egyáltalán nem jelent prob- 
lémát, sőt, természetesnek tekinthe 
tő egy nagy tőkeigényű területen. 
Minden tőkeerős vállalkozás arra tó- 
rekszik, hogy növelje méretét, hiszen 
fajlagosan annál olcsóbban tud szol- 
áltatni. minél több előfizetője van. 
Ami a kicsiket illeti, jó páran van. 
nak, akik — látván a szakmában 
uralkodó tendenciát — alig várják a 
vásárlót. Egy másik kört képvisel- 
nek azok, akik saját maguk akarják 
megoldani problémájukat, s inkább 
összefognak egymással, mintsem 
hogy eladnák hálózatakat A szö- 
Vetség támogatja ezeket a törekvé- 
seket. Összefogásukat az is indokol- 
ja. hogy a jövőben csak országos, 
sót nemzetközi hálózatban lehet 
gondolkozni. Össze kell tehát kap- 
csolni a helyi rendszereket, s az így 
kialakuló regionális hálózatok ráte- 


vinchálózatra. Kéry Ferenc úgy lát- 
ja. egyelőre nehéz volna megjósotai 
az évek alan kialakotó hazai pinci 
struktúrát. A nyugat-európai orzk 
gokat alapul véve, van példa arra 
ís, hogy egyetlen, állami segítséggel 
létrehozott kábeltelevíziós társaság 
uralja a piacot, de van, ahol semmi. 
féle koardináció sincs, és igen nagy 
az összevisszaság, 

Magyarországon minden bizony- 
nyal több nagy társzság működik 


sen nagy területeket fed le, ám a re. 
ionális hálózatok összekapcsolásá: 
ra maguk a kábeles cégek nem vál: 
lalkoznak, hanem valamelyik ge. 
rinchálózattal rendelkező 
szolgáltatását veszik majd igénybe. 


Költség alapú díjak 
kellenének 
Jelenleg óriási különbségek vannak 


az egyes kábelhálózatok között. 
Vannak kifejezetten rossz minőségű 


lepülhetnek majd áz országos ge- 


majd, ezek mindegyike megleherő- / 


társaság 


tagjamak többsés 


rendszerek, rendkívül kevés műsor: 


Irány a telefonpiac 


( ral, óc vannak korszerű hálózatok: 

ezzknél a programok száma akár a 
40-es is elérheti. Ez utóbbizknál sok 
problémát okoz az üzemeltetőnek, 
hogy 2 többéves gyakorlatból ere. 
dőrn nem emelbetők a szolgáltatás 
árai egy bizonyos színt fölé. A szö- 
vetség tagjainál jelenleg szhol sem 
éri el a szolgáltatásért fizetendő díj a 
hiv 2000 (ariptot. 

Kéry olyan reális árat tadna cszk 
elképzelni, amely minden költség 
elemet tartalmazna Kizárólag olyan 
gazááikodási tam elképzethetőnek 
amelynek során megfelelő tartalék. 
alapot képeznek 2 társaságok 2 fel 
merülő problémák megoldásához. 
valamini a távközlési piacra vakó 
belépéshez 

A szűvetség bízik benne, he 


Így jár el, s eb 
ben megad nekik minden tá 
tást. Azoknál a társaságoknál pedig. 


amelyek nem mdják felvezmi a kesz 


tyút, jótékonyan hatna némi kor. 
yzati támogatás — vélekedik az 


Mallász Judit 


Interaktív tévé: szabványok 
háborúja? 


A digitális technológia egyre szélesebb választékot biztosít a hagyományos tévénézők számára, akik ezáltal nő- 
vekvő mértékben határozhatják meg saját programjukat. Noha a digitális televíziós szolgáltatásokat az Egyesült 


Államokban és Európa fejlettebb országaiban már beindították az elmúlt öt évben, a technológia fejlődése csak az 
utóbbi 12 hónapban tette lehetővé a szélesebb körű elterjedést. 


berek jó része már ma is inter. 

aktív kapcsolatban áll a tévével. 
Ide-oda kapcsolgatnak a csatornák 
között, tévéboltban vásárolnak tele- 
fonrendeléssek; az online csevegő- 
helyek pedig nézők ezreit vonják 
be, akik tévézés közben megosztják 
egymással nézeteiket. A valódi in- 
teraktív tévére azonban még várni 
kell; az olyan korai próbálkozások- 
nak, mint a Time Warner Full Ser- 
vice Network nevű szolgáltatásának 
az 1990-es évek elején nem sikerült 
üzleti modellé válnia. Azonban az 
ínternet felbukkanásával, illetve a 
PC-s És tévés platformok könver- 
genciájával új távlatok nyílnak az 
interaktív tévézés előtt. 


Külön 
vagy beépítve? 


A koncepció támogatóinak két kér- 
déssel kell szembenézniük. Egy- 
részt meg kell teremteniük az ága- 
zat szabványait, másrészt meg kell 
vizsgálniuk, hogy a nézők milyen 
mélységben hajlandóak interaktívi- 
tásra a programokkal; A legegysze- 
rűbb interaktív tévé lényegében egy 
hagyományos készülék; ennek vagy 
a tetejére helyeznek égy, a hálózat- 
hoz kábellel, illetve műholdas ösz- 
Szeköttetéssel kapcsolódó . set-top 
boxot, vagy pedig eleve belcépítik a 
modemet, így teremive meg az ín- 
terneten való szörfözés és az elekt- 
ronikus levelezés infrastruktúráját. 


TE értelemben véve az em 


Ez a lehetőség már elérhető például 
a Microsoft WebTV készülékén. 

Az ideális azonban az az integrált, 
teljes interaküvitást biztosító készü- 
lék, amely a tévézést hirdetésekhez 
kötött elektronikus kereskedelem: 
mel, a felhasználó által választható 
tartalomdefiniálási lehetőséggel és 
bizonyos programokkal kapcsolatos 
online tartalmakhoz való hozzáfé- 
réssel kombinálja. Az intemet mint 
lobális kommunikációs média ké- 
szen áll az interaktív tévé nézőinek 
az összekapcsolására. Ám ehhez az 
szükséges, hogy a kommunikációs 
És a hardverpiatformot, illetve a fel- 
használói felületet illetően is meg- 
legyenek a megfelelő szabványok, 
ugyanis csak így lehetséges, hogy 
az interaktív programok a nézők 
széles rétegeihez eljussanak. Mind- 
ezek hiányában a gyártóknak és fej- 
lesztőknek erősen töredezett piacon 
kell tevékenykedniük. 


Ádáz verseny 


Az interaktív tévé. szabványainak 
Kídolgozisára az eddigi legnagyobb 
erőfeszítést tavaly tették olyan cé- 
gek, mint például a CNN, az NBC, 
a DirceTV, a Microsoft, az Intel, a 
Sony, a Thomson, vagy a Warner 
Bros megalapították az Advanced 
Television. Enhancement Forum 
(ATVEF) nevű szervezetet. A szá. 
mitástochnikai cégek és a műsorké- 


szító társaságok konzorciuma által 
elképzelt szabványok IP-n és PC-s 
tulajdonságokkal rendelkező tévé- 


készüléken . alapulna 
dolgozott szabvány lehetővé tenné, 
hogy az interaktív tévétartalmat min. 
denfajta kommunikációs médián — 
analóg, digitális, kábeles és műholdas 
csatornán — át továbbítsák. 

Azegy Sony kivételével a tévéké. 
szülék-gyártók nem nagyon szimpa: 
tízálnak az ATVEF PC-központú 
felfogásával, s a Thomson is akkar 
került be. a konzorciumba, miután a 
Microsoft 7.5 százalékos részese- 
dést szerzett a francia elektronikai 
óriáscég Thomson Multimedia nevű 
Teányvállalatában, s ígéretet tert , ki- 
terjesztett képességű" tévék közös 
kifejlesztésére. A gyártók idegenke- 
désének oka a PC-s tévémodelltől 
egyébként defenzív lépés, és arra 
vezethető vissza, hogy a számítógé- 
pek egyre nagyobb kihívást jelente- 
nek a tévékészülék-piac számára 
Már most folyik az ádáz veneny, 
hogy ki vezényelje le a TV-s és 
PC-s platformok  konvergenciáját, 
ugyanis a tévékészülék gyártókat t6- 
mórítő Advanced Television Sys- 
tem Committee (ATSC) csoport nem 
csatlakozott az ATVEF kezdemé 
nyezéséhez, s más szabvány kidol: 
gozását javasolja. 

Maga a technológia nagy lehető- 
ségekkel kecsegtet. A digitális jelek 
sokkal hatékonyabbak, mint a ha- 
gyományos analóg jelek, ezáltal pe- 
dig ugyanakkora területre tízszer 
több csatoma sűríthető össze. Ez 
nemcsak a csatornaválasztékot bő- 
vili; hanem javítja az adás minősé- 


gét. s olyan szolgáltatások beveze- 


Az így ki- [ tésétis lehetővé teszi, mint a Video- 


0n-Demand, a távbevásárlás és a 
home banking. 

Noha a digitális televíziózás az 
Egyesült Államokban már őt éve, a 
legtöbb nyugat-európai orsz 
pedíg másfél éve elérhető szórako 
zási forma, a műsorokat és a szol 
gáltatásokat egyelőre csak műhol 
don és kábelen továbbítják, s ez kor 
lározza a programak terítését. Taval 
novemberben azonban Nagy-Bn 
tanniában új kísérlet indult be; lé 
nyege, hogy a set-top box fogja a 
digitális hullámokat, majd dekódol; 
va továbbítja a tévékészüléknek. 


Még sokáig túl drága 
a HDTV 


Amerikában a nagy felbontású tele- 
vízőkészülékeknek (High Definrtion 
Television — HDTV) ís vannak szép 
számmal támogatói, noha vita fo. 
lyik a digitális tévé e válfajának jó- 
vőjét illetően. A Forcster Rescarch 
felmérése szerint a megkérdezettek 
túl drágának tartják a HDTV-t, a 
megfelelő választás a szabványos 
felbontású digitális tévé (Standard 
Definition Television — SDTV) len- 
ne. A HDTV-készülékek ára ugyan- 
is még tíz év múlva is előrelátható- 
1ag 2000 dollár fölött marad, míg az 
SDTV ára már várhatóan 20012-re 
1000 dollár alá esik, s nem kízárt 
hogy 2008-ra piaci részesedése eléri 
4.80 százalékot. 

Mártonffy Attila 


TÁVKÖZLÉS 


Antennaerdők helyén 


det kezdetén azért létesültek, 

hogy a sok helyen nehezen 
vagy csak ravarokkal telten nézhető 
földi televíziós csatornákat kábelen 
keresztül juttassák a nézőkhöz. Eh. 
hez egy jó minőségű vevőantennára 
volt szükség, és a keletkező jelet 
kellett a lakásokba egy kábelhálóza- 
ton át eljuttatni, 


Szegény ember vízzel töz 


Egyre-másra épültek a kisebb-na. 
gyobb kábelhálózatok. A hálózat ki- 
építését sok esetben a videojel-átvi 
telhez nem értő kontárok végezték, 
ennek következtében nagyon sok 
probléma volt és van a közösségi 
rendszerekkel. Nemegyszer lehetett 
olyan, sorkapocsba kötött koaxiá: 
lis kábellel találkozni, amelyik az 
egyenáramot árvezeti; így a villany. 
szerelő azt tapasztalta, hogy a veze. 


A kábeltelevízió-hálózatok a kez- 


"dületet a kábeltévé. Akik eddig nem 
kérték a bekötést, de volt a házuk- 
ban kábel, azok vagy beléptek az 


túlzottan titkos — kontár megoldá- 
sok ugyancsak rontották a hálózat 
minőségét, s mivel a jelenség álta- 
lános volt Magyarországon, a köz- 
hangulatban a kábeltévé negatív 
megítélését erősítette. Ezt a kedve. 
zőtlen előítéletet pedig igen nehéz 
kedvezőre változtatni. 


Fejlődés , két irányban" 


Azóta a telepítők megtanulták a sze- 
relést, a műszakiak gyakorlatra tet: 
tek szert, és több apróbb hálózatocs- 
ka összeolvadásával nagyobb háló. 
zatok jöttek létre. Budapesten az 
Önkormányzatok megalakulása után 
kialakultak a kerületi televíziók 
vagy az erős kerületi kapcsolatokkal 


ték be van kötve, de a nagyfrekven. 


XVIII. Tölgy a. 


Mu 
KNTEL kerület 


ciás átvitele csapnivaló. A rendszer 
jó. műkö séges aktív ] 
eszközök beszerzése is nehéz volt 
(ár és COCOM), így silány elosztók 
és vonalerósítők épültek be a háló- 
7aokba. 

Nevezett rendszerek egy kiv kó- 
zösséget szolgáltak ki. nagyobb ki- 
terjedésű rendszer építésébez már 
komolyabb tőke kellett volna — ez 
meg nem volt. A díjak bevezetése 
többeket kirekesztett a televízió- 
vézésből. de ők ezzel nem töród. 
tek, hiszen volt saját tetőantennájuk, 
vagy esztleg szobaantennával is 
tudták venni az adást. Sok esetben a 
házilagos antennáról vett adás sem- 
mivel sem volt rosszabb, mint a ká- 
beles. Amikor elkezdtek műholdas 
csaromákat is rátelepíteni a kábe 
lekre, akkor vett megint egy kis len- 


rendelkező magántelevíziók. Ezeket 


lajdonában működő City TV. Euró- 
pában a TVNET-tel együtt elsőként 
ők végeztek üzemszerű próbákat 
1994-ben a kétirányú hálózatukon, 
előtte csak laboratóriumi körülmé- 
nyek között történt kétirányú átvi- 


A TVNET hálózati kiépítése 
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Zugjó TV 
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XIV. kerület 


geível — igényelt, így nem terjedt el. 
Később megszülettek azok a kábel- 
modemek, amelyek a tv-sávokkal 
közeli frekvenciákra ültetik az adat. 
forgalmat. Ezekkel már kétirányú 
összeköttetéseket lehet létrehozni. 


vagy az általában kábelhálózattal is 
rendelkező cégek hozták létre, vagy 
maguk az önkormányzatok. (Ilyen 
cégek működéséhez és az egyre n3- 
Zyobb kábelhálózat működtetéséhez 
ugyanis pénzre van szükség, még- 
hozzá nem ís kevésre.) A bevételek 
állandó  visszaforgatásával lehetett 
fejlődni valamicskét és egyre jobb 
minőségben építgetm a hálózatokat 

Az eszközpark javulásában ma 
már csak a pénz az egyedüli aka- 
dály. Egyre több cég .ad magára", 
a7xz igényesen építi tovább hálóza- 
tát, illetve igyekszik feljavítani a 
meglévőt. Az egyre korszerűbb ele 
mek használatával épülnek ki a két. 
irányú kommunikációra ís alkalmas 
kábeltévérendszerek 

E téren úttörőnek számít a Bel- 


tel. Akkor a Digital eszközeivel vé. 
gezték az adatok hálózatra illeszté. 
sét, mára ők ís továbbfejlődtek, és a 
mostani, az egész kerületre kíter 
jedő hálózat törzse kétirányú szé. 
lessávú adatátvitelre alkalmas, és 
Pont-pont kapcsolatokat íg létrehoz- 
tak a hálózat segítségével. 


Az internet szele 


A kétirányú átvitel révén a kábelté. 
vés hálózat alkalmassá válik adat- 
forgalom ebonyolítására. Korábban 
— az egyirányú rendszerek korában 

kísérleteztek azzal, hogy telefon- 
vonalon keresztűl szervezik az adat- 
forgalmat, a felhasználók letöltési 
forgalmát pedig a kábeltévé-hálózat 


város-Lipótváros Önkormányzat tu- 


veszi át, A rendszer bonyolult volt, 
telefonkapcsolatot — annak költsé 


Amint a kétirányú hálózat is ki- 
épült, az adot társaság már alkal- 
tmassá vált adatforgalmi szolgálta 
tásra is. Az vántermetőrület" nagyon 
sokakat kezdett el foglalkoztatni, 
hiszen várhatóan egyre nagyobb 
adatátviteli igény merült és merül 
fel, de ennek jelenleg egyik gátja a 
telefontarifa, 

Egy időben az ISDN-t próbálták 
az intermetelérés optimális megoldá- 
sának kikiáltani, de a hazai tarifa- 
politika ezt a valóban jó megoldást 
nem engedi érvényesülni Azok a 
kábeltévé-társaságok, amelyek már 
rendelkeztek kétirányú hálózattal. 
vagy már építgetik azt, meglátták 
ezt az üzleti lehetőséget. A kábel ott 
van a végfelhasználónál, már csak 
az ő hálózatukat kell valahogy rá- 
kötni az internetre, és megnyílik a 


lehetőség arra, hogy intemetszol- 
áltatókká váljanak. Egyro-másra ló- 
tesülnek ezek a megoldások. 


Néhány szó a kapacitásról 


A már említett City TV hálózatának 
esetében a TVNET foglalkozik az 
adatátviteli szolgáltatás biztosításá- 
val. A TVNET nemcsak a belvárosi 
hálózaton szolgáltat, hanem más ká. 
beltévés társaságok hálózatain is vé- 
gez ilyen tevékenységet (lásd az áb- 
rád. Így az intemetkapcsolat kiépí- 
tése gazdaságosabb. 

Rögtön felmerül n kérdés, hogy 
a kábeltévé-hálózat által biztosított 
10 megabit/másodperces adatátviteli 
kapacitás elégséges-e, amikor na- 
£gyon sok potenciális ügyfélről lehet 
szó. A City TV hálózati területén lé. 
vő 18-19 ezer lakásból mintegy 11 
ezer van bekötve a hálózatba. Az 
előfizetők száma ma még csekély, 
így a hálózat bírja kapacitással, és 
viszonylag egyszerűen megoldható 
a növelés is, hiszen egy következő 
sáv kijelölésével újabb 10 megabiít/ 
másodperces csatornát tudnak nyit: 
ni. Szabad sáv pedig a tévécsatornák 
között még jócskán található, 

Ezt megelőzően az intemet eléré- 
se 2x128 kilobit/másodperces bé 
relt vonalon (Matáv) történt, Úgy 
másfél évvel ezelőtt egy 256 kilo- 
bit/másodperces bérelt vonalra tér- 
tek át; ezen — az Euroweben ke- 
resztül — az MCI-hoz kapcsolódtak, 
Legújabban egy Égi csatomát nyi- 
tottak, azaz műholdas internetkap- 
csolatot is létesített a TVNET, 

Az intemet-hozzáférés az előfize- 
tő számára napi 24 órás, a szolgálta: 
tók 95 százalékos rendelkezésre ál- 
lást vállalnak. A szolgáltatás díját - 
a belépési díjon és a kábelmodem 
költségén felül — havonta kell fizet- 
ni, ez a havi díj pedig összemérhe- 
tő más intemetszolgáltatók díjajval; 
ugyanakkor a tetemes telefonkölt- 
ség elmarad. A kábeltévés internet- 
szolgáltatás. létjogosultságát végül 
ís a telefonszolgáltató tarifapolitiká- 
Jais segíti. 


Telefoncsöngésre várva 


Ugyanez a tarifapolitika veti fel a 
kábeltévés társaságok . vezetőinek 
fejében azt a gondolatot, hogy eset. 
leg telefonszolgáltatást ís lehetne 
nyújtani a kábelrendszereken, A há- 
lózat megvan, az adatátvíteli eszköz 
adott, az IP telefont azonnal műkö- 
désbe lehetne hozni. Ennek a szol- 
gáltatásnak jelenleg a jogi szabályo. 
zás állít akadályt, Az IP-telefonálás 
mellett a hagyományos hálózat el. 
érése is lényeges, itt mindenképp 
szükség van fejlesztésre. 

A City TV igazgatója, Borz Mik: 
dós úgy becsüli; mintegy félmilliárd 
forintos befektetéssel hálózatuk ul- 
kalmassá tehető arra, hogy azon tel. 
jes értékű telefonszolgáltatást lehes- 
sen végezni. Ennek érdekében egy 
részlegük leválik, és önálló távköz- 
lési szolgáltató céggé alakul. Az 
anyavállalat pedig a jövőben kizáró- 
lag műsorszolgáltatással és a hálózat 
üzemeltetésével foglalkozik majd. 
Az új cég feladata lesz annak az elő- 
készítése, hogy amint a jogi keretek 
lehetővé teszik, megszólalhasson a 
hálózatukon a telefon ís, 

Krizsán György 


Még nem értük el a kritikus tömeget 


1 Folytatás at I. oldalról 


kell nézni, azaz úgy, hogy Electro- 
nic Data Interchange. EDL-nek szá- 
mit teliát minden olyan tevékeny 
ség, amikor két számítógép valami- 
lyen szabvány szerint információt 
cserél, Egyértelmű, hogy nem lehet 
csak az évekkel ezelőtt kialakult, 
hagyományos EDI-ben gondolkoz. 
ni, hanem ide kell sorolni a web- 
EDI-t ís. Ezt az új formát perspekti- 
vikusnak látom, a régiek szerintem 
rövidebb-hosszább idő alatt bizto- 
san ki fognak halni, 

Munkája során mit tapasztal, 
mennyire terjedt már el az elektro: 
nikus kereskedelem a vállalati szfé- 
rában? 

— Manapság már beszélhetünk 
róla, elég sok cégnél működnek 
busíness-to-business. alkalmazások. 
Magyarországon a GDP. 17-19 
százalékát költjük informatikára, 
ez arányában alig kevesebb, mint 
osztrák. szomszédaink 2-3 százalé- 
ka. Ugyanakkor egy lakosra vetítve 
ez az egyhatoda annak az Összeg- 
nek, mint amekkorát Ausztriában az 
informatikára fordítanak. Más sza- 
vakkal: ha volumenében nem ís, de 
arányaiban igen jó a hazai gazdasá- 
gi egységek informatikai költségve- 
tése. Ennek köszönhetően biztatóan 
alakul az elektronikus kereskedelem 
üzlet—űzlet területe. 

— Egyaránt értendő ez a nagy-, a 
közepes és a kisvállalati körre? 

—A világon mindenütt az ágazán 


nagy vállalatok kezdeményezték az 
EDI4, s a kisebbeknek csatlakoz- 
niuk kelleti a rendszerhez, ha üzleti 
kapcsolatban akartak maradni a ma- 
mutokkal. Így volt ez az Egyesült 
Államokban és így van Magyaror- 
szágon ix. Ez nem egy szabadon vá- 
lasztható lehetőség, hanem elenged- 
hetetlon az életben maradáshoz. 

Jótékonyan. hatna a hazai EDL 
Piac fejlődésére, ha legalább 4-. 
szolgáltató versényezne egymással, 
ez azonban mindaddig nem várható. 
amíg a felhasználók száma el nem 
€ri a kritikus tömeget. Igazából csak 
a Matávnak van kereskedelmi EDI 
szolgáltatása. 

— Mennyiben változtatja meg a 
vállalat működésének folyamatait, 
ha bevezeti az elektronikus kereske- 
delme? 

— Nem az elektronikus keregkede- 
Jem változtatja meg a folyamatokat, 
nem innen kell megközelíteni a kér. 
dést. Egyetlen folyamarként kell ke- 
7elni a teljes értékláncot, beleértve a 
beszállítókat, a kereskedőket és a 
vásárlókat, s az egészet egyetlen 
elektronikus rendszerbe kell foglal. 
ni. Az elektronikus kereskedelem 
ennek a rendszernek az egyik része. 
Nem külön kell tehát vizsgálni, ha. 
nem egy teljes számítógépes rend- 
szer nagyon fontos részeként. Az 
elektronikus kereskedelem beveze- 
tése nem előzheti meg a teljes elekt- 
ronikus rendszer kialakítását — első 
lépésként minden részt vevő cégnek 
rendbe kell tennie számítógépes 


alaprenászereit, Ez alapvető 

ztéspjzsem szea iben s 
rövid időn belül eltűnnek a piacról 
azok, akik nem tudnak néhány órán 


belül válaszolni egy megrendelésre, 
hanem esetleg csak napok múlva 
Nem az lesz az elsődleges oka egy 
vállalat csődjének, hogy nem folytat 
elektronikus kereskedelmet, hanem 
az, hogy nem rendelkezik megfele- 
16 számítógépes informatikai rend- 
szerrel. A kettő persze összefügg. 
de nem az elektronikus kereskede- 
lemből kell kiindulni. 

— Mennyire kapcsolódott be a ma- 
gyarországi lakosság az elektroni- 
kus kereskedelembe? 

— A lakosság informatikai beruhá- 
zása katasztrofálisak, következés- 
képpen a busíness-to-consumer rész 


folyamatokra, olyanok, mint a ví- 
szonylag mágas telefontarifák és 
számítógépárak, az alacsony kere.) 
sztek. Ugyanakkor kevés ís az inter. 
netes áruház, és ez csak részben ve. 
zethető vissza arra, hogy a kereslet 
oldalán még nem alakult kí a kri- ! 
tikum tömeg. Egy másik fontos aka- 
dály. hogy sok cégnél nem hozták [ 
még létre az elektrorukus raktérnyii. 
vártartást, enélkül pedig nem lehet 
Üzletet nyitni a weben. 

—Nem az az egyik fő akadály, 
az emberek nem bíznak eléggé 
az internet bíztonságában? 

Ez nagyon kényes téma, az em. 
berekben valóban benne van a féle. 
lem. Véleményem szerint azonban 
mindaddig ne szóljuk le az intemet 
biztonságát, amíg egy idegen érte. 
remben nyugodtan odaadjuk a pin. 
cérnek a hiteikártyánkat, s akár 10- 
15 percig ís eltart, amíg visszakap. 
juk azt. Az intemet ennél a meg: 
oldásnál sokkal biztonságosabb. A 
bosiness-to-consumer terület terje. 
désének gátját sokkal inkább abban 
látom, hogy Magyarországon egy- 
előre meglehetősen kevés olyan ím ! 
temetfelhasználó akad, akinek ele 
gendő pénze is van vásárolni. Ez a ! 
legfőbb oka annak, hogy nincs elég ) 
elektronikus áruház. és ez persze 
korlátozza a vásárlók számát A két / 
jelenség tehát visszahat egymásra. / 


f 


A folyamat lassan megy előre. de ha ( 
egyszer eléri a kritikus tömeget a ! 


] tem jelente, 


még gyakorlatilag sehol sem tan. kereslet, akkor bekövetkezik a rob. 
Számos tényező hat kedvezőtlenül a ) banán Ezt nem lehet meserégesen 
elősdézni, türelmesen ki kell várm 
az idejét 


— Mennyire tartja száksépeinek 


az elektronikus keresáráriem szabó 


tását? 
Amíg az elektronikus csalást 


vagy a digitális aláírást nem kezel 
jük megfele! 
kult. bíróság 


nak. 
bad azonban megfeled. 
új fogatamzól, a; k 


nem olyasmi 
lok, mint példásl az elektranik 
selekmények kezelése 

A ha: 


ni elektronikus kerezk 


helyzetét nézve — ilyen 
sol két é 


okkal gyacsabbar, Én 
doltam, hogy a Matáv szolgál 
nak megindulásával az EDI el 
terjedni. De be kell látnom, hog: 
számos, az előzőekben 
miatt nem volt lehetséges 
szem, hogy ej 
És ipari össztermék ! százzlékáná 
sem beszélbetünk elektronikus ke 
reskedelemről. 


említem ok 
Azz hi 
kedelrm 


Maltász Judit 
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TVNET Kft., 1056 Budapest, Molnár u. 53. 
Telefon/telefax: 318-1926/85 


INTERNET A KÁBELTÉVÉN 


Internetszolgáltatás kábeltelevízió-hálózatokon 
és bérelt vonalon, idő- és forgalomkorlátozás nélkül. 


mos 


E-mail: infootvnet.hu 


onikus 


aruhaza... 


Búcsú a jelszavaktól 


A PolyWare KfL, a Rainbow 
Technologies Sentinel szoftvervé. 
delmi termékeinek magyarországi 
terjesztője, forradalmian új termék 
bevezetését kezdte meg. Az iKey USB kulcs ínter- és intranetes rendszerekben 
egyszerűen, hatásosan és biztonságosan old meg felhasználóazonosítási feladato. 
kat, feleslegessé téve vagy csökkentve a jelszavakkal járó kockázatokat. Hasz 
lata megoldást nyújt előfizetéses online szolgáltatóknak, internetes home. 
banking rendszerekhez, kiterjedt hálózattal rendelkező vállalatoknak, valamint 
minden olyan területen, ahol biztonságos azonosítási módszerre van szükség 

A felhasználók azért kedvelik az iKey-t, mert nem kell változó és hos: 
szavakat megjegyezniük, illetve hosszadalmas azonosítási eljárásnak kite: 
magukat. A rendszereket működtető cégek számára pedig nyilvánvalóan előny a 
megnövekedett biztonság. Ez különösen annak fényében fontos, hogy nemr 
ben, Magyarországon először nyilvánosságra került ügyben majd félmilliárdos 
veszteség ért egy brókercéget, mert egy alkalmazottja a vezető számítógépes jel- 
szavának és elektronikus aláírásának jogosulatlan használatával hatalmas ös 
get tudott átutalni. 

Az iKey mindazt tudja, amit egy intelligens kártya, de bevezetése nagyság 
renddel kisebb költséggel jár. Integrálása egyszerű, a fejlesztő egy API-n keresz 
tűl éri el a funkciókat. A kulcsban az alkalmazások biztonságosan tárolhatnak 
jelszavakat, digitális azonosítókat, stb. A kulcs egy benne tárolt titkos értéket és 
a hálózatról érkező, az ellenőrző program által küldött véletlen , kérdést" hasz 
nálva inputként egyutas hash , választ" generálhat, bizonyítva a hálózatnak. hogy 
ismeri a titkos értéket anélkül, hogy valaha is felfedné azt. Ez az eljárás az 
Intemet Key Exchange (IKE) standard protokoll része. 

Az iKey I2MHz-es processzort, § Kbyte memóriát, beépített hierarchikus fájl; 
kezelőt, MDS egyutás hash generátort tartalmaz. 


Információ, fejlesztőkészletek 

Rainbow Magyarország: PolyWare Kft, 6000 Kecskemét, Katona J. tér 18 
Tel: (76) 481-236, (20) 9715-675; 
Fax: (76) 481-236; 


1043 Budapest, Dugonics u. 11. 
Tel./fax: 370-5482; 399-1510 
Tel.: 370-0010/430, 431 mu 


éIDG 


polywarod mail matav.hu; 
"wwwikeyzone.com 


ma 


TÁVKÖZLÉS 


Elektronikus 


kereskedelem 


Valódi és ál-akadályok 


kár informatikai, akár pedig 
gazdasági körökben kerül szó. 

ba az elektronikus kereskede- 
lem és elsősorban az elektronikus 
kiskereskedelem kérdésköre, a t 
salgás rövid időn belül biztos, hogy 
érinti az ezzel kapcsolatos biztam. 
sági. kérdéseket. A nagyvállalatok 
ugyanis már régen megoldották 
vagy vélhetőleg külső segítség nél. 
kül is megoldják ilyen irányú gond: 
jaikat, de a közvetlen értékesítést 
énntő kérdések körében érdemes 
összefoglalni, hogy hol is tartunk 
most e téren. 


Kulcskérdés 
a biztonsági kulcs 


Legelőször is egy igen régóta meg: 


tatás nélkül valóságos elektronikus 
kereskedelem nem létezik. 

Természetesen ellenpéldák min 
díg akadnak, de talán nem véletlen, 
hogy a nemrég - hosszas előkészű: 
letek után — megnyílt Passage mö. 
ött is csak egyetlen bank és egyet 
len üzlet áll, és jelen viszonyok kö- 
zött a gyors felfutás elég valószínűt 
lennek látszik. 


Kevéssé elektronizált 
vállalatok 
Ilyen vagy olyan formában, de min- 
den komolyabb cég rendelkezik már 


raktárkészlet-nyilvántartó program- 
mal és egyéb adminisztratív alkal. 


) mazással. Ami viszont nem üzemel 


a cégeknél, az az a tranzakció-fel- 


lévő félreértést érdemes eloszlatni, 
nagyon sok esetben ugyanis még 
indig ósszemasódik a ttkossággal 
ésah kapcsolatos kér. 
dések ügye, pedig nem mindent kell 

titkosítani, amit hitelesíteni kell. Így / 
péklául egy normál kiskereskedelmi 
akció esetén nem feltéllenűl 
ok bites kulccsal tit; 
ártásainkat. Ami vi 


sítással kap 


latos félreértések sora is 
felelő engedélyek bi 
ezek nem elérhetetlen pap 
gyakortatilag korlátozás nélkül le 
het szofívert venni. 


Ama viszant bon: 


lesító 


kulcsok úgye 
b éve folyamatosan téma a kul 
kkal kapcsolatos szabályozás lé- 
szörös ígéretek is elhang. 
törvény azonban továbbra 
s. A közelmúltban ismét — most 
a közlekedési, hírközlési és vízügyi 
tárca miniszterének részéről 
ret a törvényi 
megalkotására, amikor is Kítona 
Kálmán jelezte, hogy megkezőődött / 
a szabályozást előkészítő munka. / 
Ebből viszont látszik, hogy maga a / 
törvény legjobb esetben 
Év múlva várható csak, hacsak vala- ! 
mi meg nem akasztja a munkát, / 
unt az már többször megtörtént 


Elméletileg nem volna szükség ! 
törvényre, nélküle is kiválóan mű- / 
ködne a dolog. igazán csak egy) 
olyan szervezet kellene, amelyet / 
mindenki elfogadna. dyen azonban 
jelenleg még tuncs, és a többszörös ! 
érdek mentén szabdalt világunkban 
nem is várható a felbukkanása. Ta. 
valy, amikor még volt remény a 
szabályozás gyors megszületésére. 
a Magyar Adatbázis-forgalmazók 
Szövetsége kísérletképpen megnyi. 
totta kulcsszolgáltató szerverét. de 
az látszik, hogy a valóságos üzem, 
teez nála nagyobb erővel rendelkező 
hánér lenne kívánatos. 

Márpedig — mint azt egyes ban 
kok képviselői különböző szakmai 
fórumokon többször kifejtenék 
amíg nincs biztosítékok arra, hogy a 
túloldalon úlő az. akinek kiadja m3- 
gát. addig nem várható, hogy való- / 
di intemetes bankszolgáltatás imdul- 


dolgozó rendszer, amely képes nagy 
megbízhatósággal, gyakorlatilag 
azonnali választ adni arra, hogy egy 
adott árucikkból van-e és éppen 
mennyi van a raktárban, képes fo- 


sokat, elkülönítve az eladott, de 
még ki nem szállított termékeket, a 
valójában rendelkezésre álló kész- 
lető — szóval online raktárkészlet- 
kezelés nem sok helyen van. 

Ami pedig szinte sehöl sincs, az 
áruk fizikai kiszállításár szervező 
számítógépes  disztribúciós . rend. 
szet, és a külső cégek bevonására 
még a legtöbb helyen nem ígazán 
alakult ki gyakorlat. 

Bármelyik informatikai rendszer 
hiánya pedig nem olyan, egyszerű 
gond, amít egy megfelelő rendszer 
megvételével egy csapásra pótolni 
lehet. Egyrészt ilyen rendszer — ma- 
gyar vállalatokra szabva — még nem 
nagyon létezik, másrészt — és itt ka- 
nyarodik vissza a dolog a biztonság 
felé — nincs kitalálva az sem, hogy 
a meglevő alkalmazásokat hogyan 
lehet kiegészíteni azzal a program 
réteggel, amely minden résztvevő 
számára garantálná, bogy mindenki 
csak azokhoz az adatokhoz férhet 
hozzá, ami rá tartozik. Mert — bár 


lyamatosan vezetni a nyilvántartá. 


nem elektronikus kereskedelemből 


vett a példa, de — jellemző a hely- 
zotr, hogy újságcikkben és nem 
viccoldalon megjelenhet olyan írás, 
amely szerint egy udott boltban a 
kártya PIN kódját ís hozzáadták a 
számlnértékhez. 

Ameddig pedig nem születnek 
meg a szükséges alkalmazások, ad- 
dig marad a rendszerek közötti kézi 
átvezetés, ez pedig mindennek 
mondható, de biztonságosnak sem. 
miképpen sem. 


Törvények és újra csak 
törvények 


Végül, de nem utolsósorban nem 
szabad arról sem elfeledkezni, hogy 
a különböző titkosító és hitelesítő 
alkalmazások, meg az elektroniku- 
sabbnál elektronikusabb rendszerek 
elméletileg egyetlen dologért lenné- 
nek. Ez a kereskedelem maga. A 
kereskedelmet jelenleg szabályozó 
törvények pedig nem húzhatók rá 
automatikusan az új viszonyokra. 


Már több éve annak, hogy egy fónu. 
mon az egyik vállalat képviselője 
nyilvánosan megkérdezte az Orszá 
Os Vám és Pénzügyőrség maga, 
rangú tisztségviselőjét: vámpapírok 
híján miképp. lehet értékesíteni az 
intemerról letöltött programot. Nos 
válasz nem volt, és azóta sincs 
merthogy az elektronikus kereske. 
delem vám és áfakérdéseivel azóta 
sem foglalkozott senki. Ugyanígy 
szabályozatlan a többi kérdés, és ut 
nemcsak annak a kósza ötletnek a 
megvalósulásáról vagy elvetéséről 
van szó, hogy végül ís a dolog azo. 
nos lehet a csomagküldő cégekre 
vonatkozó szabályozással, 


Bizakodás 
a ylobalizációban 


Ennyi negatív gondolat után furcsá. 
nak látszik, de azt lehet mondani, 
hogy az elektronikus kereskedelem 
ügye koránt sincs veszve. Mégpedig 
azért nem, mert pontosan ez az a 
kereskedelmi fajta, amelyik nem is 
meri (el) az országhatárokat és a 
hozzájuk kötődő gátakat, és ha a 
magyarok nem kezdik el, akkor 
majd a külföldiek megteszik helyet. 
tűk. Már most is igen sokan ismerik, 
És fel is keresik az amazon comot 


Révész Gábor 


Átalakuló szolgáltatók 
és szolgáltatások —" 


a még elsősorban kábelte- 
Ms szolgáltató az UPC 
(United Pan. Europe Com- 
municatrons) Magyarország. de már 
folyik a felkészülés a kábelen nyúj- 
tott internet- és — amint a szabályo- 
zás lehetővé teszi — telefonszolgál; 
latásra. Két vidéki városban, Nagy- 
kanizsán és Nyíregyhá- 
zám már ma is kínál- 
nak imemet-bozzáférést, 
ugyanakkor az előfizetők 
száma még csak százas 
nagyságrendű. — Mindkét 
városban egy-egy helyi ] 
szolgáltató megvásárlásá-  / 
val indultak, tavaly a 
nagykanizsai Sienet, idén l 
májusban pedig a nyír- 
egyházi Szabinet került ) 
az UPC-hez. Nyíregyhá- 
zán nem csupán kábelen, ] 
hanem telefonon is nyúj- 
tanak  intemetszolgálta- 
tást, bár a kedvezőbb ! 
költségek hatására egyre 
többen térnek át a kábeles! 
hozzáférésre. jj 
Az UPC hazai leány: 
vállalata a legnagyobb ká.) 
beltelevíziós . szolgáltató 
Magyarországon. árbevé 
tele tavaly meghaladta a 
6 milliárd forintot, az idei 
tervük több mint 10 málliárd forint. 
Ma a társaság közel 450 ezres 


kor hoz, a bevételek körülbelül 60 
százaléka a telefon, 30 százaléka pe. 
díg az intermetszolgáltatásból szár- 
miazik majd. 

Budapest 11 kerületében összesen 
körülbelül százezer háztartás van 
bekapcsolva kábelhálózatukba. Ma 
ezek 40 százaléka kétirányú csillag. 


októberben szeretnék átadni, majd 
rajta keresztül Budapesten ís elin. 
dítani az internetszolgáltatást, de a 
szükséges engedélyek késése miatt 
lehet, hogy ez az időpont csúszik 
egy kicsit. 

Ma a két vidéki városban 10 ezer 
forint az internetszolgáltatás havi 


tatás elindításakor az előfizetők 10 
százaléka fogja igénybe venni az 
intemet-hozzáférési lehetőséget. Az 
üzleti felhasználóknak és a sokat in- 
temetezőknek mindenképpen elő. 
nyösebb a hozzáférés a kábelen át, 
lényegesen gyorsabb ugyanis a ha- 
gyományos telefonos-modemes-be. 

tárcsázós . kommunikáció- 


) Előfizetők az UPC Magyarország / 
! hálózatában d 


(Forrás: UPC Magyarország) 


nál, továbbá alkalmazása 
kor nincs forgalmi díj 
Mint a mellékelt térkép 
ás mutatja, Budapest után a 
legtöbb kábeltelevízió-elő- 
fizetőjük. Miskolcon van, 
irt a tervek szerint — a fő- 
várost megelőzve - már jú 
Tiusban elindul az internet- 
szolgáltatás; reálisnak tő- 
nik kezdetben az előfize. 
tők 10 százalékát kitevő 
internetezővel számolni, 

Saját tartalomszolgálta- 
tással ís akar foglalkozni 
az UPC Magyarország, az 
! elindítás időpontjáról azon 

ban még nem születet 
döntés. 

Hosszabb távon az IP 
alapú . telefonszolgáltatás; 
ban látják a legnagyobb 
üzleti lehetőséget. A vidé- 
ki városokban lévő kábel: 


) Pontos, azaz intemetszolgáltatásra 


alkalmas módon csatlakozik a fejál- 


kábeltelevíziós előfizetői táborában ) lomásokhoz. Év végére a jelenleg ís 


nagyon kevesen veszik igénybe az 
imtermetszolgáltatást, így a bevéte 
lekben ís elenyésző az intemet ar§- 


folyó kábelcserék és fejlesztés ered- 
ményeként arányuk eléti a $0 száza. 
lékot. A kerületek egyelőre önálló 


nya, mdtuk meg Hajnóczy Árpád ) szigetként működnek, de épül az 


mirketingigazgatótól. Úgy vélik 
azonban, hogy három-öt év múlva a 


optikai gyűrű, és ez egyetlen, köz- 
pontilag kezelhető hálózatba 


jon. és bizony banki báttérszolgál- ! kábeltelevízió már csak 10 százalé- ! csolja őket. Az eredeti tervek szerint. 


előfizetési díja, és ez időben korlát 

Jan használatot tesz lehetővé. Erede- 
tileg mennyiségi korlátozást. nem 
terveztek, de olyan mértékben nőtt a 
letöltött adatmennyiség, hogy kény- 
telenek voltak bevezetni egy felső 
határt. A kábelmodem használatáért 
20 ezer forint letéti díjat kémek. Ha. 
sonló feltételek mellett arra számi- 
tanak, hogy Budapesten a szolgál- 


hálózatok . összekapcsolá- 

sával a saját hálózatukon belül tud 
nak majd továbbítani távolsági hí 
vásokat helyi tarifa szerint. Bécs 
ben, ahol az UPC csoport egyik tag: 
ja ez év januárjában indította el a té 
lefonszolgáltatást kábelen,  átlago- 
san 25 százalékkal olcsóbb tarifákat 
kínálnak, mint a hagyományos mó 
Hon szolgáltató telefomársaságok 
Cs.§S. 


tója a szabályozás küszöbön álló változását nem a Matáv elleni diszkriminációnak, hanem egy komplex, a Matávot és a többi koncessziós 


Telefon és kábeltelevízió 


Mi köze van egymáshoz a jamaicai zenének 
és a banánimportnak? 


Viszonylag új szereplője a hazai kábeltelevízió-piacnak a MatávkábeíTV Kft. Megjelenése, illetve fokozódó aktivitása több régi kábeltévé-társa- 
ság aggodalmát váltotta ki, sokan attól féltek, hogy — maga mögött tudva anyavállalatát - gyors ütemben terjeszkedik majd az országban, s ki 
szorítja a piacról a sokkal kisebb tőkével rendelkező társaságokat. E félelmek eloszlatását, a Matáv lendületének lefékezését s a piac szimmet- 
riájának fenntartását szolgálja a közeljövőben várható törvénymódosítás, Bedő István, a MatávkábelTV Kft. marketing- és értékesítési igazga 


saságot valamilyen szinten korlátozó távközlési szabályozásnak tekinti. 


— Minden korlátozás rossz arra a 
szereplőre nézve, akit érint, de ha 
ésszerű, és nem a szolgáltatásra, ha- 
nem csak u további hálózatok építé- 
sére vonatkozik, akkor van létjogo: 
sultsága. Távközlési szakemberként 
egyet kell értenem a kormányzat tó- 
rekvésével: ugyanannak a szolgál- 
tatónak ne épüljön két párhuzamos 
hálózata, azt viszont a verseny erő. 
sítésének szempontjából kívánatos. 
nak tartom, hogy más tulajdonú pár. 
hozamos infrastruktúrák egyre több 
területen jöjjenek létre. Egyértelmű. 
nek tekintem azt ís, hogy az új sza- 
bályozás csak a jövőre vonatkoz- 
zék, azaz ne érintse az elindított 
projekteket, a fennálló elkötelezett 
ségeket. 

- A kábeltévé-társaságok — amel- 
lett, hogy üdvözlik a változást — a 
közelgő. törvénymódosításban. fog- 
laltakar rendkívül későinek s talán 
némileg kevésnek tartják. Ugyanis 
ők már évek őta azt hangoztatták, 
hogy ha a Matáv és a helyi telefon 
társaságok kizárólagos jogokat él. 
veznek a telefonpiacon, akkor a ká 
beles közösség is élvezzen kizáróla- 
gosságot a kábeltévépiacon. 

-A kábeltévés közösség alapve: 
tően egyenlő jogokról és lehetősé. 
gekről beszélt, ám ennek során sok. 
szor elsikkadt, hogy a távközlé 
sí társaságok esetében koncessziós 
szerződésekről van szó. A Matáv és 
a többi helyi telefontársaság súlyos 
milliárdokat fizetett ki koncessziós 
díjként, . kötelezettségeket vállalt, 
ezért cserében bizonyos jogokat 
egy darabig kizárólagos jogokat 
kapott. Voltak persze olyan hangok 
ís, hogy teljes mértékben zárják ki a 
köncessziósokat a kábeltévépiseról, 
ez azonban megítélésem szerint tel- 
jes képtelenség. Hogy egy hasonlat 
tal éljek: nem lehet valakit eltiltani a 
banánimporttól csak azért, mert ja- 
mauúcsú zenét hordozó CD-ket árul, 

Sokan azért tartják túlságosan 
erős versenytársnak a Matávkábel. 
TV Kft.-t, mert mógötte áll a hatal- 
mas Matáv. 

— A Matáv kft.-jének megalapítá- 
sakor konzultált a magyar szakmai 
És érdek-képviseleti szervekkel, a 
hatóságokkal, és teljes mértékben 
figyelembe vette az Európai Unió 
ajánlásait. A gyakorlatban ez azt je- 
lenti, hogy külön társaságot hozott 
létre a kábeltévé-üzletágra, kizárva 
ezáltal még a gyanúját is a keresztfi- 
nunszírozásnak. Abból tehát, hogy a 
Matáv Jeányvállalatáról van szó, a 
cég nem élvez semmilyen előnyt. 

— Ma két külön kábeltelevíziós szó- 
vetség működik az országban. Miért 
a Magyar Kábeltelevízió Hálózatok 
Szövetségébe léptek be? 

— Anyavállalatunk mind a két 
Szövetséget megkereste, majd úgy 


döntött, hogy több érv szól az 
MKHSZ, mint a másik szervezet 
"mellett. 

- Távlatilag hány  szereplősnek 
képzeli el a hazai kábeltévépiacot? 

— Keávezőnek tartanám, ha a pinc 
három meghatározó szereplő köré 
csoportosulna. Mint ismeretes, je. 
lenleg mintegy 800, zömében kís 
társaság működik, ez még középtár 
von sem tartható állapot, A kicsik. 
nek pillanatnyilag jó esélyük. van 
rendszereik értékesítésére, lévén né. 
hány felvásárló - köztük a Matáv. 
KábeITV KN. ís — jelentősen felver 
te az előfizetők árát. A három sze- 
replő közül az egyik a Matáv és ér- 
dekcsoportja lehetne, a másik pedig 
"valamelyik — alternatív távközlési 
szolgáltató — például a Pantel vagy a 
Novacom — köré csoportosulhatna, 
a harmadik közösség központi sze- 
replőjének pedig az Antenna Han- 
áriát várom. Meggyőződésem. hogy 
ez utóbbi társaság meghatározója 
lesz a hazai távközlésnek, s törek- 
véseik nemcsak az üzleti, hanem a 
lakossági piacra is irányulnak. 

-$ hol marad a jeléntegi kábelte: 
tevízió-piac legnagyobb szereplője, 
az UPC Magyarország? 

— Az UPC külföldi érdekeltségei: 
nek jelentős eredményei vannak a 
telefőniában. Azt hiszem, hogy Ma- 
jrzzszágtlábvetsáktó Tés ljó 
valamelyik nagy távközlési konglo- 
merátummai az clóbb említenek kó- 
zül, s így rendkívül sikeres szerep- 
lője lehet a huzni távközlési pic 
nak. Nem hiszem, hogy önmagában 
komoly sikereket érhet el, már csak 
azén sem, mert a médiatörvényben 
előírt területi korlátokat már most 
sűrolja. 

— Lát esélyt esetleg egy Matáv 
UPC együttműködésre ís? 

—Egy jó üzletember soha senki- 
vel nem zárja ki az együttműködés 
lehetőségét Ez persze nem jelenti 
azt, hogy bármi is történt volna már 
a háttérben. De miért lenne elkép- 
zelhetetlen a legnagyobb távközlési 
társaság és a legnagyobb kábeltele- 
vízjós társaság együttműködése? 

— Hogyan áll a MatávkábeITV az 
internetszolgáltatással? 

— Jelenleg a cég egy 862 mega: 
henz sávszélességű távközlő háló- 
zatot épít optikai gyűrűvel, a laká. 
Sokig koaxiális kábellel, Ennek a 
hálózatnak minden eleme vagy már 
alkalmas, vagy alkalmassá tehető 
interaktív szolgáltatások nyújtására. 
A pilotprojekt cz év októberében 
várható, a kísérlet területét még 
bem jelöltük ki. Pozitív eredmények 
esetén gyors terjeszkedést terve. 
zünk, Önmagában ugyanis a kábel- 
tévésszolgáltatás egyre kevésbé ver 
senyképes. szükség van az intermet- 
ET távfelügyeleti és egyéb kiegé. 


szítő - például a távmunkár lehető- 
Vé tevő — szolgáltatásokra. 

- Nem érzik úgy, hogy a kábelté. 
vé-hálózaton nyújtott internetszol; 
Káltatássat a Matáv önmagának csi. 
nál konkurenciát? 

— Nem. A Matáv, illetve leányvál: 
lalata jelentős hálózatíejlesztést hajt 
végre. A réz érpáras hálózatnak 
előbb-utóbb befellegzett. egyértel- 
tmőcn olyan megoldást kell tehát ki 


Karakter 


A csomagolás sokat sejtet. Nyitom az el- 
ső dobozt, abban a második és ez megy 
addig, amíg végül az utolsóból elő nem 
kerül a parányi készülék. Először idegen- 
kedve fogadtam, hiszen oly piciny, hogy 
ezen nem is lehet telefonálni! A kezdeti 
barátkozások után azonban kiderült, hogy 
"mégis alkalmas rá, sőt.. 


barátkozás azzal kezdődik, hogy behelyezem a 
IM kártyát. Ehhez szét kell szedni a készülé- 

ket, és már látszik is, hogy igazából csupán egy ak. 

kumulátor egy mobiltelefon-szerű dobozzal véko. 

nyan körülöntve. Talán még szerkezet síncs benne. 

Valahol azért mégiscsak lehet, mert miután bekap- 

csoltam, az addig gyöngyházfényű kijelzőn rögtön 

megjelent a. Motorola 

Dual Band felirat 

Amint az első hívá. 

síg eljutottam. kez. 

dett igen kellemes- 

sé válni a szerke- 

zet. Szól, kinyitom. 

tudok vele beszélni. 

Azt nem tudom, hogy ki 

ív, mert a kijelző csak akkor 
látható, ha kinyitom a készülé- 
ket. Ekkor viszont már fogadom ís 
a hívást — hacsak előzőleg nem hagy- 
tam nyitva, vagy programoztam át .vá- 
tasz " üzemmódba. Beszél- 
getésekkör a partnerek jól értették a bangom 
És én is jó hangminőséggel hallottam őket. 

A készülék a takarékosság jegyében született. Az 
első három napban nem beszélgettem sokat, így nem 
ís merült le. Mi van ezzel, örökéletű? Nem, éjjel az. 
után végre megadta magát a telep. Hamar feltöltötte 
a hálózati egység. és újabb három napra elfelejthet- 
tem a konnektort. A másik, takarékosságra szoktató 
szolgáltatás: a készülékben beállítható egy időzítő; 
egy csippantással figyelmeztet, hogy már letelt a be- 
állított idő, így feleszmélhetünk. hogy már három 


perce csacsogunk. 

A készülék kijelzőjén kétféle méretben jelennek 
"meg az üzenetek, a nagyobb és vastagabb karaktere- 
ket szeműveg nélkül is jól lehet olvasni, viszont a 
kisebb méretű és ezzel együtt vékonyabb karakte- 
rekkel szedett üzenetek esetében már elkelhet a pá- 
aszem. Olyankor ís megjelennek a filigrán karakte- 


iránti igényről? 


—- Igen. 


alakítani, amelyik alkalmas a komp- ] kétséges 

lett szolgáltatások nyújtására. Ilyen ( 

a kábeltévé-hálózat, és ilyenek azok 

a rendszerek in, amelyeken az előfi 

zetőig vezeti a Matáv a fényvezetőt. 
Végeztek piackutatást a lakos- ] sz 

súg körében a kábeles ímernetezés 


Jelenlegi kutatási ered. 
ményeink nem rál biztatóak a piac 
nagyságát illetően. Az nem lehet 


hogy be 
szolgáltatást, de he 
megtérülni, m 
nyel, azzt mi 


fogy 


rek. amikor lehetne használri a nagyméretű betűket 
ís, hiszen csak egy egysoros üzenetet ír ki 

A következő lényeges eszköz a hívásjetző. Ez ke. 
het sokféle hangon megszólzió dallam, lehet teljesen 
néma - csak a kijelző mutatja a hívás érkezését —, de 
lehet vibrátor üzemmódot ís beállítani. Ez utóbbi 
kellően erós, így még az íróasztal papírtengerében 
elmerült készüléket is sikerült pillanstok alatt előke 
íteni. Ezenkívül kérhetünk kér vibrálász és atása 
csengetést, vagy kijelölhetünk a második vonaton 
fogadott hívásboz egy másik hangot 


A csöppnyi készülékhez adnak egy 
bárhová felcsiptethetjük. Ebben a hel; 

lentyúzetet tukarja egy áttetszó védő 

egyáltalán nem gátolja a billentyűzet hzsznála. 
tát. Még törpe ufjakkal ís jól kezelhetők 
gombok. A tokkal együtt 
valahova rögtön etfcsejthes 
lenlése: a készülék mindössze 
53 grammot nyom. 

A kezelhetőség legfon 
toszbb mércéje 3 ment 
rendszer. Hogy az egy 
szerőcn  előhívtiató, dr 

Sok elemet tartalmazó 

pontokon ne kelljen végig 

lépegetni. egy grafikus ele. 

mekkel bejelentkező gyors menüje 

ís van. A képecskéken lehet lépegetni, de a bennük 

megjelénő számol megnyomva rögtön a kívánt 

funkciót érjük el. A telefonkönyvben való keresés. 

kor énjekes módon figyelmeztet, hogy csak három 
karaktert írjak be — ítt furcsa ez a  takarókosság . 

Tán az eddigiekből is kitűnik, igencsak megtet. 
szett a V3Ó88-as Motorola mobiltelefon. Sajnos a 
hozzá tartozó hangvezérléses autós készletet nem 
tudtam tesztelni, podig az teljes komfortot jelent, hí- 
szen a hívásokat hangbemondástal kezdeményez. 
hetjük. 


Krizsán Gyórgy 


www.matav.hu 


MATÁV Corporate Network ) 


Összhangban 
az erő 


Egymás közt 


Ahhoz, hogy a csapatmunka több legyen 
az egyéni teljesítmények összességénél, 
tökéletes kommunikációra van szükség. 
A MATÁV Corporate Network szolgáltatás 
tervezésekor szakembereink ezt 
valósították meg. 

A MATÁV Corporate Network olyan 
biztonságos, szakszerű vállalati 
kommunikációs rendszer, mely a több 
telephellyel rendelkező ügyfelek igényeinek 
maradéktalan kielégítésére fordítja 

a legtöbb figyelmet. A tervezéstől a 
számlázásig egyetlen egészként kezeli 

a legösszetettebb problémát is. 

A technika másodlagos 

Ikembereinknek a témában szerzett 
ai és nemzetkö. tal, valamint 
már létező reterenciáink garantálják, 
hogy az Önök vállai: imunikációs 
nagánhálózatának kiépítésekor 


emeltetése során minden igény 


tapas. 


maradéktal 


Amit kínálunk: egy 


tre szabott, 


ehangoltan működő kommunikációs 


